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前言

前言当前经济惨不忍睹，你的工作也举步维艰，当然，前提是你还侥幸有一份工作的话。
你知道吗，这一情形好几年前就被我预料到了。
但只有在经济危机之后人们才愿意相信我所说的话。
当然，这本书不是用来解释事情为何会变得如此糟糕的。
恰恰相反，这本书想让你知道这些坏消息完全可以转化为好消息，如果你知道实现这种转化的方法。
有两位截然不同的生意启蒙老师：一位是我的父亲，他接受过很好的教育，并身居政府部门高层之位
；另一位是我最好的朋友的父亲，他读到八年级就退学了，后来通过自己的努力成为了百万富翁。
相比之下，我的父亲过得就寒酸多了。
他一辈子都遭受着金钱问题的折磨，辛勤工作了那么多年，到头来没有半点积蓄。
我最好的朋友的父亲则成为了夏威夷最富有的人之一。
我看来，他们一位是“穷爸爸”，一位是“富爸爸”。
我很爱我的父亲，我甚至发誓要帮助尽可能多的人避免我父亲一路走来所承受的各种伤害与失败。
离开家以后，我经历了很多。
我首先在海军陆战队服役，成为越南战场上一名直升机飞行员。
后来我到施乐公司工作，刚开始我是公司最差的一名销售员；但四年后，当我离开这家公司时，我已
成为公司最优秀的销售员之一。
此后我创立了几家资产上百万美元的跨国公司。
在我47岁这一年，我已经可以选择退休来干自己真正喜欢的事情了。
而我真正喜欢的事情就是教他人如何创造属于自己的财富，从而过上梦想的生活，而不是安于平庸，
直到有一天因为平庸而被辞退。
1997年我将自己的经历写成了一本小册子。
大概是这本小册子触动了一部分读者的心弦，我所写的《富爸爸穷爸爸》一书冲到《纽约时报》畅销
书榜的首位，并在这一位置占据了整整四年的时间。
人们还把这本书称做“有史以来最畅销的财经类书籍”。
从那以后我又写了好几本书，合在一起形成“富爸爸”系列。
虽然每本书的侧重点略有不同（包括你手中这一本），但它们的核心思想同第一本书一致，那就是：
你要么为自己的财富负责，要么就得习惯一辈子被别人指使；你要么成为金钱的主人，要么就成为它
的奴隶。
而这个选择权就掌握在你自己手中。
我很幸运，因为在我的生命中所经历的事情和所出现的人生导师让我知道了如何创造真正的财富。
这让我能够很早地退休，再也不用工作。
在我退休之前，我一直在为家庭的未来而奔波；而在那之后，我一切的努力都是为了你们。
在过去十年里，我在全身心地寻找在21世纪里最为有效和可行的创造真正财富的方法，从而改变人们
的生活。
在“富爸爸”系列书籍里我和我的搭档已经介绍了许多经营和投资的类型与形式。
但在最近几年里，通过大量的研究，我发现了一种出类拔萃的生意模式，我坚信这种生意模式能够让
更多的人掌握自己的财富生活及他们未来的命运。
补充一点，当我说真正的财富时，我所指的不仅仅是金钱。
金钱只是它的一部分，并不是全部。
创造真正的财富所关注的不只是财富本身，还应关注创造财富的主体。
在这本书中我将向你们展示“为什么你们需要创业”及“具体创立怎样的生意”。
我要呈现的并不只是生意模式的改变，同时也包括你自身的改变。
我将教会你怎样打造出一个完美的生意。
但如果你想让你的企业在未来不断壮大的话，你自己也必须成长起来。
欢迎你开始了解21世纪的生意的旅程！
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内容概要

　　许多人梦想过上财务自由的生活，朝九晚五的上班下班肯定与这个梦想背道而驰。
成功创业可能是实现梦想的捷径，但是实现这个梦想的过程中，有人缺少创业激情，有人缺少启动资
金，有人缺少创业能力⋯⋯
　　有没有一种生意，能让你在不具备以上条件的情况下，也能帮你圆这个“创业梦”呢？
“富爸爸”图书系列作者罗伯特?清崎，肯定地告诉我们：“一旦你懂得了金钱的运作方式，知道在21
世纪你所能拥有的各种生意机会，你就可以开始过上你梦想的生活。
”
他所谓的生意机会就是“网络营销”。

　　“网络营销”是适合我们每个人的创业模式。
它是真实世界的生意教育，是个人创富捷径。
在这种生意模式下，你可以利用业余时间，凭借你的人际关系网的力量，和一群与你有着共同梦想和
价值观的朋友合作，不断扩大和发展你的团队，在追求梦想的过程中，打造你无与伦比的领导力，最
终实现梦想，过上财务自由的生活。
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作者简介

　　罗伯特·清崎是世界第一畅销理财书《富爸爸穷爸爸》的作者，被誉为“百万富翁的教父”和“
金钱教练”。
他出生在夏威夷一个教师家庭，大学毕业后加入美国海军陆战队，作为军官和舰载武装直升机飞行员
，被派往越南战场。

　　1977年，罗伯特·清崎创建了一家生产尼龙钱包的公司，开始自己的生意生涯，大获成功。
他经历了三次商海沉浮。
1985年，第三次成为百万富翁后，他离开商界，与人创建了一家生意投资公司，在全世界范围内教授
生意和投资课程。
他常年主持理财和投资教育的课程，还开发了一种教育玩具——“现金流”游戏，帮助人们学会原来
只有富人才懂得的金钱游戏。

　　金·清崎原本是众多对金钱和投资一窍不通的女性中的一位。
她生性独立、追求自由，通过学习和努力，白手起家，37岁就实现了财务自由。
金现在已经是千万富翁，同时拥有着幸福的婚姻。
。
她是一个广受欢迎的演说家、电视电台访谈节目嘉宾、美国国家广播公司《富女人》节目主持人，同
时也是女性企业家网站专栏作家。

　　约翰·弗莱明在弗吉尼亚州里士满市出生和长大，出生于一个建筑世家。
约翰·弗莱明是一名成功的企业家、顾问、作家和演说家，著有《唯一的一课》等书。
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章节摘录

版权页：   插图：   21世纪的生意 我之所以这么看重网络营销，其中一个原因是这是一个非常公平的机
会。
网络营销的包容性极强，如果你仔细观察一下全世界6000多万从事该行业的人们，你会发现这个团体
是由不同肤色、不同信仰、不同年龄段，在背景、经验和技能层次上也各不相同的人们组成的。
 这就是为什么说这是属于21世纪的生意。
因为正如我在前面强调过的，21世纪我们开始认识到财富不是一个零和游戏，一部分人的成功并不是
建立在另一部分人失败的基础之上。
未来的财富所依靠的是具有开创性、能够改善全人类经济水平的模式。
 这些都是我个人的财富观，网络营销同我的财富观非常吻合。
拥有这种网络营销赋予的财富观不仅让我感觉良好，而且它的确是一种好的生意模式。
 财富民主化 我之所以会花如此多的精力用于支持和推广网络营销，原因很简单：这是一个较之前更
为民主地获得财富的体系。
 网络营销体系能让每一个人都分享到财富。
它是一种非常民主的创造财富的方式。
不管是谁，只要有动力、决心和恒心，这个行业的大门就是向他敞开的。
这个体系不在乎你就读的是哪所大学，你没读过大学都没关系。
这个体系也不在乎你现在挣多少钱、你的种族和性别、你长得是否漂亮、你的父母是谁，以及你是否
受欢迎。
大多数网络营销公司只关心你是否愿意学习、愿意改变自己、愿意成长，关心你能否承受在成长为一
名企业家的道路上所要经历的各种酸甜苦辣。
 网络营销不仅仅是一个很好的想法，还是代表未来发展趋势的一种生意模式。
为什么？
因为这个世界终于意识到工业时代已经结束了。
 上一个时代的安全感在不断离我们远去，网络营销成为一种新的能给人们带来成就感和安全感的机制
。
它赋予了全世界成千上万的人们掌握自己生活和经济未来的能力。
这就是为什么虽然那些旧世界的智者们对它视而不见但它仍能够保持强有力的发展趋势的原因所在。
 我预计：在未来几年网络营销会有更大的发展，会深入到社会生活的方方面面，从而成为一种更加成
熟的机制。
 之前我讲过爱迪生是如何变得富有的，他依靠的不是改进电灯泡，而是通过创建支持电灯泡工作的网
络。
当时爱迪生还有个名叫亨利·福特的员工，他后来也像爱迪生一样发明了一种在当时看来没多大实际
价值的东西。
 同爱迪生一样，年轻的亨利·福特没有发明汽车，而是做了一件改变了汽车行业和成千上万人命运的
事情。
在19世纪末20世纪初，汽车还是一件很新奇的东西，是富人的玩具。
的确，它们的价格是如此之高，以致只有富人才可以买得起。
而福特当时一个疯狂的想法就是让每个人都能买得起汽车。
 福特通过改进生产线来实现汽车的标准化大规模生产，让制造汽车的成本大幅度下降，福特公司也成
为世界上最大的汽车生产商。
亨利·福特不但制造出了大多数人能买得起的汽车，还开出了行业内最高的员工工资，甚至还提供分
红计划，每年给工人3000万美元以上的补贴。
在20世纪初，3000万美元可是一个不小的数字啊！
 福特将自己的使命总结为“让汽车民主化”。
在实现这一使命的过程中，福特自己也成为了一个非常富有的人。
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 网络营销是一种具有革命性力量的生意模式。
因为它是历史上出现的第一种能让每个人都分享财富的生意模式。
只是到目前为止，只有少数的幸运儿在享受这一福祉。
 当然，这个行业目前也有一些害群之马，也存在唯利是图之辈和坑蒙拐骗之徒。
许多道德低下的人试图在网络营销的名义下捞一笔快钱。
但从其本质和设计上来说，网络营销是一种非常公平、民主和富有社会责任感的财富生成机制。
 不管那些唯利是图者怎么忽悠别人，我可以告诉你，网络营销并不适合贪婪的人。
因为在网络营销领域，你只有通过帮助别人成功自己才能获得成功。
我觉得这和托马斯·爱迪生和亨利·福特在他们那个年代所做的事情一样具有革命性。
从设计上来看，网络营销最适合那些乐于帮助他人的人。
 我并不是看不起贪婪的人，一点贪心和一点自恋是心理健康的表现。
但如果过度看重个人得失，并通过牺牲他人利益来满足自我利益，就会让我很反感。
我相信每个人本质上都是慷慨的，只有当我们既能获得成功又能帮助他人成功时，我们才能得到最大
的满足感和成就感。
 网络营销就能满足人们慷慨的心理需要。
它能给人们提供一条通过帮助他人从而通向个人成功、创造财富、获得财务自由的道路。
 你可以通过内心的阴暗和贪婪来变得富有，你也可以通过心灵的丰富和慷慨来变得富有，你内心最深
处的价值取向将决定你选择哪一种方法。
 和平的经济基础 我曾在越南丛林执行飞行任务，我知道战争是多么残酷，也知道不平等是产生战争
的一个根源。
只要贫富差距还在拉大，和平就很难实现。
我们可以进行和平游行，可以作支持和平的演讲，也可以组织专门研究和平的委员会来呼吁和平，但
光靠这些嘴头工夫是无法给我们带来和平的。
只有当我们给更多的人创造能让他们在经济上得到实质性改善的机会，和平才有可能到来。
 这听上去是一个无比宏伟的目标，但网络营销就可以做到这一点。
 今天，网络营销公司正在全世界播撒和平的种子。
它不仅在世界主要城市蓬勃发展，而且在发展中国家也在迅速扩散，给那些生活在贫困线以下的人们
带来了致富的希望。
与网络营销公司不同的是，那些传统公司则只能在富人和资本密集的地方才能生存和发展。
 普通人继续像牛马一样地继续工作下去只会让富人变得更加富有，现在世界各地的人都拥有平等的机
会过上富足生活，这个时代已经到来了。
 你也该拥有这一机会了！
 欢迎加入21世纪的生意。
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后记
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