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前言

　　在财富面前，富翁称得上是英雄，他们是世界上屈指可数的成功者，人们对富翁也倾注了羡慕与
敬佩的目光。
　　但是，成功是有规律可循的，富翁也没有财富集聚的秘籍。
通过富翁们成长经历中的点滴故事，我们可以看到，成功不是一种机缘巧合，在富翁们的身上我们可
以找到许多成功的特质，诸如睿智、坚韧、诚实、自信等等。
他们多半因此致富，甚至成为巨富。
　　《大富翁的小故事》这本书，风格幽默而又不乏激情，故事简单却道理深刻。
在这本书里，我们精选了富翁们创业和生活中最有代表性的成功小故事，编成了这部故事集，期望富
翁们真诚守信、坚韧不拔的人格魅力，能给我们早已为生活的琐事和纷繁复杂的人际关系而烦躁不堪
的神经以轻柔地慰藉和深深地震撼；期望富翁们充满艰辛与奋斗、充满眼泪与欢笑的成败得失，能给
我们早已为紧张的生活节奏，巨大的工作压力而麻木的心以智慧的启示和进取的激励。
　　期望--你可以通过阅读此书有所受益！
 期望--你是下一位富翁！
 由于作者水平有限，书中不尽人意之处，恳请批评指正。
　　迟铁 2007.1
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内容概要

　　《大富翁的小故事》风格幽默而又不乏激情，故事简单却道理深刻。
在这《大富翁的小故事》里，我们精选了富翁们创业和生活中最有代表性的成功小故事，编成了这部
故事集，期望富翁们真诚守信、坚韧不拔的人格魅力，能给我们早已为生活的琐事和纷繁复杂的人际
关系而烦躁不堪的神经以轻柔地慰藉和深深地震撼；期望富翁们充满艰辛与奋斗、充满眼泪与欢笑的
成败得失，能给我们早已为紧张的生活节奏，巨大的工作压力而麻木的心以智慧的启示和进取的激励
。
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章节摘录

　　插头的问题 这是松下幸之助创业之初的一段小故事： 松下是由生产电插头起家的，创业之初，
由于插头的性能不好，产品的销路受影响，没多久，他就陷入面临破产的困境。
　　一天，他身心俱疲地独自走在路上。
一对姐弟的谈话，引起了他的注意。
姐姐正在烫衣服，弟弟想读书却无法开灯（那时候的插头只有一个，用它烫衣服就不能开灯，两者不
能同时使用）。
　　弟弟吵着说：“姐姐，您不快一点开灯，叫我怎么看书呀？
”姐姐哄着他说：“好了，好了，我就快烫好了。
” “老是说快烫好了，已经过了30分钟了。
” 松下幸之助想：只有一根电线，有人烫衣服，就无法开灯看书，反过来说，有人看书，就无法烫衣
服，这不是太不方便了吗？
何不想出同时可以两用的插头呢？
 他认真研究这个问题，不久，他就想出了两用插头的构造方法。
试用品问世之后，很快就卖光了，订货的人越来越多，简直是供不应求。
松下幸之助的事业，就此走上轨道，逐年发展。
　　财富启示 当你真的从内心深处愿意去外部世界探索真知时，当你的思想、你的行为全部与一项你
最想完成的工作有关时，此时的你，正处于思维飞跃的前期，任何一点启示都会为你带来思维与理论
的突破。
 乞丐的事业 一名流浪汉来到比尔·盖茨的门前行乞。
盖茨说，你打算要一美元还是1万美元？
流浪汉知道他是世界上最大的富翁，便说，对您来说，一万美元不过是一美元，就给1万美元吧！
盖茨给了他1美元，外加一张签了“用你的长处致富”的名片，说这就是9999美元。
流浪汉问，这张名片真的值那么多钱？
盖茨说，只要你照着去做，可能不止9999美元。
　　按照盖茨名片上的启示，第二天流浪汉就给市政府打了一份报告，申请成立纽约乞讨咨询公司。
理由是：纽约街头有20万流浪汉以乞讨为生，施主越来越吝啬，态度也越来越差，所以需要帮助这些
人寻找出路，减轻生存压力：而本人流浪40年，具备这方面的丰富经验和生存知识，可以胜任这一工
作。
不久，当局就批准乞讨咨询公司正式开业。
　　目前，纽约乞讨咨询公司的资产已突破千万。
前不久，该公司以“知识乞讨”为主题又到欧洲开辟市场。
　　财富启示 每个人都有胜于别人的地方，谓之“长处”。
而这“长处”正是我们可以用来创造财富的工具。
想一想你的“长处”在哪里，想一想如何利用它们创造财富。
　　冰雹砸过的苹果 杨格是美国新墨西哥外高原地区苹果园的经营者，是一位创新意识很强的人。
每年的收获季节，杨格将上好的苹果装箱发往各地时，苹果箱上都印有与众不同的广告：“如果您对
收到的苹果不满意，请您函告本人。
　　苹果不必退回，货款照退不误。
”这种广告具有巨大的吸引力，加上高原苹果味道甜美，污染很少，深受顾客的青睐，每年都吸引大
批买主。
　　可是，有一年高原上突然下了一场特大的冰雹，把结满枝桠的大红苹果打得遍体鳞伤。
这时候，苹果已经订出了9000吨。
面对这伤痕累累的满园苹果，怎样才能避免惨重损失，走出绝境呢？
 杨格来到苹果园，心事重重地踱着步子，踩得落叶沙沙作响。
他俯下身来拾起一个打落在地的苹果，揩了揩粘上的泥，咬了一口，意外地发现，被冰雹打过的苹果
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，味道变得格外酣浓爽口。
一个绝妙的主意油然而生。
他果断命令手下集中力量，立即把苹果发运出去，同时在每一个苹果箱里都附上一个简短的说明：“
这批苹果个个带伤，但请看好，这是冰雹打出的疤痕，是高原地区出产的苹果特有的标记。
这种苹果，果紧肉实，具有妙不可言的果糖味道。
” 收到苹果的买主们半信半疑，但尝了带有疤痕的苹果后，发现味道真的特棒，真是高原苹果特有的
味道。
从此，人们更青睐高原苹果，甚至还专门要求提供带疤痕的苹果。
　　财富启示 正所谓：善用物者无弃物，善用人者无废人。
世上之物，皆可利用；运用之妙，存乎一心。
 药水变可乐 1886年春天，在美国乔治亚州亚特兰大市的一间小药店里，从瞌睡中猛醒过来的小店员正
在接待一位头痛患者，他要求买这家药店老板兼业余药剂师约翰·潘伯顿调制的专治头痛的药水。
这种药水是潘伯顿经过无数次试验，最后以古柯树叶和柯拉树籽作基本原料炼制成一种有一定疗效的
健脑药汁。
潘伯顿把它称为可口可乐，即古柯和柯拉的谐音。
古柯树叶和柯拉树籽均有兴奋作用，常被美洲印第安人和西非人用做消除疲劳、振奋精神之物。
　　当小店员去取可口可乐药水时，发现已卖光了。
他从小就在药店里工作，对药物有一定知识，为了应付客人，便拿起一瓶类似的治头痛的药，与苏打
水糖浆混在一起，倒了一杯给客人。
病人深深品了品，禁不住连声叫好。
　　过了一会，一位客人来问道：“将方才那位病人喝的头痛药水卖我一杯。
”小店员准备再如法炮制，却忘掉了刚才所用的药，在心慌意乱中，愈加紧张了。
顾客见状十分生气，潘伯顿闻声从店里赶到柜台边，询问发生了什么事，小店员不敢说自己瞌睡中发
生的那段事，只得谎称这位顾客要买可口可乐药水，但这种药水已经没有了，所以顾客吵闹。
　　当潘伯顿配好可口可乐药水交给顾客时，那人竟说受骗了，他说刚才那位病人喝的药水是紫红色
的，为什么现在变成白色了？
顾客这一质问使潘伯顿莫名其妙，他不得不追问自己的小伙计怎么一回事，小店员只得如实地把经过
说了一遍。
　　潘伯顿没有简单地责骂小店员，是因为他时时刻刻保持着强烈的创新意识。
此时，他的脑海里浮出了一个创新的意念：为什么紫红色的药水特别受欢迎？
刚才小伙计乱配的药水有什么特效呢？
潘伯顿立即对小店员那种乱配的药水进行了分析研究。
经过反复试验，他很快就在他原来调配的可口可乐药水中吸取了小店员那一“乱配”药的成分，调配
成了当今流行全球的紫红色的可口可乐饮料。
　　一个小店员的不经心的失误，却导致了一项重大发明的诞生，潘伯顿因此发了大财。
他在1887年就销售了1049加仑。
潘伯顿去世前把可口可乐的专利卖给别人，从中获得专利费2300万美元。
　　财富启示 也许成功就在我们的一次次失误或是一次次突发奇想之后出现。
所以，不要害怕失误，失误有时恰恰能带来机会，只是看你能不能紧紧地抓住它。
 小瓶变迁 可口可乐是风靡世界的饮料，它的成功首先应归功于配方的奥妙，同时也不得不归功于可
口可乐瓶子的不断改进设计。
　　20世纪20年代，美国有个名叫鲁托的青年制瓶工人。
一天和女友约会，女友穿着一条款式新颖的裙子，这条裙子在膝盖上面的部分较窄，使腰部显得富有
吸引力。
鲁托神情专注地望着女友的裙子，使女友觉得难为情，便问道：“你在想什么？
” “我在想瓶子。
” “你明明看着我的裙子，怎么想着瓶子呢？
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”女友觉得很奇怪。
　　女友知道鲁托是个很有事业心的小伙子，她喜爱他的就是这一点，就支持鲁托吸取裙子设计的优
点来改进瓶子的设计。
鲁托于是把女友裙子的线条引进到瓶子上来，做成了一种富有线条美的瓶子，还在瓶子上加上女友裙
子布料一样的花纹，新颖的可口可乐瓶子就这样做出来了。
　　这种瓶子不仅美观、别致、易握，而且由于瓶上有了线条，使里面装入的可口可乐看起来比实际
分量多。
　　1923年，鲁托将新设计的专利卖给了可口可乐公司，获利600万美元，他在一夜之内名利双收。
　　财富启示 鲁托在做这只瓶子时，根本没有想回报的问题，他只是从一个专业者的角度，做一只优
美的瓶子。
正是这种抛弃金钱、名利等世俗思想的全身心投入，使他的设计取得了巨大成功。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　《大富翁的小故事》精选了富翁们创业和生活中最有代表性的成功小故事，风格幽默而又不乏激
情，故事简单却道理深刻。
透过《大富翁的小故事》，我们将为富翁们真诚守信、坚韧不拔的人格魅力所深深震撼；透过《大富
翁的小故事》，我们将得到智慧的启示和进取的激励。
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