
第一图书网, tushu007.com
<<兄弟我在义乌的发财史>>

图书基本信息

书名：<<兄弟我在义乌的发财史>>

13位ISBN编号：9787545207149

10位ISBN编号：7545207149

出版时间：2010-10

出版时间：上海锦绣文章出版社

作者：Boss唐

页数：236

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<兄弟我在义乌的发财史>>

内容概要

至少需要多少本钱，才可以自己做生意、当老板？
　　本书为您讲述一个真实、鲜活的案例。
　　BOSS唐的生意，从倾其所有，“投资”400元摆地摊卖袜子开始：　　卖袜子，做点焊，加工手
镯，做进出口买卖，BOSS唐在创业初期折腾个不停，在各类小生意中寻找机会，一次又一次地倾囊投
入，一次又一次地血本无归，一次又一次地重头来过，每次他都能汲取新的教训和经验，每次他都坚
定地东山再起；资金一步步积累到2000元、3万元、十几万、几十万、几百万、上千万，直至挣得亿万
身家。
　　如何选择最适合自己的小本生意？
如何找到买主？
如何在身无分文的时候赢得合作对象的信任？
如何盘活少得可怜的现金？
如何做不花钱的推广？
如何抓住一闪即逝的机会扭转局面？
如何识别助你发财的贵人？
BOSS唐几乎遇到了所有小本生意人都会遇到的难题与麻烦。
　　看完他在义乌的发财史，聪明的您立刻就会掌握，做小买卖发大财的门道和精髓，然后成功开启
您的小本生意发财之路！
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作者简介

Boss唐，靠400元起家的义乌富商。
卖过袜子，做过点焊，加工过手镯，开过作坊，现在已是一座义乌工厂的大老板。
属猪，生于70年代，祖籍安徽。
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书籍目录

1、一天没吃饭了，两天没抽烟了，三天没洗澡了！
  2、沦落到给小姐洗衣服，真伤人自尊 3、挣了一点儿给家里打电话的钱4、亲人在家拮据度日，我在
外贫困挣扎5、我没忘，我是来义乌挣钱的  6、夜市卖袜子，我居然血本无归 7、没钱的家庭都相似  8
、岳母下跪，我没法不离婚  9、连窝都没了，现在只能回乡下老家10、我让全家人在村子里抬不起头 
11、我发誓，我要发财！
12、逮着机遇就是财路  13、完了，老家也没法待下去了！
14、走！
义乌发财去 ！
15、典当行真能搞到钱？
  16、为钱就得不停地动脑子，财富与脑子的使用度成正比17、给别人活路，说不定就是给自己出路 
18、被迫又一次回到了起点  19、互联网让我看到了另一片天空  20、不能再等了，我要主动出去找机
会  21、创业，需要贵人相助22、起个步，先做起来  23、我终于淘到了第一桶金  24、好惨，这下亏大
了！
  25、振作精神，从头再来  26、父亲没能等到我的成功，就去世了  27、百善孝为先  28、想到了就要尝
试一下29、以诚为本，才能走得更远  30、能解决就是“利”，不能解决就是“亏”  31、留意商机，
寻找新的突破口  32、千万别赌博，赌博败业  33、别装场面上的“牛”，多想实实在在的“利”  34、
比钱更可贵的，是经验与信心  35、女儿，爸爸爱你，所以爸爸要挣钱  36、我有了一个得力干将  37、
别让诱惑使你背离了既定的目标  38、想在几年后得什么“果”，现在就要种什么“因”  39、聊几句
生意经  40、心强大了，就没什么可怕的  41、认识了一个富婆  42、接下来，可有奔头了  43、美女找到
个好婆家  44、生活过好了，更要时刻保持警惕  45、岳母给我打电话，开始夸我了  46、年关将至，我
买了辆新车  47、过日子不是跟谁较劲 48、见了前妻，相对却如此生分  49、复婚，看来还是个遥远的
传说  50、只要肯用心琢磨，多难的问题也能解决  51、帮客户，就是请财神  52、被动就会挨打，主动
就会获利  53、凡事留余地，别把自己逼到死路上 54、时刻准备交学费  55、家是我打拼的力量源泉  56
、和朋友做生意，可能你们的关系就完蛋了  57、有了200万，接下来怎么干？
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章节摘录

1998年一开始，我并没想成为一个百万富翁，我的要求只是有份工作，有碗饭吃，有个安稳的家，但
是社会一步步地把我“逼”成了富人。
从流浪汉到富人，我经历了太多，我知道自己不是个强人，而且我偏激地认为这是个大鱼吃小鱼的社
会，强者生，弱者亡。
所以，我从一个弱者一步步走来，跌得头破血流。
我想说的是，我吃的苦、受的罪，与汗水交结在一起，悲喜交加。
那些往事，一件件历历在目⋯⋯一天没吃饭了，两天没抽烟了，三天没洗澡了!记不清是哪一天了，反
正是夏天。
我只记得自己一天没吃饭了，两天没抽烟了，三天没洗澡了。
我在义乌一个叫廿三里的镇上东走西逛。
我想找份工作，但没找到。
我不相信自己好手好脚的却找不到工作，但是那些老板看我瘦瘦弱弱的，又戴副眼镜，硬是不要我，
说我文不文武不武的，没啥用。
 　　那时是民工潮，不是现在的民工荒。
我两个月前来义乌时，是有工作的——在一家伞厂做学徒。
由于不知天高地厚地与人打赌，扬言如果输了，我就亲老板的妹妹一口，结果被刚好路过的老板听见
了。
结果可想而知，我被赶了出来，两个月干了，一分工钱也没拿到。
我十分郁闷，我只不过说着玩，又没有实际行动。
但人家是老板，我再着急也没用。
唉!在家千日好，出门一日难啊。
我饿，是真的饿。
 我走到一个工地，在那里的自来水龙头前喝了一口水。
看守工地的老头老远冲我喊：“喂!不能在那洗手!”我只好灰溜溜地离开。
穷困与饥饿，使得我的底气还不及那老头的十分之一。
我心想，我哪儿有那么讲究跑这儿来洗手，我是来喝“矿泉水”的。
古话说，人无远虑必有近忧。
好在我昨晚一夜没睡，在大街上捡了几十个煤球（估计是运煤车上掉下来的），不行时可以应应急换
饭吃。
其实，这些天来，我也没地方可睡，最多就是在小区绿化带的椅子上躺一躺。
我有气无力地晃到镇子上，到一家快餐厅门口时，实在走不动了，那里的饭菜真的是太香了。
不怕你们笑话，那天的我特能理解朱元璋为什么将当年喝的“猪下水”称为“珍珠翡翠白玉汤”。
如果有猪下水，那天的我也会当山珍海味来品尝。
其实，这只是一家很脏、很破的农民工快餐店，供附近工地上的民工解决午饭。
换做今天，我是不会去那种地方吃饭的，更不可能流着口水、眼巴巴地瞅着流汗的民工们大口大口地
蹲在地上吃。
我的脚不听使唤了，就是离不开那家快餐店。
我产生了一个念头：进去看看吧，可能有剩菜剩饭。
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编辑推荐

《兄弟我在义乌的发财史》：最小小本生意实战圣经。
面对两夜来的尴尬局面，我又想了一个晚上，决定换块广告牌，把“十元三双”改成“十元四双”。
第三夜。
我在“十元四双”的牌子后蹲了三个小时，抽掉了十根烟，喊了成百上千嗓子，卖出的袜子数量依然
是零。
创业之初，我与工人们称兄道弟，同吃同住，不像现在多多少少都讲点儿老板派头。
在头一年里，工人喊我都是直呼其名，从不喊老板，左一声大勇，右一声大勇，顶多加个“哥”字，
我也从不介意，反倒感觉这样距离近，好管理些。
严格来说，我基本上不懂管理，是个门外汉，书上学的那套对于一个加工厂来说根本不抵用，算是对
牛弹琴。
不懂只有慢慢摸索。
走一步，看一步。
有一天，一个小伙子到我加工厂来找他表弟，这人姓什么我都忘了，他表弟在我那里干活。
当天我也没留意什么，后来才听工人说他的表哥在台湾一家外贸公司上班，我顿时有种失之交臂的难
受。
我对那个工人说。
我要请他和他表哥吃饭。
这家伙一听说有饭吃就来劲了，赶紧联系上了他的表哥。
一个周末，我们仨就聚在了一起喝酒。
我的目的很明显，就是要探听到外贸公司是如何经营的。
最主要的是打听这些外贸公司是如何找到客户的。
我也不知道前前后后傻乎乎地写过多少封E-mail其间又错了多少英文单词，但我就是不知天高地厚一
次次地写了。
写完又异想天开地发出了。
只要是有客人求购或经营“工艺礼品”类的，我见着谁就给谁发电子邮件。
小梅说：“好的。
对了。
哥，我们现在有近200万了，你打算怎么利用这些钱来拓展我们的事业？
”就算小梅没问这句话，我也在想找个合适的机会告诉她我的想法。
我一直都在心里盘算着未来之路该怎么走，怎么走才能更踏实更有发展潜力。
随着互联网的高速发展。
全球商品价格越来越透明化。
我想，在不久之后，单纯的外贸生意会越发难做。
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