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内容概要

目前国内中基层岗位培训与学习品种最齐全、结构最完善的大型书系；全方位介绍管理基础知识，传
授岗位技能和操作要点；中基层管理人员及一线岗位工作人员的最佳业务读本通过实效培训改善企业
体质，提升管理效能，获得持续的竞争优势。

《现代超市求职·上岗指南》编委会编著的《如何做好促销员》主要定位于企业培训学习，尤其在岗
位培训方面具有全面覆盖促销行业、针对性强、应用性强的特点，反映了“实际、实用、实操、实效
”的品牌特色。
书中所涉及的方法、理念、思想、案例等完全取材于一些国际企业生产现场第一线的实践，是经过多
次论证和考验的，真所谓“事事有原形、件件皆可查”。
这样做的目的就是为了给读者提供一些可以拿起来就用，用了就有效的活生生的经验，而绝非臆造的
故事、空洞的设想。
非常适合于企业界的现场主管以及正在努力想做主管的人阅读、学习和参照。

本书的内容要求是以点带面、深入浅出，风格是图文并茂，原则是看之有物、用之有效。
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