
第一图书网, tushu007.com
<<优秀跟单员手册>>

图书基本信息

书名：<<优秀跟单员手册>>

13位ISBN编号：9787545410686

10位ISBN编号：7545410688

出版时间：2011-12

出版时间：广东经济出版社有限公司

作者：张静萍

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<优秀跟单员手册>>

内容概要

　　本丛书着重于企业人在各个专业岗位上如何快速地熟悉、适应工作，并提高自身的管理能力及业
务素养。
将各个专业岗位大量的重复性工作，按照实际操作要求找出规律性来，规定其标准的工作程序和工作
方法，并用流程图、表单与制度的形式固定下来，从而使业务管理变得更加科学合理，有条不紊、忙
而不乱，大大提高了工作效率，保证了工作的准确性、及时性和全面性。
本丛书最大的特点就是：一看就懂，一学即会，一用就见效。
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