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内容概要

　　25岁的袁子鸣年少得志，被总部派往分公司担任副总经理一职，不料遭到顶头上司的暗算，被迫
出局。
一切归零，他不得不从普通业务员做起，头顶的业绩压力、暗流涌动的同事关系、利益纷争、偏执一
词的客户信任危机⋯⋯这一切让他的职场生涯变得波谲云诡。

　　然而，聪明的袁子鸣没有被困难击倒，他抽丝剥茧，逐一出牌：对业绩压力，利用同学的人脉关
系，经过缜密的心理分析，准确把握客户需求，最终顺利拿下大单；对同事的恶意讹诈，以彼之矛攻
彼之盾，最终巧妙化解，从而将咄咄逼人的同事转化为利益同盟者；对于心有不服的下属，软硬兼施
，最终收服人心，提升了团队凝聚力⋯⋯
　　从高管到普通业务员，再回到高管，袁子鸣得以在各个层面透视职场。
人们对潜规则顶礼膜拜，其实最博大精深的却是职场“显规则”：升职是门技术活，职场拼的是智力
，不是蛮力；玩的是“阳谋”，而不是阴谋。
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作者简介

　　永秀
　　原名袁永攀，江苏南京人，现在一家保险公司做管理工作，沉浸保险行业多年，对保险市场十分
了解，内心感触良多，工作之余，奋笔疾书，创作了本作品，描述了目前中国保险市场的发展和机遇
下，一位高管在职场奋斗的升迁历程。
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章节摘录

版权页：是她逼我写的。
我劝了她很久，她就是不听，非要跟您作对不可，还逼我跟她一起。
袁经理，我以后再也不敢了，您就原谅我这一次吧，我以后一定听您的吩咐，唯您马首是瞻。
”“嗯，好，这样吧，你给我写个保证书，签上你的名字，这事我就不再追究。
如果你以后表现得好，第三营业部经理的位置，我会给你谋划谋划的。
”“谢谢，谢谢。
我这就写，这就写。
”王小明感恩戴德地说道。
王小明写好了保证书，袁子鸣让人把办公室门上的字擦掉，然后在公司散播出一则消息，说区经理有
意让王小明接任陆昕的位置。
陆昕这女人的耳目还是相当灵敏的，她一听到这消息，第一时间找到王小明，与王小明谈了一次话。
虽然王小明仍是在不停地拍她马屁，但此时在陆昕眼中，王小明的话已经变成了虚与委蛇。
陆昕可以肯定，袁子鸣真的给了王小明什么承诺，因为她感觉到，王小明的眼神有些躲闪，肯定有事
瞒着她。
再一想，她这两天跟袁子鸣对着干，惹出来这么多事，然后又联想到昨天孟学田被袁子鸣当场撸掉。
要换掉她这个部经理，对袁子鸣来说又是轻而易举的事。
陆昕有点胆怯了。
看来，新来的这个区经理真的有几把刷子啊。
他是这几年来最难对付的一个区经理。
郭海军算是不错的了，甚至比袁子鸣更狠一点，却没他阴。
这家伙做事一环套一环的，可是你不知道他到底要干什么，晃晃悠悠就进了他的套，然后被他吃得死
死的。
这哪像个二十几岁的小伙子，倒像个历经风霜的老狐狸。
陆听终于还是认输了，不管怎样，她这个营业部经理的位置得先保住。
于是陆昕主动来到袁子鸣的办公室。
这一次的谈话，袁子鸣占据了绝对的主动权，陆昕完全没有了脾气。
于是，袁子鸣又适当地安抚了她一下。
这次谈话就算顺利结束了。
谈话结束后，陆昕公开向袁子鸣道歉，道歉书在龙翔营业区的早会上公开宣读。
天时大厦的安康南京总部总经理室，徐兆麟手上拿着企划部拟订的下个月的任务计划书，看着龙翔区
的计划数字，他摇了摇头。
袁子鸣这小于一举搞定了三大巨头，目前明面上已经没有不和谐分子了。
只有一个史东明还没有显山露水，估计要打暗战了。
不过，袁子鸣那边现在形势大好，是给他提任务的时候了。
徐兆麟大笔一挥，把龙翔区的任务加了50%。
第二天任务下发，袁子鸣接到这个任务，哑然失笑，看来徐总已经等不及了，可是现在这个任务对他
来说还是很有压力的。
毕竟，这个区最具影响力的史东明还没有搞定，这种情况下，目前的平静都只是暂时的。
如果他的工作得不到史东明的支持，或者史东明在暗中使坏的话，管理工作不会顺利，袁子鸣仍然会
处于被动状态。
可是，如何才能收服史东明呢？
袁子鸣轻轻敲着桌子。
这人从不显山露水，也不肇惹事端，根本抓不到他的把柄。
要想控制他，必须先逼他出手，把他逼到明面上来。
可如何才能把他逼出来呢？
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忽然一个词跳人袁子鸣的脑海，那是保险行业最流行的一个词：“挖墙脚”。
龙翔营业区是个老营业区，这个区的业务员都是老油子了，尤其以几个部经理为首，对于他们来说，
对业绩的追求已经激发不出他们的热情，他们大部分的心思反而用在钩心斗角上，也正因为如此才使
这个区成为有名的难管区。
既然是这样，就来个鲶鱼效应吧。
挖条“鲶鱼”回来，也许会把这些人给盘活。
而且，一旦有人威胁到史东明的地位，史东明恐怕不会再坐得这么稳吧。
袁子鸣做事雷厉风行，说干就干，因为在徐兆麟那里争取了不少费用，袁子鸣开始瞄上同行业几家公
司的部经理以上职级人物，并与他们频繁接触，大有招贤纳士之势。
这一举动也引起了龙翔区内部人员的讨论，他们看到同行业不少部经理一个一个地来到袁子鸣办公室
谈话，嗅到了不一般的气息。
袁子鸣忙着挖墙脚的同时，也在筹划着开一次大早会。
因为从他人主龙翔营业区以来，虽然以迅雷不及掩耳之势办了几件事情，给整个营业区带来了一些震
动，以暴制暴，奠定了自己的权威，但是还没有跟全辖区的业务员作过一次深入的交流。
所以，袁子鸣想借这次冲刺任务的启动会，与全区的业务员作一次交流。
一大早，袁子呜就来到办公室，坐在办公椅上打腹稿。
由于前面几天他采取了以暴制暴的手段，所以这次大早会，他得温和一点，刚柔并济，需要来点感情
攻势了。
等到9:00的时候，龙翔区的业务员基本都到齐了，除了一些长期不出勤已经濒临离职的人员，基本上
全勤。
在吴筱苓简短的介绍后，袁子鸣便直接上台了，他上台后开门见山地说：“各位好，我已经来龙翔营
业区两个多星期了，还没有正式跟大家介绍过自己。
不过，我们龙翔区的同事们都很聪明，所以我想大多数人应该都是知道我的。
那
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媒体关注与评论

随着现代职场竞争日益激烈，要想在职场上要发展，阴谋诡计、耍小心眼、使手段的论调甚嚣尘上，
书中袁子鸣的做法令人钦佩，这样才能成为职场中最后的赢家　　——某大型外企职业经理人 少华故
事很精彩，把我们保险人的职场生活状况描述得很真实。
看过之后，我更坚定了自己的保险销售之路。
　　——保险业务员 卫东 书中涉及不少销售技巧和销售策略的介绍，这对业务员来说是生动的教材
。
我准备团购一批，用于培训学员　　——销售培训员 彭国军一口气看完了，感觉意犹未尽。
看的过程挺揪心的，总在想接下来该怎么办，不料主人公气定神闲、见招拆招，真是大快人心。
　　——网友 狂奔的蜗牛
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编辑推荐

《晋升赢在职场的秘密》编辑推荐：职场拼的是智力，不是蛮力：玩的是阳谋，不是阴谋，一位高管
的职场升迁笔记，深度揭示赢在职场的终极秘笈。
跌宕起伏的故事情节，扣人心弦的人物命运，运筹帷幄的攻心大计，决胜千里的阳谋奇术。
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