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内容概要

　　《业务经理案头手册》内容包括业务部概述、业务部工作人员岗位职责、业务部工作规范、业务
部工作制度模板、业务部工作实用图表举例等等。
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章节摘录

版权页：   插图：   2.控制和调节仓库温度、湿度。
为了维护仓储商品的质量完好，创造适宜于商品储存的环境，当库内温度、湿度适宜商品储存时，就
要设法防止库外气候对库内的不利影响；当库内温度、湿度不适宜商品储存时，就要及时采取有效措
施调节库内的温度、湿度。
实践证明，采用密封、通风与吸潮相结合的办法，是控制和调节库内温度、湿度行之有效的办法。
 （1）密封。
就是把商品尽可能严密地封闭起来，减少外界不良气候条件的影响，以达到安全保管的目的。
密封方法要和通风、吸潮结合运用，如运用得当，可以收到防潮、防霉、防热、防溶化、防干裂、防
冻、防锈蚀、防虫等多重效果。
 密封保管应注意的事项如下： ①在密封前要检查商品质量、温度和含水量是否正常，如发现发霉、
生虫、发热等现象就不能进行密封。
商品含水量超过安全范围或包装材料过潮时也不宜密封。
 ②要根据商品的性能和气候情况来决定密封的时间。
怕潮、怕溶化、怕霉的商品，应选择在相对湿度较低的时节进行密封。
 ③常用的密封材料有塑料薄膜、防潮纸、油毡纸、芦席等。
这些密封材料必须干燥清洁，无异味。
 ④密封常用的方法有整库密封、小室密封、按垛密封、按货架密封、按件密封等。
 （2）通风。
即利用库内外空气温度不同而形成的气压差，使库内外空气形成对流，来达到调节库内温度、湿度的
目的。
库内外温度差距越大，空气流动就越快；若库外有风，借风的压力更能加速库内外空气的对流。
但风力也不能过大（风力超过5级时灰尘较多）。
正确地进行通风，不仅可以调节与改善库内的温度、湿度，还能及时散发商品及包装物的多余水分。
按通风的目的不同，可分为利用通风降温（或增温）和利用通风散潮两种。
 （3）吸潮。
在梅雨季节或阴雨天，当库内湿度过高，不适宜商品保管，而库外湿度也过大，不宜进行通风散潮时
，可以在密封库内用吸潮的办法降低库内湿度。
即使用吸湿机把库内的湿空气通过抽风机吸入吸湿机冷却器内，使它凝结为水而排出。
吸湿机一般适宜于储存棉布、针棉织品、贵重百货、医药、仪器、电工器材和烟糖类的仓间吸湿。
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