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前言

1994年4月25日，我接到一个电话，电话那头的人平静地说：“杨路，我们惠普公司有一个职位，来试
试吧。
”这个电话对打电话的人来说，也许只是日常工作内容之一，但是对从小就善于捕捉机会的我来说，
我知道，机会来了。
当时我的心情只能用“欣喜若狂”四个字来形容。
    “惠普啊，世界上数一数二的大企业在向我招手呢，哈哈，要是面试能通过，那该是多棒的一件事
呀。
”当时的我，就这样傻傻地想了一整天，兴奋了一整天，想得更多的就是如果能够进入这么大的企业
，该是多么气派、多么风光的一件事情。
    当然，最终我如愿以偿了。
    从那时加入惠普到现在，已经跨越了整整15个年头。
如今再回忆起那个电话，我依然很开心、很兴奋。
但是在开心、兴奋之余，我更会理性地把1994年4月25日那一天设定为自己职业化修炼的序曲与纪念日
。
    现在有很多媒体不断问我一个问题，就是“你在惠普工作了8年，在外企工作了11年，你学会了什么
？
你带走的是什么？
离开外企创业做管理顾问公司，你想传承的是什么？
”我的回答只有一个词——职业化！
    自从进入惠普，我从助理销售到独立销售，从销售小组长到政府行业中国区销售经理，从普通员工
到惠普商学院独立讲师，最后成为大型跨国企业中国区为数不多的中高层女’性管理人员之一。
一路走来，我一直感受着也学习着惠普人性化与职业化相结合的管理之道。
    2002年，我离开惠普独立创业，虽然依依不舍，但还是和这个我曾经为之奉献了8年青春的公司在人
、财、物方面交接得清清楚楚。
抱着属于我的杂物箱和同事道别后，我站在惠普大厦的楼下告诉自己：“挥挥袖，不带走一片云彩。
从今天开始，我属于自己，而不再属于惠普，我要走一条属于自己的职业化道路。
”    然而，就此作别，我就真的像自己想象的那样不再属于惠普了吗？
在未来的日子里，我真的能把在惠普8年的烙印从身上清除得一干二净吗？
我的言谈话语中、我的行事风格里就真的一点惠普的影子都没有了吗？
关于答案，相信大家都已经看到：虽然离开惠普后又一个8年过去了，我依然摆脱不掉惠普的影子，
我依然以我曾是惠普的一员而引以为傲。
离开惠普，虽然有形的东西一个都带不走，但是惠普无形的、堪称经典的惠普精神已经融入我的血液
，无论是现在还是未来，都会深深影响着我的思想、我的行为和我所带领的雅致团队。
    我将这些已在思想里形成烙印的惠普精神，归结为经过惠普职业化修炼所形成的职业化素质，这些
素质包括六个方面：    ◆管理理念的职业化    ◆工作精神的职业化    ◆员工心态的职业化    ◆工作技能
的职业化    ◆对外形象的职业化    ◆员工素养的职业化    这些职业化素质使我在从事其他职业时也会
表现出同样的惠普精神，表现出和在惠普工作时一样的价值观和工作态度，并成为支撑我不断提高自
身素质和能力的一种内在动力。
    写作此书，在感谢惠普对我进行全方位职业化培养的同时，我希望把这些职业化素质的精髓分享给
渴望像惠普一样永续长存的企业，希望他们能够复制出惠普式的高素质员工，也希望通过本书与在复
杂多变的经济环境下渴望成长与成功的职业人共勉。
    谨以此书献给所有在我的职业化修炼道路上帮助过我、指导过我的惠普同事以及前辈们！
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内容概要

　　本书作者在惠普工作多年，从助理销售到政府行业中国区销售经理，从普通员工到惠普商学院独
立讲师，是为数不多的进入大型跨国企业中国区的中高层奴性管理人员之一。
作者融合自己在惠普工作多年的心得体会及后来的创业实践、培训经验，首度揭示了惠普员工的职业
化之路。

惠普是全球第二大IT服务企业，一直以来在世界企业500强中排名靠前。
但是，惠普最大的价值并不在于其有多大的产值，而在于其广为人知的“惠普之道（The
HP Way）”，即“以员工为导向的价值观”，“惠普是员工”一直是众多企业学习和复制的典范。

不逼自己职业化，就不知道舞台有多大——本书是员工职业化培训的最佳教材，也是员工自我潜力开
发的最佳读物。
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作者简介

　　杨路
北京雅致人生管理顾问有限公司总裁/首席讲师，雅致美女讲师团女掌门。
中国100大品牌女性、中国品牌建设十大杰出人物、中国女性创业经济十大先锋人物、中国十大女性杰
出培训师、中国十佳职业化管理专家。
凤凰卫视“中华小姐环球大赛”评委会委员
。
八年惠普公司政府行业中国区销售经理，五年惠普公司惠普商学院企业内训培训师三年法国布尔公司
客户销售经理，美国领导特质分析PDP专业咨询师。

主要作品：《打造领袖魅力》（光盘）《品位盛宴》（光盘）《品位——开启格调人生》（光盘）《
雅致女人品牌增值12项魅力修炼》（书籍）

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<不逼自己职业化 就不知道舞台有>>

书籍目录
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前言
修炼一树立职业化理念
修炼成为认同企业核心价值观、与企业血脉相通的职业人
理念不牢，地动山摇
甄选与企业理念相符的人才
将Open文化融入血液
最短时间刷成惠普色
愿景是职业生涯的灯塔
修炼二塑造职业化精神
修炼成为追求卓越、诚实正直、具有团队意识与创新精神的职业人
缺什么别缺职业化精神
相信并尊重每个人
追求卓越的成就与贡献
坚持诚实和正直
靠团队精神实现共同的目标
鼓励变革与创新
修炼三培养职业化心态
修炼成为自信果决、富有激情、乐于奉献的职业人
你在为谁工作
拼能力，更要拼态度
相信企业是最好的，相信自己是最棒的
拿最热情的心去交换成功
不果决，误大事
提升你的逆境商数
忠诚比黄金更重要
修炼四提升职业化技能
修炼成为精通业务、终身学习、专家型的职业人
有技能才能生存
建立惠普式技能培训体系
新员工要主动快速地提升自己的技能
以最快速度把员工培养成为职业“运动员”
技能需要终身学习
管理者要会“造钟”
修炼五打造职业化形象
修炼成为符合身份、大方得体、受人尊重的职业人
越优秀，越要懂得包装自己
为本职位而穿是敬业，为下一个职位而穿是智慧
首轮印象，以貌取你
修炼六完善职业化素养
修炼成为高素质、高情商、高涵养、高品位的职业人
你有鲜明的职场品牌吗
做一个情商高的职场人
有“礼”赢遍天下
后记
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章节摘录
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后记

2010年重阳节，我终于完成了这部书稿，放下笔的那一刻，我长长地舒了一口气。
这本书的完稿对我来说真是太不容易了，经历了近8年的酝酿，前前后后又花了近两年的时间才完成
这部书稿。
    这些年，我接触的企业不下千家，上的课程不下千场，接触的学员不下几十万人，而真正能够系统
性地安排课程、系统性地来听课的企业和学员却是少之又少。
很多企业的培训像巴黎时装周上的模特走秀(把最流行、最前卫时尚甚至最古怪的服装穿在身上展示，
不管穿衣服的人穿着是否真正合适)，什么课程最流行、什么讲师最受欢迎、哪个概念最新潮，就想尽
一切办法把这个课程、这个讲师、这个概念搬回来、请进来，不管企业目前是否真正需要，也不管是
否适合本企业。
    这是个很可怕的现象。
因为首先引进来的所有课程都没有任何系统性，各个讲师的观点也会出现非常多的重复甚至矛盾。
学员带着开放的心态吸收这些观点，久而久之，学员的思维就会出现混乱，不知道哪个讲师说的观点
是对的，当然就更不知道应该把哪个观点运用到现实工作中了。
另外，最新潮的概念、最流行的课程和最受欢迎的讲师带来的观念未必是企业目前最需要、最欠缺的
环节，企业花了大把的钱、员工花了很多的时间，但恶补的也许根本不是企业和员工最薄弱和最需要
的环节。
直白地说，就是木桶哲学中所说的，补的根本不是那个木桶最短的板子，该漏水的地方照样漏水。
    因此，课程上完，企业觉得没有多大变化，员工觉得对工作没什么帮助，逐渐便产生“培训是乱花
钱、浪费时间”的抱怨。
同时“培训无用论”在整个企业蔓延，人力资源部再安排上课，就会出现企业抵触、员工也抵触的恶
性循环。
    那么，培训到底是真的无用还是管用的灵丹妙药？
如何才能最大化地发挥培训的作用呢？
    其实，培训既不是灵丹妙药，也不是一无是处，走这两个极端的企业都需要调整心态。
培训就是工具，讲师给了学员工具，如果这些工具不能被员工融会贯通之后应用到实际工作中，不能
够变成工作中的习惯，培训效果就会微乎其微。
因此，不是最新潮、最流行的课程最好，而是要根据企业、员工和岗位的需要，系统化地安排课程，
然后再建立起有效和强有力的监督机制，培训才会变成灵丹妙药，才能在工作中发挥最大的作用！
    鉴于此，才有了本书的“员工职业化六维修炼”的思路，我希望将我在惠普的成长融人其中，在大
家看故事、看理念的同时，能够清晰地记住六维修炼的脉络。
未来当企业分析发现全员职业化是企业短板的时候，就可以按照这样的逻辑系统化地去安排课程、选
拔讲师、组织监督。
    如果没有惠普对我用心专注的职业化、专业化培养，也不会有我今天职业生涯的小小成绩，更不会
有这本书的诞生。
8年惠普的职业生涯让我在快乐与挑战中成长，所以我也要向惠普说几句感恩的话：感谢惠普对我在
职业化道路上的指引！
感谢惠普给我锻炼和成长的机会！
更真心地感谢比尔·休利特和戴维·帕卡德先生创办了这么伟大的企业！
    在感谢惠普的同时，我也一并感谢惠普的同事余凯带我走进惠普！
感谢Sam！
感谢振耀和逢举的提携与知遇之恩！
更感谢帮助过我的所有可爱的惠普同事们！
你们都是我生命中的贵人，是你们成就了现在的杨路。
我会把我在外企学来的所有先进思想、理念和职业化的工作方法传授给更多的职业人、更多的中国企
业；我会用我和我的团队的影响力去影响更多的中国人，使其变得更加职业化和更具高素质；我会终
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身用我的绵薄之力传承职业化和素质文明，并与中国企业共同成长！
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编辑推荐

《不逼自己职业化,就不知道舞台有多大》从“树立职业化理念”“塑造职业化精神”“培养职业化心
态”“提升职业化技能”“打造职业化形象”“完善职业化素养”六个方面，六个关键点，六个维度
来阐释职业化之路，解决中国企业由经验型管理向职业型管理转型过程中碰到的两大难题（企业管理
规范化、从业人员职业化）之一——从业人员职业化。
作者融合自己在惠普工作多年的心得体会及后来的创业实践、培训经验，首度揭示了惠普员工的职业
化之路，并希望将此分享给渴望像惠普一样永续经营的企业，帮助更多企业打造最具职业精神的员工
。
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