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内容概要

　　《直销帝国Ⅱ——翱鹰有道》讲的是合法直销人路安安在直销征程上第二个阶段的奋斗故事，重
点围绕着如何管理直销团队展开。
她，是一个天生的七星级直销领导人，却身陷爱恨纠葛，商战风云；
　　她，创建了一套地面与网上相结合的运作模式，展翅腾飞；
　　她，跨越了直销难民到财富女王的创业历程，独辟蹊径，打造出极速扩张的神鹰团队；
　　她，进行系统化、企业化的运作，在辉煌的直销帝国里，自由翱翔；
　　⋯⋯
　　路安安——一个普通的小白领，踏足别样江湖，与亲人、爱人、朋友，甚至对手，一起演绎了一
出跌宕起伏、精彩纷呈的直销大戏！
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作者简介

　　田燕，美女作家，长期关注直销，研究过国内国外诸多直销公司的运作模式。
义无反顾辞去公职，加盟某著名直销公司，投身直销第一线。

　　作者以多年从业经历和独特视角，告诉你没有被妖魔化的直销，以及直销的核心秘密——掌握了
这个秘密，你将发现直销本身就是一个商业帝国，在庞大而复杂的系统中，有王国，有诸侯，群雄纷
争，而得到这个秘密的人则可以称霸直销天下。
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章节摘录

　　在国庆前的高级经销商会议上，路安安在北京的卓越领袖名人中间放出了消息——季总有一家六
星级的咖啡屋连员工一起出租，价格低廉。
　　有几个卓越领袖名人动了心，一再追问路安安：“怎么可能？
白金街、CBD，再加上顶层四百多平方米的露台，才那么点钱。
”　　为了季总的雨季咖啡，路安安几乎闹翻了她所认识的所有北京的卓越领袖名人。
他们都喜气洋洋地说要慎重考虑，尽快回话。
　　路安安也给蓝雨打电话，蓝雨说孩子在发烧，不方便多说，请她自己拿主意。
路安安说去看蓝雨，蓝雨却说没有时间陪她，来了倒怠慢了，仿佛山谷幽兰般难见真颜。
　　路安安已习惯蓝雨的推托，自从云克利去世以后，她就一直这样深居简出。
蓝雨和云克利是天润的夫妻卡，云克利留在吉祥鸟社区的头像一直灰着，永远在太阳照不着的地方。
签名也永远不变：“我的宝贝朵朵，在爸爸背上睡着了，我感觉回到了前世。
”他离开这个世界的时候，上半身全部扑在方向盘上，方向盘嵌进胸膛，卡在两条肋骨中间，最后一
句话是“救救我”。
　　枯萎的蓝雨下面有茁壮成长的天润部门，让她在宁静悲痛中默默地成了天润名正言顺的高级主任
。
路安安不甘心蓝雨这样沉沦下去，她甚至想让蓝雨把云克利的签名和头像删除，好找回那个外柔内刚
、素净淡雅的英文编辑蓝雨，但这话却说不出口。
路安安自己也没想到在天聪创业工作室里几乎天天能上线交流的人群中，会有这样年轻的生命消失。
　　路安安知道每次吉祥鸟社区有活动的时候，蓝雨都在线上，虽然她的头像一直黑着。
蓝雨在朵朵睡着了之后才幽灵般隐身上线，不写一个字，不露一次面，不排一次麦。
没有人再听到蓝雨的声音，见到蓝雨的相貌，包括路安安。
路安安从迪拜海外研讨会回国后，除了参加葬礼那一次见到过泪人一样的蓝雨，已经大半年没见到她
了。
蓝雨忙着带孩子，路安安忙着帮蓝雨照顾和跟进她的团队，否则蓝雨不管团队，路安安也不帮她管的
话，蓝雨就得为生计发愁了。
　　当然，直销江湖里却依然有蓝雨的传说——她的例子，是天润活生生可以给人生活保障的明证—
—各个团队都乐于讲蓝雨做天润而得到生活保障的故事。
　　既然蓝雨没有兴趣，路安安马上拨哥哥的电话。
大哥路定坤刚听了路安安几句话，就大嗓门地发表意见：“我也正在跟进一个亿万富翁魏总，他是在
上海开家具厂的，他已经准备关掉公司来跟我做天润了。
能跟进亿万富翁是咱们的福气，不做天润的话你跟亿万富翁能聊什么？
穷也要站在富人堆里，千万别让她走了。
”他有力地把五根手指收成拳头。
　　“我这情况不一样，季总要长期出国了，暂时不会留在国内做天润。
”路安安皱起眉头分辩道，“她要转租她的咖啡厅，你有没有朋友想接手这样生意的？
”　　“有生意头脑的朋友全被我发展做天润了，我要认识合适的朋友还会让他放下天润事业做其他
行业吗？
”路定坤着急，他这个傻妹妹就是不懂得抓机会。
当初路定坤是家里第一个做天润的人，结果给她介绍天润好几年，她也没有看明白，白白耽误了大好
光阴。
现在好不容易误打误撞上了卓越领袖名人，她骨子里那书呆子气还是没改。
　　“季总可是老鹰啊，她在海外一样可以做天润，我们给她找海外推荐人。
”路定坤最关心的是路安安下面挖出了大地瓜季总，一定要顺藤摸瓜，可以挖出更多的大地瓜，找到
更多的老鹰。
他对于找老鹰一直锲而不舍，鞠躬尽瘁，一如当年费了九牛二虎之力把他这个只会读书的妹妹跟进了
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出来，现在不是成功了么？
“季总去哪个国家？
”他追问道。
　　“瑞士。
”路安安撇嘴，大哥的关注点显然只有天润，其他事情一概不入耳。
　　路定坤略一盘算：“我晚点把在瑞士做天润的朋友的联系方式给你，他可以成为季总在海外市场
的推荐人，你是季总在瑞士天润市场的推荐人，这样季总在海外的天润业绩和旅游积分都由你和这个
朋友两个人平分。
”路定坤扯着嗓子指点江山，仿佛看到了天润国际市场的辉煌。
　　“哥，重点不在这里，你到底能不能帮忙找人接手经营季总的雨季咖啡？
”路安安提醒他完全是所答非所问。
　　“你介绍传统生意给别人不就是在用行动证明传统生意比天润要好吗？
这不是自己打自己的嘴巴吗？
”路定坤惊讶路安安连这么浅显的道理也忘掉了，“你还要好好看看成功学的书，看看跟人沟通的书
——我现在只介绍人做天润，其他生意一概不介绍。
你是天润的卓越领袖名人，你的目标应该是如何在明年后年上TC名人，争取早日成为天润公司的政策
委员会成员。
”路定坤恢复了路安安天润介绍人的论调。
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