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前言

商场如战场，竞争即战争，“计”高一筹才能胜券在握。
纵览当今商界成功人士，无一不是巧妙运用种种计策与谋略的高手。
计谋运用得好坏与否，会导致不同的命运。
善于运用计谋的商人，往往在商海中游刃有余，否则就可能举步维艰。
也许你正想着创业，也许你正商海中拼杀，但无论如何，都离不开高超的策略和智谋。
《三十六计》历代都被推崇为兵家圣典，是中华民族熠熠闪光的不朽瑰宝，它不仅适用于军事，也同
样适用于商海竞争。
《三十六计》中的每一计都是一个法宝、一把利刃，只要灵活运用，犹如学会“截拳道”一样，轻易
地将商海中的种种挫折一一化解。
当今社会，无论是驰骋商场的业内精英，还是普通的城乡民众，都已经或多或少地参与到了商业活动
中。
在这个充满经济理念的时代，谁都想发家致富，当老板甚至富豪。
但另一方面，商海又充满了荆棘与风险，如同大海一样，风气浪涌，惟具有谋略之人，才能避开各种
险滩暗礁，在错综复杂的商界里纵横驰骋，而《商战36计》这本书正好给人们提供了一个掌握奇谋的
机会。
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内容概要

《孙子兵法》是世界第一兵书，一部千古不变的谋略大全，它蕴含着丰富的东方智慧，既是政治家、
军事家的案头书，也是企业家与商人在商海中进退自如的法宝。
    《商战36计》严格对应我国古代兵法中的“三十六计”，每一计策都有相关典故出处、商战案例分
析以及计谋点评，可谓古今融合、兵商结合，定能帮助广大读者在商战中获得持久的竞争优势。
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作者简介

尹剑峰，硕士学历，主要研究产业经济、人力资源等领域，曾在中山国际、华信集团等大公司从事管
理工作，具有丰富的跨行业工作经验。
著有《像第一天那样去工作》、《职场潜规则》和《汇聚人才的N个锦囊》等多部畅销书，取得良好
反响。
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章节摘录

夜幕很快笼罩了大地，周军换上一身笔挺的西装，气派十足地来到那家饭店，张强早已在那里恭候大
驾光临了。
一进饭店大门，周军就受到了周到热情的服务，酒席上的美味佳肴令他大饱口福，再加上张强不时地
阿谀奉承，周军不免有些飘飘然，得意洋洋起来⋯⋯酒酣耳热之际，正是谈判的好机会。
张强深谙此道，他认为时机已到，便态度虔诚地向周军提议道：“周先生，我和一个好朋友李明，做
皮革生意，信誉好，价格实惠，如果先生您信得过我，并愿意给我们提供一个为您效劳的机会，我很
乐意跟您合作。
对于您，可以由此获得很多高质量皮革原料，增加产量，取得更多的收益；对于我和好朋友李明来说
，由此便会拥有可靠而稳定的客户，经营也会更有起色。
”周军听罢此言，并未立即作答，他在犹豫不决，双方谈判陷入了僵局。
张强瞥了对方一眼，并没有逼对方马上做出决定，而只是若无其事地招来服务小姐：“小姐，听说你
们广东的特产广州口水鸭味道不错，能否劳您驾给我买一只来？
”说着，便从口袋中掏出一大沓子钱来，并随意从中抽出两张大额的作为小姐的小费。
周军望着那厚厚的一叠票子，再看看张强付小费时的洒脱样，断定对方肯定是个资金实力雄厚的大老
板，与其做生意不会有什么危险，便主动与张强就皮革交易一事做了详尽的洽谈，爽快地答应了其要
求。
待酒足饭饱，双方正式达成协议后，两人握手言别。
待周军一离开，张强就急急忙忙奔向汽车站，以便搭末班车返回住处，今天在这样的饭店高消费对他
而言简直太奢侈了，怎能是他所承受得起的？
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编辑推荐

《不可不读的商战36计》古代智谋博大精深、奥妙无穷.今人解读精彩绝伦、恰到好处!

Page 8



第一图书网, tushu007.com
<<不可不读的商战36计>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 9


