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前言

一部人类文明史，说到底就是一部人类的奋斗史、创业史。
特别是近现代以来，在世界范围内涌现的创业热潮，创造出巨大的物质和文化财富，对于改善人类生
存状态、推动人类文明进步起到了重大的促进作用。
美国大力推行的“创业革命”，极大地推动了以高新技术为特征的新经济蓬勃发展，并成就了其作为
世界唯一超级大国的地位。
日本在上世纪六七十年代，通过不断改善创业环境，迎来了创业高峰，迅速实现了经济复兴。
改革开放以来，我国进入了创业的黄金时代，以江浙一带为代表的方兴未艾的全民创业，催生了举世
瞩目的经济快速发展的“中国现象”。
回望历史，谁也无法否认，是创业改变了世界，是创业创造了奇迹。
无论是一个国家还是一个地区，创业越活跃，发展的内生动力就越强，社会财富增长就越快。
可以说，创业是经济发展、社会进步的活力所在，是国家强盛、民族振兴的生命力所系。
    创业的主体是创业者。
在长期的创业实践中，他们演绎了一幕幕精彩的创业传奇，书写着一幅幅辉煌的创业画卷。
像美国的微软创始人比尔·盖茨、世界零售业“精神大师”山姆·沃尔顿；像日本有“经营之神”之
称的松下电器创始人松下幸之助、“方便面之父”安藤百福；像我国有“商界常青树”美誉的万向集
团的鲁冠球、把亏损的青岛电冰箱总厂发展壮大成海尔集团的张瑞敏、联想集团的柳传志等一大批具
有世界影响的创业人物。
他们是那样壮志满怀、胆识过人，不愧是创业大军中的佼佼者、创业大潮中的弄潮儿。
他们的创业经历和创业精神是弥足珍贵的财富，引导和激励着一代又一代人积极投身于火热的创业实
践。
    创业是发展之基，强国之举，富民之策。
近年来，江西同全国一样，在全民创业大潮的推动下，经济社会快速发展，人民生活水平大幅提高，
城乡面貌焕然一新。
当前，全省的发展又站在一个崭新的历史起点上，科学发展、加速崛起的宏伟目标，为我们提供了干
事创业的广阔舞台。
我们要始终坚持以创业推动发展，以创业带动就业，以创业加快致富，以创业促进和谐，在全社会进
一步倡导鼓励创业、鼓励创造、鼓励创新的思想理念，积极营造人人想创业、人人敢创业、人人争创
业的浓厚氛围，让一切创业的热情充分进发出来，让一切创业的潜能充分释放出来，让一切创业的要
素充分集聚起来，在全省上下进一步掀起全民创业的热潮，努力开创我省“创业经济”的新时代。
    加强创业事迹和创业精神的宣传，是充分发挥典型示范引领作用，激发全社会的创业热情，把创业
活动不断引向深入的重要途径。
呈现在读者面前的《中外创业传奇100例》，就是一本旨在加强创业教育和创业宣传的图书。
编者参考了国内外大量文献资料，把一些中外创业的成功案例，以传奇故事的形式加以阐述，并通过
深入发掘成功背后的深层次因素，总结出带有普遍性的规律，使读者在了解这些成功创业掌故时，得
到启发和教益。
综观这些多彩的故事，它们蕴含着诸多的共性：大多数创业者都从零开始，都走过坎坷的创业路，历
经磨难，通过不懈奋斗而成就事业；他们大多依靠管理创新、技术创新和服务创新，打造出自己的特
色品牌，从而站稳脚跟并不断做强做大。
要求照搬照套这些成功的创业经验，不是本书的目的；宣传创业典型，弘扬创业精神，推进创业实践
，乃是编者的深刻用意。
    创业是充满智慧、富有价值的社会实践。
时代在前进，创业最风流。
希望广大富有开拓精神的红土地儿女，切实把创业作为改变人生命运、实现自我价值、履行社会责任
、创造社会财富的有效途径，解放思想，增强本领，脚踏实地，百折不挠，在创业的大舞台上竞风采
，施才干，展宏图。
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我相信，在如火如荼的创业活动中，赣鄱大地一定会迎来更加美好的明天！
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内容概要

　  为深入学习贯彻党的十七大和十七届六中全会精神，深入学习领会胡锦涛总书记关于社会主义核
心价值体系、社会主义荣辱观以及构建社会主义和谐社会等重要论述，中共江西省委宣传部、江西省
文明办、江西省教育厅、江西出版集团等有关单位自2006年起陆续编辑出版了《中外道德楷模100人》
《中外道德警示100例》《中外和谐楷模100例》《中外创业传奇100例》《中外应对危机100例》《社
会主义核心价值观100例》《中外应对网络舆情100例》《红色经典传奇100例》等单行本，旨在帮助和
引导广大干部群众特别是青少年更加全面地理解和准确把握社会主义核心价值观、社会主义荣辱观、
社会主义和谐观的深刻内涵，帮助和引导各级领导干部正确分析研判网络舆情，切实提高处置网络舆
情和应对各种危机的能力。
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章节摘录

台湾首富郭台铭——像一个地瓜默默地长大    50年之后，他常说的一句话是：“阿里山上的神木之所
以大，四千年前种子掉在土里就决定了，绝不是四千年后才知道。
”    他，是郭台铭。
    1950年，郭台铭出生在台湾。
父亲是一位年轻警察，每日在街区和警署忙碌，作为一位人微言轻的公职人员，以菲薄的收入养活一
家人。
    “我们家从小到大，都没有自己的房子，没有公司实习，家里最好的家具是藤椅，但我们不觉得自
己贫穷。
”父亲给了郭台铭很好的身教，培养了他疾恶如仇的个性。
    多年以后，已是位小老板的郭台铭，在一个阳光灿烂的早晨，兴致盎然地坐公务车去拜访一个重要
客户。
对他来说，这是个让人有些激动的日子，因为他第一次拥有了一辆自己的公车。
司机是个谨慎的小伙子，驾驶着方向盘，平稳地行驶在大街上。
郭台铭的目光透过车窗看到外面的人流、建筑，心里忽然涌起一种感动来。
这份感动，来自于事业小成的满足，更多的是想征服世界的雄心。
    偏偏不凑巧，突然从旁边的巷子里飞奔出一辆摩托车来，直直地撞在了小车上。
    “晦气！
”司机气急败坏地咕哝着，推开车门，就要找倒在地上的摩托车主理论。
郭台铭推开司机，将地上的年轻人扶起来，还好，年轻人并没有受伤，但是自己的小车，却被撞扁了
。
郭台铭从钱夹里拿出1000元来给摩托车司机，让他去修车。
    另有一次，他的宾利300和一辆宾利500撞在一起了。
他立马拉开车门去找对方算账。
这就是郭台铭的性格，对弱者更弱，但对强者更强。
    1971年，21岁的郭台铭到台湾复兴航运公司实习，学习贸易。
在掌握到一些贸易知识后，他领悟到一条真理，“没有工厂哪来的贸易？
”于是萌发开工厂的念头。
这个小小的思想火花，对他日后的人生起着不可估量的作用。
    他从母亲那里筹到10万台币和几个朋友合伙注册了鸿海塑料企业有限公司，注册资本仅为30万台币
。
    因为没有模具，为完成订单，不得不四处到模具厂请人帮忙。
由于遭受石油危机的冲击，大环境极度萧条，小企业如风中枯叶，陷入困境，股东们纷纷退出。
    此时的郭台铭，犹如寒冬中的孤雁，只能在凛冽的寒风中孤独地飞翔，希望寒流退后，迎来春天。
    靠着蟑螂一样的生存能力，郭台铭无人相助就自助，“像一个地瓜，在田里默默地长大。
”到1977年，资本额已增加到200万台币。
    他决心把鸿海“做到最大市场占有率”。
为此，他来到美国开辟市场。
他说：“要在那边做出名了，再回台湾来。
要是先卖给本土小厂，他们要求比较不严，我们就无法进步。
所以要先挑战美国的主战场。
”    郭台铭在美国，连续两年只碰钉子，没有收获。
没人相信从没听说过的小小鸿海可以和比它大几十倍的公司，像当时全球最大连接器厂AMP去竞争，
而且连试验的机会都不给。
    困难重重下，他使出狠招，拼杀市场：“AMP卖一块，我就卖六毛钱，我的成本九毛钱，是赔钱在
做。
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可是我要告诉客户，证明我的品质技术可以信赖。
”在美国时，客户不和他谈生意，他“只好待在一间小旅馆里等，哪里都不去，每天吃一餐，每餐吃
两个汉堡！
”见面后，客户给了5分钟：“这是一张产品蓝图，你们试试看吧，把价钱开出来！
”之后，他找一位美国人做行销经理，精打细算，让人家又跑业务，又当司机，还要顺便教英文，每
天早上6点到晚上11点，几年内跑遍美国52个州中的32个州。
    在美国那几年，郭台铭每年夏天都会带着全家到黄石公园玩。
“我女儿最喜欢喂鸽子。
”他回忆，有一年突然看见禁止喂鸽子的牌子，就问管理员为什么。
管理员说，一场大雪后，鸽子都死了，因为人喂食让它们失去了自己觅食的能力，到冬天无人喂时，
全都不能适应。
    由此，郭台铭得出结论：“竞争的环境是最重要的。
”为此，当1988年营收突破10亿大关后。
他及时为鸿海定下了“建立最强的制造基地，打造长久生存能力”的策略，提速鸿海发展和扩张，以
在激烈竞争中占据主动。
    1988年，郭台铭在深圳开设了鸿海在大陆的第一个工厂，1992、1993年前后，他又将深圳工厂增加
至4万名员工的规模，同时还在江苏昆山新建一个4万人的工厂。
到如今，位于深圳市宝安区龙华的鸿海精密工业股份有限公司有员工27万人，相当于美国新泽西州纽
瓦克市的总人口。
    富士康龙华基地已经变成了中国最大的出口企业，同时还是世界最大的电子产品合同生产商。
    如今，郭台铭的鸿海集团以平均每年50％以上的速度增长，1995年营收破百亿新台币，2000年营收
破千亿新台币，2005年营收破兆元新台币。
并在世界500强中排列第371名，在美国《商业周刊》全球百大科技公司中排列第2名。
    郭台铭因此成为名副其实的全球代工王。
    (李晓军)    P18-20
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后记

为深入学习贯彻党的十七大和十七届六中全会精神，深入学习领会胡锦涛总书记关于社会主义核心价
值体系、社会主义荣辱观以及构建社会主义和谐社会等重要论述，中共江西省委宣传部、江西省文明
办、江西省教育厅、江西出版集团等有关单位自2006年起陆续编辑出版了《中外道德楷模100人》《中
外道德警示100例》《中外和谐楷模100例》《中外创业传奇100例》《中外应对危机100例》《社会主
义核心价值观100例》《中外应对网络舆情100例》《红色经典传奇100例》等单行本，旨在帮助和引导
广大干部群众特别是青少年更加全面地理解和准确把握社会主义核心价值观、社会主义荣辱观、社会
主义和谐观的深刻内涵，帮助和引导各级领导干部正确分析研判网络舆情，切实提高处置网络舆情和
应对各种危机的能力。
    100例系列书的编写得到了中共江西省委领导的高度重视和大力支持，原江西省委书记孟建柱同志和
现任江西省委书记苏荣同志亲自为这些书作序，省委常委、宣传部长刘上洋同志担任编委会主任和主
编，并亲自审定了全部书稿。
本系列书出版后在读者中引起了热烈的反响，形成了鲜明的特色。
为了使这套丛书能更好地适应市场的需求，方便广大读者的阅读，江西省委宣传部将其统一整合为
《100例经典系列丛书》，交由百花洲文艺出版社进行重新修订和再版。
    由于编者水平有限，不足之处在所难免，敬请广大读者批评指正。
    编  者    2011年11月
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编辑推荐

刘上洋主编的《中外创业传奇100例》选取古今中外优秀人士100人，按八荣八耻分篇，通过100个生动
的故事，介绍其感人事迹。
这些多彩的故事，蕴含着诸多的共性：大多数创业者都从零开始，都走过坎坷的创业路，历经磨难，
通过不懈奋斗而成就事业；他们大多依靠管理创新、技术创新和服务创新，打造出自己的特色品牌，
从而站稳脚跟并不断做强做大。
要求照搬照套这些成功的创业经验，不是本书的目的；宣传创业典型，弘扬创业精神，推进创业实践
，乃是编者的深刻用意。
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