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内容概要

　　《赢·响——保险营销其实很简单》一书，主要讲赢的人生，始于有赢的想法，进而有能够赢的
做法，　以此影响他人做决策，最后受您影响的人愈多您就愈成功。
描述成功者必备的思路、营销人员有效的销售实务以及领导群雄出类拔萃的战略，是本书对营销人员
最大的帮助。

　　其实，《赢·响——保险营销其实很简单》是锦城保险营销、培训团队的经验总结，确实可以立
即运用在营销人员的实践中。
辅以对话小说的方式，营销人员容易学习及理解，有助于阅与吸收。
团队主管可以让《赢·响——保险营销其实很简单》成为单位的辅导教材，若团队人员一起研习使用
，新聘人员培训效能必定倍增，将是提升营销培训留存率的最佳武器。
久而久之，势必建立起优秀的团队文化，协助营销人走向成功。

　　“赢响”取其意，即营销人员要有成为赢家的心，并拥有赢家的想法与做法，改变客户的思想，
进而影响客户做决定，实现营销的最终目标——成交，这也是本书对营销人员的最大好处。
除此之外，本书不仅有理论知识，也有与客户的对话全录，　以及从传统销售到全方位财务规划等相
关内容。
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书籍目录

书中人物介绍
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　第一章设定人生目标
　第二章　发现自己的天才
　第三章　满怀热忱与自信
　第四章　为谁而战?力何而战?
第二篇　什么是贏的关键?
　第五章　塑造个人专业品牌
　第六章　彻底执行目标管理
　第七章　做时间的主人
第三篇　精英论战技法
　第八章　业绩倍增的七大要点
　第九章　让客户源源不绝的方法
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　第十二章　情境电话轻松成交术
　第十三章　找出客户真正的需求
第四篇　赢者制胜秘诀
　第十四章　让保险动起来的娃娃
　第十五章　以帆船打造高额保险
　第十六章　让客户看见既得利益
　第十七章　成功签约的好方法
　第十八章　临门一脚的激励话术
第五篇　话好贏得好未来
　第十九章　解决客户的反对意见
　第二十章　客户抱怨处理实战技巧
　第二十一章　引导提问打动客户的心
　第二十二章　善用说故事营销创造商机
　第二十三章　迎接逍遥的下半生
　第二十四章　不断自我突破创新局
第六篇　出类拔萃战略
　第二十五章　超越客户满意度
　第二十六章　无往不利的高说服力技巧
　第二十七章　想赢，要比对手早两步
　第二十八章　提升件均保额的独门秘诀
　第二十九章　找出原因对症下药
　第三十章　织梦天使——财务策划师
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