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内容概要

　　随着我国进出口权的放开和中国加入世贸组织进程的加局面，对外贸易有着巨大的发展前景。
对国内一些有竞争实力的企业来说，其高层领导人及具体业务人员专业谈判水平的高低在一定程度上
将直接影响其企业的收益。
了解对外贸易谈判的惯例作法、制定合理的谈判计划、确定合适的人选以及把握对外谈判中的文化差
异的影响，对一个谈判者是至关重要的。
 我们正是顺应了市场的这一需求，编写了这本《商务英语谈判》。
《商务英语谈判（英汉对照）》的第一部分系统介绍了国际商务谈判中应注意的重要问题，如：制订
目标、配备人员、确定策略等。
第二至四部分主要讲述了三种常见的涉外谈判的具体内容：货物买卖谈判、投资谈判和技术贸易谈判
，它们分别代表有形贸易谈判、融资谈判和无形贸易谈判。
第五部分则介绍了文化差异对国际商务谈判的影响。
内容广泛，简明易懂，是理想的自学读本。
　　《商务英语谈判》面向具有一定英语基础知识、从事或准备从事国际商务活动的广大朋友们。
为便于自学，《商务英语谈判（英汉对照）》给广大读者提供了一个既实用、又有效的学习方式。
《商务英语谈判（英汉对照）》克服了传统的英汉书籍所使用的页与页或章与章对应的形式，采用独
特的段与段英汉对照的形式，使读者能非常方便地将两种语言对照起来，在提高业务知识的同时也熟
悉了语言知识，以便帮助读者快速进入商务谈判的角色，以胜任工作需要。
　　《商务英语谈判（英汉对照）》的编写者为对外经济贸易大学从事商务英语教学多年的教师和中
国仪器进出口公司从事业务工作多年的业务人员，我们对商务英语的教学和运用有很直观的了解和丰
富的经验。
在广泛参考了国内外有关专著的基础上，我们结合了多年教学和工作经验编写出这《商务英语谈判（
英汉对照）》。
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编辑推荐

　　“商务英语系列丛书”全套共4英汉对照的形式分别介绍国际商务活动方面的有关知识和实践，
内容力求专业性、普及性和知识性相结合，面向具有中级英语语言基础、佮或有志于国际商务活动的
读者。
　　本丛书内容广泛、简明易懂，也是理想的自学读本。
　　《商务英语谈判（英汉对照）》使您将了解到如下内容：涉外谈判中的诸多内容及具体步骤。
国际商务谈判中应注意的重要问题如揣摩目标、配备人员、确定策略等。
三种常见四涉外谈判：货物买卖谈判、投资谈判和技术贸易谈判。
文化差异对国际商务谈判的影响。
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