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内容概要

　　本书是为了顺应中国加入WTO后日益增加的国际贸易往来对各种商务谈判人才的急剧需要而精心
编写的，综合、全面地介绍商务谈判的相关知识，融实用性与可操作性于一体，尤其适合国际金融、
贸易等专业的学生作为教材使用。
　　全书共有7章，分别介绍了商务谈判的相关概念、商务谈判中通常遵循的原则、商务谈判的各个
环节、商务谈判通常经历的阶段、谈判中的运用到的策略和技巧、各种商务谈判的类型。
以外，本书也着重讨论了商务谈判中应该注意的各种礼节，以及在跨文化的商务谈判中，如何跨越由
于文化差异给谈判带来的障碍等方面的内容。
　　本书提供了独具特色的个案分析、模拟谈判和角色扮演，使学生能够身临其境、直面商战。
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媒体关注与评论

　　为顺应我国加入WTO后对各类商务谈判人才的需求而精心编写；　　综合、全面地介绍商务谈判
的相关知识，融实用性与可操作性于一体；　　各章节后的注释帮助学生准确理解课文内容；　　形
式多样的练习帮助学生加深对谈判知识的理解，关学会实际运用；　　独具特色的个案分析、模拟谈
判和角色扮演使学生身临其境，直面商战。
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