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内容概要

《商务法语教程》由学生用书、教师用书及练习册组成。
此练习册作为学生用书的辅助用书，可供使用者练习和巩固所学的语法、词汇与表达方式等知识。
本书练习类型全面，包括听力练习、书面表达练习和阅读练习等，每3到4个单元还提供一个小结板块
，以强化知识的掌握。
另外，本书最后还附有10篇商务信函范文供读者参考。
    听力练习：对话生动，有真实感，让使用者置身于商务场景之中。
听力练习相关的录音内容的题号均标注在本书相应的练习题旁；而相关单元、环节、练习题号都在录
音中明示。
听力练习的录音文本收录在书后transcriptions des enregistrements一栏中。
随书附赠CD一张。
    书面表达练习：提供训练不同表达方式的练习。
所有语法练习都是根据教科书中Point de langue部分的内容而设置的，以加强学习者活学活用的能力。
此外，本书还提供了书写信函、留言及传真的有关练习。
    阅读练习：提供与单元内容相关的文章，以便学习者在掌握语法点的基础上拓展知识。
    小结部分：以多项选择题的形式，帮助学习者检测自己对语法结构及每单元中所涉及到的表达方式
所把握的情况。
小结1针对1-3单元；小结2针对4-6单元；小结3针对7-10单元。
    书后附练习参考答案册。
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编辑推荐

　　《商务法语教程练习册(附CD光盘1张)》是由外语教学与研究出版社出版的。
　　法国巴黎工商会商务法语考试推荐用书　　·配合学生用书使用，巩固知识点；　　·题型丰富
，涉及听、读、写各个方面；　　·附10篇商务信函范文。
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