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前言

　　当今的中国银行业，涌动着业务创新的激情，谱写着科学发展的诗篇。
据媒体报道，2008年7月17日，中国建设银行正式推出了一项新业务：私人银行业务，旨在为金融资产
超过1000万元人民币的高净值客户提供资产管理业务。
在此之前，已经有工行、中行、招行、交行、东亚、中信、汇丰、渣打等多家银行启动了私人银行业
务。
这只是万花丛中一点红，更耀眼的业务创新已悄然展开。
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内容概要

　　《私人银行业务》作为中国工商银行股份有限公司长春金融研修学院组织编写的《银行新业务丛
书》之一，从私人银行业务的产生发展和对中国银行业发展私人银行业务的背景与必要性人手，分别
介绍了私人银行业务的客户定位、私人银行业务客户资产评估与分析、私人银行的核心业务、私人银
行业务客户营销、私人银行与零售银行、财富管理的比较及私人银行在中国的发展状况等。
在编辑体例上集名人名言、重要术语、本章导言、论述和案例为一体，以期增强可读性。
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小结本章案例参考文献后记
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章节摘录

　　第一章 私人银行概述　　第一节 私人银行的定义　　对于什么是现代私人银行，至今尚没有一
个被广泛接受的定义。
　　在美国，根据众议院有关法律规定，所谓私人银行，就是向拥有高净资产的私人客户提供金融产
品和服务，包括接受存款、贷款、个人信托、遗嘱处理、资金转移、开立转付账户、在国外银行开立
账户，以及其他不向一般公众普遍提供的金融服务。
　　关于私人银行比较有代表性的定义还有：私人银行是向富裕客户提供的一种资产组合管理服务。
与其相似的定义：私人银行是为拥有高额净财富的个人提供财富管理、维护的服务，并提供投资服务
与商品，以满足个人需求的金融业务。
　　中国银行业监督管理委员会曾于2005年5月25日发布了《商业银行个人理财业务管理暂行办法》，
其中的第九条首次正式提出了私人银行的概念，即私人银行服务，是指商业银行与特定客户在充分沟
通协商的基础上，签定有关投资和资产管理合同，客户全权委托商业银行按照合同约定的投资计划、
投资范围和投资方式，代理客户进行有关投资和资产管理操作的综合委托投资服务。
从这个定义可以看出，私人银行业务在此被视为个人理财业务中的一种综合委托投资服务，不包括个
人理财顾问服务。
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编辑推荐

　　《私人银行业务》在西方国家已有数百年的发展历史，时至今日，已成为与商业银行传统业务并
驾齐驱的主要银行业务之一。

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<法人理财业务/银行新业务丛书>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 7


