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内容概要

　　胡雪岩是近代历史上传奇式的商界人物。
他最初由钱庄学徒，而资助官场冗员王有龄，并借助王有龄在官场上的势力，以开钱庄起家，层层托
靠，左右逢源，周旋于官府势力、漕帮首领、洋商买办之间，办药局、开丝行、贩运粮食、军火，坐
收渔利。
数年间，成为驰骋十里洋场的巨商大贾，并且是中国历史上第一个代表朝廷与外国银行开展金融业务
的金融家。
他会逢乱世，结缘权贵，纳粟助赈，为清延效犬马之劳。
洋务运动开始以后，他延洋匠，引设备，颇有劳绕左宗棠西征，他筹粮械，借银款，功绩卓著，几经
沉浮，终于构成了以钱庄、典当为依托的金融体系。
进行生丝贸易，开设国号药局，形成“北有同仁堂，南有庆余堂”之势，声名远扬。
太平天国失败后，由于胡雪岩为左宗棠西征筹借军饷有功，受左宗棠保荐，获得朝廷特赐二品顶戴，
准紫禁城骑马的殊荣。
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