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前言

俗话说：“打工不如开个小店。
”在经济不景气、工作难找的大环境下，许多人，尤其是刚毕业的大学生，纷纷选择了开店创业自己
当老板的致富之道。
怎样开一家赚钱的店铺呢？
这需要一定的技巧和经验。
从项目的定位、店址的选取、店面的装修、卖场的打造到店铺的经营，任何环节都不能有半点马虎。
也就是说，开店要从点点滴滴做起，要重视开店的每一个细节。
开店前期的准备工作要做足，比如：审视自己的性格和兴趣，确定自己适合开一家什么样的店，是服
装店、小吃店还是饰品店？
盘点手头上的各种资源，你要开的这个店是否赢得家人或朋友的支持？
你手头上有多少资金？
你对开店行情熟悉吗？
是否熟悉商品知识？
对这些事情要做到心中有数，充分准备。
开店有很多形式可以选择，如果你有足够的自信，可以开一个属于自己的特色店；如果初次开店又没
有什么经验，可以选择开个加盟店或者连锁店；此外，现在网上开店非常火热，你也可以选择开个网
店。
开店形式多种多样，但很难说哪种最好，只能说哪种最适合自己，要依自身条件而定，千万不可跟风
盲目选择。
开店做生意，谁都知道地理位置的重要性。
位置选得恰当，无形中已为你的生意大厦打下了坚实的基础。
相反，即使你有很不错的经营才能，生意也可能做不好。
究竟什么样的地段才算黄金宝地呢？
这其中有很多决定因素，如交通因素、客流量大小等。
除了店址的选择外，店面装修也非常重要，只有吸引顾客走进你的店，你才有赚钱的可能。
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内容概要

治大国若烹小鲜，开店也一样，细节决定成败。
一个店铺就是一个小企业，店铺的老板。
不仅要懂经营管理，而且要懂财务。
店铺卫生、店铺要害部位安全的管理工作、紧急事件的处理、发现偷窃行为怎么办，这些问题都需要
高效的管理能力。
　  本书《成功人士99个开店细节》针对创业开店要注意的细节问题，以及在经营过程中常会遇到的一
些疑惑，为你做出详细的分析和解答，并提供极具参考价值的方法和建议，使你能够一点一点进步，
一天一天向成功者的目标靠近。
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章节摘录

插图：而相反的情况是：有的店铺几年来一直没有改变，这说明该店有生意可做，有钱可赚，其选择
是正确的。
具体开店时，还应与自身情况相结合。
自己对将要从事的行业是否熟悉，或自身的素质是否能胜任等，均要充分考虑到，特别是初开小店者
，往往采供销一人全兼，什么事都得自己做。
热门行业的典型特征“热门行业”是一个模糊的概念，即使有关专家也不能下一个精确的定义，但从
总体来说，热门行业都具有以下特征。
热门行业都是新兴的朝阳产业，具有夕阳产业无法比拟的生产力，发展迅猛，机会多多。
热门行业是顺应市场经济发展潮流而诞生的，符合市场的要求，可以满足市场的需求。
热门行业竞争激烈，人才济济，从事热门行业的人既可以锻炼自己的实力，也可以借此实现自身的价
值。
热门行业的收入水平高。
每一种职业都会给从业者带来一定的职业收入，但各种职业收入的水平千差万别，最高最低之间可能
相差几百倍，甚至更多，那些高收入的行业自然会成为人们争相谋取的热门行业。
通常，高收入往往与高风险和高投入相对应。
做个私营企业主必须在从业过程中有成功与失败两种思想准备。
热门行业的工作环境优越。
良好的工作环境的内涵主要有：精良的工作设施，如电脑、办公自动化设备、先进的仪器仪表；舒适
的工作环境，如整洁、明亮、安逸的场所和岗位；优厚的福利措施，如薪水外的实物分配、保险、旅
游机会、进修可能等；以及融洽的人事关系。
不过，工作环境与职业收入间存在着一定关联性，一般而言，具有良好工作环境的行业也有不菲的收
入。
热门行业具有良好的发展前景。
通常，这种行业是新兴行业或在发展中有新的突破，呈现出诱人的前途，例如计算机业、房地产业、
生物工程业等。
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编辑推荐

《成功人士99个开店细节》：俗话说：“打工不如开个小店”。
怎样开一家赚钱的店铺呢？
这需要一定的技巧和经验。
从项目的定位、店址的选取、店面的装修、卖场的打造到店铺的经营，任何环节都不能马虎。
也就是说，开店要从点点滴滴做起，要重视其中的每一个细节。
　关注成功人士的开店细节——为你铺就走向成功的辉煌之路。
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