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前言

说起本书的起源，要上溯至2000年。
那年我刚刚回到韩国。
当时就有很多人建议我写书，而最先提出此建议的当属我的母亲。
望着塞满行李的一本本红皮日记，妈妈轻声说道：    “你这写作才华浪费了怪可惜的，要不然你也写
本书吧？
”    “我的过去，只留给我自己。
”    当时，因为我已下定重写人生篇章的决心，根本没拿妈妈的话当真。
再后来，新近结识的朋友们也陆续加入到鼓动我写书的队伍之中。
“如今，年轻的韩国女性也需要有一位曾在国际金融的中心舞台叱咤风云的女性偶像”，这是他们劝
我动笔的最大理由。
    不过，既然我决定既不沉溺于过去，也不想给人以自以为是的印象，周围种种规劝之语就很难打动
我的心弦。
反而有不少熟知我过去的人，将我视做“智慧女神”，纷纷咨询“人生箴言”什么的，让我惶惑不已
。
    最终，在抗拒与挣扎中，有一股动笔的冲动悄然萌芽。
我暗自祈祷：“如果这是上帝的意愿，则请指出一条最为适合的路径。
”结果却十分有趣。
虽然我在机缘巧合之下走上大学讲台并用心讲课，但学生关心的焦点全然集中在我在华尔街的那段经
历上，而不是我精心准备的讲课主题。
    出于对华尔街的憧憬，学生渴望了解那里的运作模式，而好奇心得到满足后必然会出现的一个提问
则是：“作为韩国人，而且是作为一名女性，你是如何在极度男性化的华尔街得到生存并获得成功的
？
”    到了学期末进行讲义考评的时候，他们众口一词地反映，课堂中听不到更多“我在华尔街的经历
和所学习到的知识”，是最让他们感到遗憾的事情。
要知道当时我的学生中至少有六成以上是从事多种行业的三四十岁男性。
暂且除开班里为数不多的女性不谈，竟然有如此多的男性表露出如此心态，委实让我感到惊讶。
其中有一位在职公务员学生的话，更是让我如梦初醒。
他说：    “老师您一路走来，一定得到过很多人明里暗里的帮助。
如今，您已经功成名就，有责任动员一切力所能及的手段，回报曾经帮助过您的人和需要您帮助的人
。
”    这可真是一语点醒梦中人。
我开始反思自己。
如果我真正想把后半生献给帮助别人的事业，始终拿“自己的过去，只留给自己”做挡箭牌，无疑是
极度自私的行为。
以一名年轻韩国女性之力，逐步踏上成功之巅固然有其积极意义，但更为重要的是实现梦想后方才发
现的处世真理。
    现在，我总算有余暇回顾过去种种过错，总结成功经验了。
觉得当时种种令人苦笑不已的“喜剧性场面”，或钻心之痛的经历，已变成难以估价的珍贵教训。
    真正的人生楷模，除了要激发朝向成功的希望和灵感，还要面对残酷的考验和痛苦，有莫大的责任
开诚布公。
没有经历过考验，何言成功？
人们经常忘记硬币有两面的事实。
华丽的成功及其留下的回忆，只能给我们的人生带来极其短暂的满足感，而果敢暴露这一真理的行为
理应和成功本身一样占据人生最重要的比重。
基于如上想法和主观的目标，我终下决心写下我的华尔街经历。
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    李静淑
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内容概要

　　东方女性是如何在世界上竞争最为惨烈的生存丛林——华尔街成功登上顶峰的？
世界金融中心华尔街如何运转？
如想身临其境，则一定不能错过本书。
书中详细描述了一位白手起家的韩国女性，通过自身努力和诚实重生为投资银行家的过程。
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作者简介

　　她出生于韩国。
小时候随父亲离开韩国，在欧洲和美国完成了学业。
从比利时布鲁塞尔国际学校毕业后，远赴美国卫尔斯利女子学院攻读政治学，后又读完MBA课程。
精通韩语、英语、法语等三国语言，目前正在学习中文。
1987年初登华尔街，在国际金融的中心舞台活跃13年。
在第一家公司“巴林证券”，她从销售助理起步，最终晋升到副总位置。
后来，她跳槽“里昂证券”，担任理事并具体负责了首尔分公司的开设业务。
在华尔街，她外号“杀手”，是一名业界公认的韩国股市分析专家，也是众多证券公司竞相争取的人
才。
2000年，她从华尔街急流勇退，回首尔后投身支援韩国、柬埔寨和蒙古等国家非营利机构的事业，并
在KDI国际政策学院主讲经营交流课。
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书籍目录
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　9. 华尔街人的职场寿命和狗的寿命一样短
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　7. 要具有“特氟龙营销员’的资质
　8. 让对方尽情宣泄愤怒，直到精疲力竭为止。

　9. 我们不需要临阵磨枪的人第三章 停止无谓的进攻
第3章　停止无谓的进攻
　1.压垮骆驼的最后一根稻草
　2.成功的专才，会成为通才
　3.培养赚钱眼光
　4.日常生活中尽情享受侦探游戏
　5. 金钱只追随独立性思维
　6.犀利的投资者从不摆架子
　7. 真正的鲨鱼还会控制极端危险
　8. 循序渐进、恪守原则第四章 悄无声息中获得胜利
第4章　悄无声息中获得胜利
　1.真正专业人士，可以从容应对每一件事情
　2 钱都藏在死角里
　3. 高处不胜寒
　4.实力者功亏一篑的理由
　5.人类世界即动物世界
　6 人类的极限7. 救主喜欢在死胡同口实施救援
　8. 第二人生只等胜利者
　9. 投资他人的人生吧后记附录： 名词解释
后记
附录　名词解释
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章节摘录

版权页：   为出道明星准备的欢迎派对 1993年夏。
坐落于曼哈顿的美轮美奂的法式酒店“圣·瑞吉斯”举办了一场鸡尾酒派对。
虽然参加派对的只有三四十人，但每一个人都是在华尔街呼风唤雨的重量级人物。
其中，赫然在列的还有在纽约最大的机构投资者“美国养老保险基金”中稳坐第二把交椅的赛门·江
（音译）。
“恭喜你J.S.。
当上理事以后，你更加光彩照人了。
” “谢谢您，赛门。
希望您以后继续支持我。
” 我从身边经过的侍者手捧的托盘里拿起一杯香槟敬赛门。
华裔的赛门因为短寸发型和瘦小的体形，实难谈得上外表出众。
可至少在我们这个行业内，没人敢小瞧于他。
虽然我非常想找个安静的角落和赛门进行更深入的谈话，但在不断有客人干扰的情况下，只得悻悻作
罢。
 当我从已连续服务六年的“巴林证券（Baring Securities）”（亦即是我投身华尔街之后的第一家公司
）辞职，转投“里昂证券（Credit Lyorlnais Securities）”的时候，新东家对我的期望非常大。
他们不仅向刚满34岁的我承诺“理事”职位和实质上的第二把交椅，而且年薪等其他福利也要执行最
高标准。
 作为一家刚刚挂牌成立的新公司，里昂证券（简称C.L.）虽然在投资亚洲市场方面表现出极高的专业
性，但与巴林证券相比还有极大差距，即便用“街边摊”来形容也毫不为过。
 由C.L.法国总部任命担任纽约分社社长的“大獾子”期望我这个亚洲市场尤其是韩国市场的权威专家
，在加盟C.L.以后为公司找到腾飞的契机。
至于称其为“大獾子”，皆因我有暗自给新朋友起外号的习惯。
初次见面的时候，让我印象最深刻的是这个人健壮的体格和黑眼圈，与大獾子十分相像。
 在跳槽率极高的华尔街，有人转投其他公司已经算不得新闻了。
不过，要是跳槽发生在为数不多几位在专业领域内享有巨大影响力的重量级人士身上，则情况会有180
°转变。
由于每年都能为公司创造数以百万计的利润，因此业内称这些投资银行的顶级营销师为“大型生产者
（bigproducer）”。
这些人除了成为猎头的目标之外，还会成为备受大众关注的焦点人物。
再看成功引进“大型生产者”的公司，或者通过《华尔街日报》等新闻媒体大肆宣扬，或者利用公司
的邮件列表发起一场大规模宣传战，而我所在的公司除了使出所有公关手段以外，还破例筹备了这场
欢迎派对。
 既然是为我准备的派对，我特意穿上了衣柜里最优雅、最高级的香奈儿服饰。
整个晚上，虽然我笑容满面地表现出主宾应有的风度，但内心却很难谈得上幸福和舒适。
原因很简单，我不能像对待好友那样与到场的贵宾们嬉笑打闹。
目标只有一个，就是竭力拉拢所有来宾，成为我坚强的后盾。
 现场来宾多半由基金管理人构成，而在我们这些证券公司的营销专员心中，作为证券公司或投资银行
各类商品的实际购买者，发挥莫大影响力的此类人群属于最核心的顾客。
这些百战老将不仅满腹经纶，还拥有独立且自成一系的投资哲学。
 因此，越是有能力的基金管理人，越是让营销专员感到难以交往。
他们不盲信诱惑之言，如若有人提供虚假投资信息则必然会面临无情地被揭发的尴尬局面。
不过，幸运的是，一旦和他们建立牢固的人际关系，则会对我的事业有很大的帮助，而与我效力于哪
一家公司毫无任何关联。
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后记

自1987年到2000年，长达13年的时间里我亲身体验过多次世界经济的景气和不景气过程，而这些过程
又让我学到了很多弥足珍贵的经验。
那一段时间里，最具代表性的经济沉浮是，从20世纪80年代末开始升温，到了90年代突然降温的日本
市场；90年代初达到顶峰的新兴市场；1997年的亚洲金融危机；2000年破灭的网络泡沫。
    如果想挣大钱，必须在大框架范围内了解业界的周期性沉浮。
讲课的时候，我要求学生了解自己的工作在行业整体流程中所处的位置。
成功必然来自成长型产业，而投身饱和型产业和夕阳产业，不管如何努力都只能是事倍功半。
    1997年金融危机以后，韩国社会正经历一场社会、经济方面的巨变。
如果说1997年以前社会领导层40和50岁年龄段的人主导舆论，到了2005年，主导舆论的势力却变成十
几二十岁年龄层的人了。
如今，35岁以上人群因为雇佣不稳定的原因，一天天过着“毫无未来”的日子。
    自韩国企业调整企业结构，参与全球竞争以后，原有的社会结构发生动摇。
论资排辈的惯例遭到破坏，早年退休和能力主义大行其道之后，学生们所有提问中，印象最深刻的便
是“雇佣得不到保障的前提下，如何为未来作准备”的问题。
    在朝不保夕的投资银行，从惨烈竞争中脱颖而出，最终获得成功的我，可以给出明确答案，就是“
为提高自身价值而不断学习，为成为所处领域的权威而不停努力”。
这不仅是个人，也是大韩民国在全球经济竞争中存活下来的方法。
    网络的普及，革命性地加快了获得和传播信息的速度。
如今，我们生活在创意支配一切的环境中。
所谓资本，只不过是那些创意的跟屁虫而已。
    像谷歌(Google)，建立在卓越创意基础上的企业，一上市就会吸引数以几十亿计的美元。
不得不承认，这会给众多具有企业家精神的人赋予努力的动机。
    前一阵子去日本，我留心察看了日本人和韩国人的不同之处。
从日本人身上，我看到了股市泡沫破灭后，在极度不景气中挣扎过的痕迹。
他们的表情，如实展示了所谓“失去的十年”留下的痕迹。
反观韩国人，却是一副生机勃勃的样子。
这也是韩国的未来一片光明的理由。
我在韩国人的表情中看到了1997年金融危机积极的一面。
依我所见，正是因为经历过那巨大的苦难，韩国人才获得了在国际市场上比日本人更有效地展开竞争
的优势。
    考虑到韩国的窄小，只要有机会我就建议年轻人，尽可能地到国外体验不同的文化。
在全球化经济时代，我们再也不能稳坐家中，用已有的成绩欺骗自己。
    全球化即意味着世界范围内形成了超越国境的无限竞争环境，在竞争中败下阵的企业，到哪里都不
能立足。
而这也间接导致了大学生就业难的问题。
    韩国的教育体系，最大的弱点就是重形式甚于内容。
不过，教育改革并不是一朝一夕的事情。
因此，我总是向学生们强调，除了学校所教的内容之外，还要多掌握实用技能，拓宽自己知识面。
比如，利用寒暑假去当实习员工，也可以通过志愿者活动积累社会经验。
    有进取心的人，很容易找到与自己所关注领域相得益彰的志愿者服务活动。
最为重要的是，通过这些活动可以亲身体会到自己所关注领域的工作环境。
另外，这也是拓宽人脉的绝好机会，对毕业后得到好工作有很大的帮助。
    另外，我还建议大家提高外语，特别是英语实力，那才是提升自身价值的途径。
如果是精通英语之人，再学一门外语，可能会给你带来超乎想象的回报。
    在我的推荐中，中国是学生们必须要去的国家之一。
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究其原因，是因为中国的经济发展速度之快值得韩国借鉴。
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编辑推荐

　　李静淑女士身上有一种凌驾于书中&ldquo;华尔街成功人士&rdquo;之上的气质。
为了在社会性成功的基础上，进一步追求灵性成长，她决定将自己所得到的还原给社会。
也许，这才是她想传递给我们的，比世俗的成功更为重要的信息。
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