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内容概要

《小店经营的190个制胜细节》有两大特点：首先，内容全面，涵盖了经营制胜的各种细节，指导创业
者从零开始，一步一个脚印经营一家赚钱的店铺；其次，实用性强，不仅配有小店经营的各种案例，
而且还提供了解决问题的具体方案，旨在切实提高开店者的综合经营水平。
阅读本书，会让准备开店者的开店之路走得更加顺利，让那些困境中的经营者得到灵感，从而轻轻松
松赚大钱。
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二十五章 建立健全财务系统166　财务分析不是需要而是必须167　规范收银作业168　进行损益分析的
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编辑推荐

俗话说：&ldquo;要想富，开店铺&rdquo;，&ldquo;生意做遍，不如开店&rdquo;。
拥有并经营好一家店铺，是平稳致富的好门路。
尤其是在当下这个竞争日趋激烈，就业日益艰难的情形下，&ldquo;投资开店，为自己打工&rdquo;已
经成为众多创业者的首要选择。
本书不仅是为那些准备开店的人而写，也是为那些已经开店，但由于各种原因而陷入经营困境的人而
作的，书中一些常见的方法和经验具有启发性。
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