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内容概要

　　《推销技巧》共分十章内容。
书中以推销基本理论为基础，首先研究了推销概述、推销人员、推销理论、推销环境分析及推销对象
分析。
在此基础上介绍了寻找与接近准顾客、推销洽谈、顾客异议的处理、成交与推销服务和推销技能等。
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