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前言

　　随着中国加入世贸组织以及对外贸易往来的不断增多，国际商务谈判的机会也日益增多。
恰当地把握谈判的机会，掌握谈判的主动权，成为一名谈判高手以获取最大的经济利益就成为众多商
务人士的追求目标。
　　国际商务谈判是一门艺术。
我国对外贸易部门众多，谈判高手林立。
但是，我们对谈判的艺术、技巧的研究还不够透彻，国内很多商务工作者并没有接受过专门的谈判训
练，尤其是那些既擅长国际商务谈判，又擅长英语的谈判高手几乎是少之又少。
本书正好弥补了这方面的不足。
　　张鹏蓉老师在留学加拿大期间，收集了大量有关国际商务谈判的资料，以商务英语谈判周期为框
架，既有实战句型，又有谈判现场实例，又辅以谈判小贴士。
在学习了谈判的艺术、技巧之余，又享受到了学习英语的快乐，这正是本书的一大亮点！
　　实践出真知。
要想提高国际商务谈判的能力，除了要了解相关的谈判知识、技巧之外，还要靠实践。
通过对这本书的阅读和实践，你会觉得国际商务谈判容易多了，不信，试试看。
以上，是为序。
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内容概要

本书收信了大量有关国际商务谈判的资料，以商务英语谈判周期为框架，既有实战句型，又有谈判现
场实例，又辅以谈判小贴士。
在学习了谈判的艺术、技巧之余，又享受到了学习英语的快乐。
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编辑推荐

　　《谈判口语应急6步制胜》是第一部真正的英语口语救急书！
众多英语专家倾情奉献！
越洋电话听不懂，沟通聊天没话题，见到老外就发懵，如果你有这些症状，请立刻拿起这本“英语应
急宝典”，它绝对能帮助你在临时需要说英语的情况下，见招拆招，解你燃眉之急！
　　多元视角，海量词汇，英语口语心情升级！
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