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前言

　　外语学习非一朝一夕之功，它靠的是日积月累，积少成多，由量变到质的飞跃。
英语口语学习更无捷径可走，成功的诀窍在于勤学苦练，持之以恒。
坚持每天训练口腔肌肉的运动，不断积累语言材料，经过长期努力，才能磨出一副伶牙俐齿，真正做
到用英语思维，想说就说。
基于这种理念，作者设计了这套每日2句英语口语掌中宝，包括《每日2句生活英语口语掌中宝》，《
每日2句旅游英语口语掌中宝》，《每日2句情景英语口语掌中宝》，《每日2句商务英语口语掌中宝》
。
　　本套丛书按一年365天设计，每天的学习内容由三个板块组成：星级典句、会话急救包和学用提示
。
星级典句包含两句经典情景功能句式；会话急救包为星级典句提供使用语境；而学用提示则进一步解
释相关用法。
　　本套丛书的特点是：（1）贴近生活，实用性强，所有星级典句全部选自相应语境中的常用句式
；（2）一天两句，内容简练，便于读者见缝插针，只在挤出五分钟的时间就能轻松完成一天的学习
任务；（3）开本窄小，便于随身携带，是一本地地道道的掌中宝。
希望读者借助本书的编写思路，零敲碎打，充分利用短暂的时间来进行口语训练，提高英语口头交际
能力。
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内容概要

　　外语学习非一朝一夕之功，它靠的是日积月累，积少成多，由量变到质的飞跃。
英语口语学习更无捷径可走，成功的诀窍在于勤学苦练，持之以恒。
坚持每天训练口腔肌肉的运动，不断积累语言材料，经过长期努力，才能磨出一副伶牙俐齿，真正做
到用英语思维，想说就说。
基于这种理念，我们设计了这套每日2句英语口语掌中宝，包括《每日2句生活英语口语掌中宝》，《
每日2句旅游英语口语掌中宝》，《每日2句情景英语口语掌中宝》，《每日2句商务英语口语掌中宝》
。
　　本套丛书按一年365天设计，每天的学习内容由三个板块组成：星级典句、会话急救包和学用提示
。
星级典句包含两句经典情景功能句式；会话急救包为星级典句提供使用语境；而学用提示则进一步解
释相关用法。
　　本套丛书的特点是：（1）贴近生活，实用性强，所有星级典句全部选自相应语境中的常用句式
；（2）一天两句，内容简练，便于读者见缝插针，只在挤出五分钟的时间就能轻松完成一天的学习
任务；（3）开本窄小，便于随身携带，是一本地地道道的掌中宝。
希望读者借助《每日2句商务英语口语掌中宝（附光盘）》的编写思路，零敲碎打，充分利用短暂的
时间来进行口语训练，提高英语口头交际能力。
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章节摘录

　　A：Frank，can I introduce you to Dick，Dick Brown?Dick，this is Frank White．　　B：HOW do you
do?　　C：HOW do you do?　　甲：弗兰克，我可以把你介绍给迪克，迪克·布朗吗?迪克，这位是
弗兰克·怀特。
　　乙：您好。
　　丙：您好。
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编辑推荐

　　英语口语学习无捷径可走，成功的诀窍在于勤学苦练，持之以恒，不断积累语文材料，经过长期
努力，才能磨出一副伶牙俐齿，在职场中游刃有余。
　　每天一主题，每主题背2句，只要您愿意每天挤出5分钟，就能轻松完成一天的学习任务。
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