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内容概要

　　根据进出口业务的流程，编排了洽谈、签约、包装、交货、结算、理赔等国际贸易活动中多种场
景经常使用的对话内容。
内容实用，语句简单明了，有助于迅速提高会话能力，减少甚至避免交流中的误解，促进交际、贸易
的顺利进行。
　　结构介绍：　　1、篇章页：　　将所涉及到的场景进行分类，让您的学习更加系统化。
　　2、高频问句　　该栏目全部为出现频率较高的疑问句。
　　①当您在该场景?不知怎么提出问题的时候，不妨在该栏目中找到理想的提问方式。
　　②当您害怕听不懂别人问题的时候，不妨参考一下该栏目，让您轻松面对对方提问。
　　3、高频答句　　该栏目全部为出现频率较高的答句以及陈述。
　　①当您在该场景下不知怎么回答问题的时候，不妨在该栏目中找到理想的回答方式。
　　②当您不知道对方会提出何种问题的时候，可以预先准备好回答，以备不时之需。
　　4、会话　　只掌握问句和答句是远远不够的。
如何在与对方的谈话中流畅的表达，如何在对话中游刃有余，该栏目起到至?重要的作用。
　　您在掌握该栏目内容的同时，还需注意会话当中经常使用的接续词、语气词等，这样可以让您在
对话中语气缓和、地道。
　　4、词汇灌溉　　俗话说，词汇是最基础的部分。
该部分的词汇，都是所在场景中经常会使用的词汇，词汇量丰富。
　　即使您对句子、会话掌握不好，但是如果能听懂某些单词，大概也会猜出对方说话的意思，所以
词汇的学习也是重中之重。
　　但是小编建议您，还是要认真学习好词汇意外的句子以及会话，这样才能很好地提高听说的能力
。
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编辑推荐

　　《日语听说对答如流：外贸业务高频问答》听与说，造就双重本领。
问句与答句，两相辉映轻松问答。
高频，让你用最短的时间，掌握最常用的表达。
日语对答如流，再也不是奢望。
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