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内容概要

　　胡雪岩作为清末最有名红顶商人，既非达官显贵之后，也非出身巨商富贾之家，曾经只是一名小
小的钱庄伙计。
但就是这样一个背景和基础不及常人的穷小子，却发迹成为富可敌国的大清首富。
短短二十几年的时间，他的事业涉及钱庄、当铺、茶丝、药业、军火等众多行业，被清廷赐一品红顶
带、赏黄马褂，得到了一个商人能够得到的最高荣誉，直到今日还有“经商当学胡雪岩”说法。
这些绝非偶然，必有众多值得效仿和学习的道理：
　　他在穷困潦倒之刻，勤于苦练算盘，坚信自己必得出头之日；
　　他在国运凋敝之下，敢于抓住机遇，合理冒险取得第一桶金；
　　他在小有所成之时，未于小富即安，拓展经营获得更大发展；
　　他在事业腾飞之际，善于巧寻靠山，互惠互利觅得贵人提携；
　　他在交往处世之中，精于笼络人心，广交朋友博得众人相助；
但是胡雪岩在其人生最后的短短三年之内，事业大厦土崩瓦解，最后一无所有、郁郁而终，败落之快
更是　　让人触目惊心，时至今日想来还会唏嘘不已。
从一无所有到富可敌国，再到最后的一败涂地，胡雪岩是如何看待自己这波澜壮阔，大起大落的人生
的呢？
我们现代人又可以从他的这种跌宕起伏的人生历程中得到什么启示呢？

 他深谙官无商不安，商无官不富的道理，为何玩火自焚成为政商博弈的牺牲品？

　　他常言为官不可贪，为商不可奸的警言，为何却因暗拿政府回扣而成为致命伤？

　　他秉持无人不可用，好处大家分的信条，为何反被当年共同创业的兄弟所出卖？

　　他说家和万事兴，女人只是赚钱的工具，为何到头来却因为家庭关系混乱所累？

　　他自认问心无愧，留下百年基业庆余堂，功过是非成败得失后人又将如何评说？
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章节摘录

版权页：   我们常常考虑自己能赚多少，其实这种观念是不合适的。
这件事上我没赚，甚至亏了，我都不在乎，但是我能从周边的事上赚更多的钱，这才是我的智慧。
能这样想是很了不起的，胡雪岩就是这样。
他想：做粮食生意，第一我是外行，第二很麻烦。
运粮风险很大，又赚不了几个钱，万一耽误了，粮米发了霉，只能烂在自己手里。
因为那个时候没有现在这些保险，一切都只能靠自己。
 所以，雪岩把这边的事情交给则云和成祥两个人去做，他自己展望未来，预料未来的发展，又想出另
一条路来。
当一条路走不通的时候，很多人要么放弃，要么使劲一直往前冲，这都不是聪明的办法。
但是如果选择另外的方向，就会发现到处都有机会。
 当雪岩说要到上海去开钱庄时，成祥和则云都很惊讶，因为他们从来没想过还可以去上海开钱庄。
人常常受经验法则的约束，所以一个有经验的人，常常走不出新的路来，可是一个没有经验的人，又
走不出路来。
我想这就是症结之所在，则云和成祥两人一听雪岩说开钱庄，马上就想到杭州，就是因为他们头脑里
有了固定思维，被以往的经验束缚住了。
 雪岩有经验，他知道自己最熟悉的还是钱庄，而且那条路才是他的长远之计。
他也知道，现在杭州还在太平军手上，即使回去也根本没有办法开展业务。
但是他脑筋一转就想到了上海，为什么我不到上海去开钱庄呢？
上海一样有很多人要把钱存到钱庄里去，钱本来就是要流通的，不是像树木一样栽在这里就搬不到那
里去。
所以一个人脑筋要灵活，同时眼光要开阔、要看远一点，最要紧的就是不要给自己设限太多。
 就在胡雪岩计划要到上海开设钱庄之时，左宗棠却再次派遣部署前来订货。
跟官府来往，从古到今，都是官府说了算。
官府说我有我的会计制度，我有我的结账期限，我叫你送货你就得送，一切都要按照我的规矩。
生意人能怎么样？
当然得按照官府的规矩办事。
可是成祥很不习惯这样，好在雪岩马上挡住他：你不要多说了，你计较这个，那生意怎么做呢？
因为雪岩知道，现在替左宗棠做事情，是没有办法按照一次一清的规矩办的。
左宗棠本身没有钱，他要去调度，调度总是要时间的。
雪岩对左宗棠有信心，知道左宗棠是正人君子，绝不会在这件事上克扣，但是雪岩心里也有准备：就
算倒账我也认了。
为什么？
因为他知道，事情不是左宗棠一个人所能控制的。
 我们可以看得出来，雪岩平常就已经对官府的人有了解了。
正因为他对漕帮、官府等各个方面多少都有一些了解，所以一旦得到机会，就能够运用自如。
因此说，一个人平常要处处留心。
中国人常常讲“眼观四面，耳听八方”，就是说虽然不知道什么时候才会用到这个信息，但现在把它
存在脑子里面，扩大自己的视野，充实自己的知识，应该是没有错的。
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编辑推荐

《曾仕强评胡雪岩》以央视陈道明版《胡雪岩》经典电视剧为素材，以曾仕强教授中国式管理理论为
依据，以胡雪岩在各个关键节点的具体表现为案例，将中国人人性的深刻洞悉和中国传统的商道智慧
结合，为我们剥丝抽茧，分析看似平常的现象背后隐藏的深刻道理，为我们评析胡雪岩这位红顶商人
的传奇人生和商业智慧，手把手教给你中国式管理的应用之道。
一起来翻阅这本《曾仕强评胡雪岩》吧！
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