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前言

随着经济全球化和国际区域一体化的深入发展，越来越多的企业融人国际贸易竞争中，而随着电子商
务与互联网络的发展，国际贸易实务也赋予了不少新的内容，原有的国际惯例及其条约也在实践中不
断进行补充和完善，要跟上时代发展的步伐，就需要我们对原有的教材适时进行调整和更新，以使经
贸人才的培养更好地满足实践的需要和经济发展的需要，这是我们进行此次教材颠覆性更新的缘由所
在。
《国际贸易实务》是在原有教材《国际贸易实务单证操作教程》的基础上，结合实践发展的需要和教
学的需要，以外贸业务程序为主线，从理论阐述人手，循序渐进，并以案例及其练习加深对深奥理论
和国际条约惯例的理解，使理论的应用体现在具体的实践中。
该教材主要阐明进出口业务的基本理论知识和基本规范操作，通过系统的理论学习，辅之以案例、专
业词汇及练习，在基本知识点和技能掌握的基础上，旨在提高学生分析问题和解决问题的能力，以及
熟练运用专业外语进行贸易实践的能力。
本书以外贸业务程序为主线，共分为四篇来阐述外贸业务具体的合同条款及业务程序。
第一篇为国际货物交易磋商与合同的订立，第二篇为国际货物买卖合同条款，第三篇为进出口合同履
行，第四篇为贸易方式。
全书分为十三章，在每一章后都增加了常用的专业外语词汇、思考题和案例分析，将原有的UCP500更
新为UCP600，这也是本书的最显著的特点。
通过课后练习加深对每章知识点的理解和运用。
全书写作分工如下：第一章至第二章由张晨编写，第三章至第四章由蒋素领编写，第五章、第八章由
周桂荣编写，第六章至第七章由李志霞编写，第九章由石国庆编写，第十章、第十三章由王冬编写，
第十一章、第十二章由吴凯鸽编写，全书由周桂荣教授负责统筹。
本书可作为高等学校经济管理类、外语类的学生教材之用，亦可作为从事进出口业务的人员自学实践
之用。
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内容概要

本书以外贸业务程序为主线，共分为四篇来阐述外贸业务具体的合同条款及业务程序。
第一篇为国际货物交易磋商与合同的订立，第二篇为国际货物买卖合同条款，第三篇为进出口合同履
行，第四篇为贸易方式。
全书分为十三章，在每一章后都增加了常用的专业外语词汇、思考题和案例分析，将原有的UCP500更
新为UCP600，这也是本书的最显著的特点。
通过课后练习加深对每章知识点的理解和运用。
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章节摘录

插图：发盘的失效即发盘的消灭是指发盘丧失了对发盘人和受盘人的法律约束力，发盘失效后，发盘
人如果还想与受盘人订立合同，只能重新发盘；发盘失效后，受盘人又向发盘人表示承诺，也不能导
致合同成立。
受盘人在拒绝发盘后，如果表示后悔，可以向发盘人发出撤回拒绝的通知，但该通知必须于拒绝发盘
的通知到达发盘人之前或者同时到达，才能发生撤回拒绝发盘的效力。
（五）发盘应该明确和注意的问题1.对外发盘应该按《国际贸易法》办事我国有关法律规定，凡我国
缔约和参加与国际货物买卖合同有关的国际公约，除保留条款外，应该适用国际条约规定。
因此，在我国的进出口业务中，凡与缔约国之间的贸易，对于发盘能否撤销的问题应按《联合国国际
货物销售合同公约》规定处理，即凡对外报价，并规定有效期限的，在有限期限内不得撤销。
这对于稳定客户经营我国出口商品的信心和发展我国出口贸易是有利的。
如果对外报价未规定具体的有效期限，则可参照国际贸易习惯，应视为合理时间（reasonabletime）内
有效，并在受盘人接受之前，我方可以通知撤销。
如果一项发盘规定了具体有效期限，按照规定不能随意撤销。
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编辑推荐

新颖的编写方式：《国际贸易实务》以外贸业务程序为主线，章节顺序按照外贸业务流程排列。
理论与实践相结合：《国际贸易实务》从理论阐述入手，循序渐进，并通过案例及练习题加深对深奥
理论和国际条约惯例的理解，使理论的应用体现在具体的实践中。
全新的资料：《国际贸易实务》根据最新的UCP600和其他国际贸易惯例编写。
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