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前言

　　在全球经济一体化趋势和我国成功加入WTO的新形势下，我国外贸进出口业务大幅增长，在2007
年1~12月全国进出口总值为21.738.4亿美元，同比增长23.5％。
其中，出口12180.2亿美元，增长25.7％；进口9558.2亿美元，增长20.8％。
进出口总额创历史之最，高速增长的外经贸行业需要越来越多的高素质人才。
　　教育部16号文件提出高等职业教育要全面贯彻党的教育方针，以服务为宗旨，以就业为导向，走
产学研结合的发展道路，为社会主义现代化建设培养千百万高素质技能型专门人才。
　　为此，我们从行业需要和高等职业教育的要求出发，以进出口业务操作为基础，以国际贸易业务
流程为核心，设计了本教材的内容体系，力求以知识够用为指导，以操作技能为重点，既务实又系统
地反映国际贸易实务的内容、方法和技巧。
　　本书由张志、杨丽、宋兰芬、辛文琦、陈忠担任主编，张志设计并统纂全稿。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<国际贸易实务实训教程>>

内容概要

本书按照“项目驱动”和“基于工作过程导向”的思路编写。
在内容上，依照进出口业务流程将本书分为5个模块，并设置了29项任务，便于在教学中实现模块化教
学和任务驱动教学模式的开展。
    本书既可以作为应用型本科教育和高职高专教育的基础教材，也可以作为进出口业务从业人员的参
考用书。
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章节摘录

　　从目前国内开展外经贸活动的经营主体来看，可供就业的企业包括：①传统的外贸专业公司；②
新型工贸公司；③自营进出口业务的生产企业；④外商独资企业；⑤外商办事处；⑥合资合作企业；
⑦从事劳务输出等业务的外经企业。
　　可供就业的岗位包括：外销员、业务员、外资企业雇员、文员、采购人员、销售人员和国外常驻
人员等。
　　1.4.2进出口从业人员必须具备的知识与技能要求　　1.政策水平　　必须熟悉我国对外经济贸易
方面的方针、政策，了解国家关于对外经济贸易方面的具体政策措施；具有较高的政策水平、策略水
平和较好的心理素质，并善于机动灵活地处理洽商过程中出现的各种问题。
　　2.市场营销知识国际贸易就是做买卖，故必须对买卖中了解需求、确定需求和满足需求的思想、
战略、方法、途径等有深入的研究。
 　　&hellip;&hellip;
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