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内容概要

随着世界经济发展日益紧密化，国际贸易具有越来越重要的意义，也对我国社会主义建设发挥了重大
作用。
可以预见，特别是改革开放的深入和社会主义市场经济体制的确立，将会极大促进对外贸易的发展。
而且，加入WTO也成为催化剂，中国经济从此成为世界经济的重要组成部分，并将发挥越来越重要的
作用。
    当今世界，知识革新的速度加快，只依靠学校教育根本无法赶上知识更新的步伐。
但不管时代如何发展，让学生掌握基础知识、方法等仍然是学校教育的恒久目标。
本教材的主要目的是：通过本课程的学习，让学生了解商业习惯，并掌握商务信函的书写方法。
    本教材的编写，得到北京语言大学出版社的大力支持，得益于哈尔滨师范大学日语系主任王宗杰教
授的强力推荐，在原广东外语外贸大学日籍教师小西且丰老师能的通力合作下才得以完成。
小西老师常年在商社任职，是一位经验丰富的商务高手。
本书中介绍商业心理的会话部分，可以说是小西老师多年经验的结晶。
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