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前言

　　笔者在断断续续地完成了国际贸易大网络重要环节的一系列专题书籍后，认为有必要回过头来写
一本针对最基本的.带出了其他所有环节的，也是最重要的合约的著作：这就是。
　　也幸亏已出版了其他方面的专题书籍，以及贯通所有这些环节的《国际商务仲裁》与《国际商务
游戏规则——英国合约法》，因此笔者可以在本书中略过很多方面的内容。
例如，在英国权威的Benjamins Sale of GoodS一书详细论及的货款支付方面。
笔者因为已有《信用证》一书而可以不再赘述。
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内容概要

　　《国际货物买卖》是作者有关国际贸易的一系列著作中非常重要的一本，是作者关于合约的重要
论著。
它不象别的国际货物买卖著作那样，以国际货物买卖的历史为线索对各种货物买卖形式作全面的论述
，而是集中于介绍国际货物买卖中最常见的CIF和FOB形式，实用性是这本书最鲜明的特点。
　　从实际操作来讲，CIF和FOB是两种最为常用的国际货物买卖方式，在实践中运用最多，因而产生
的问题也最多。
国际货物买卖中一个合同条款的措辞差异，就可能导致双方利益的巨大差别，小则数十万，多则数十
亿；可能使一个濒临破产的企业起死回生，也可能使一个兴旺的企业瞬间倒闭，因此对国际货物买卖
合约进行仔细的研究和考察非常有必要，尤其是对最为常用的CIF和FOB买卖。
著者在论述CIF和FOB时，总是对最易产生分歧、对双方利益影响最大的方面加以重点说明。
例如在说明CIF买卖的时候，就从CIF的权威定义，货物风险的转移，卖方何时交单、在哪里交单，单
证，买方支付货款，买方要承担的其他费用等几个方面进行了论述。
其中对单证的论述特别详细，涉及所需的各种单证；对最重要的单证--提单，着墨最多，不仅一一说
明提单的内容，还列举实例，说明实例的成败关键，同时还列出了规避风险的方法。
对FOB买卖的说明，则与对CIF的侧重不同，集中在买卖双方的责任上，比如买方派船，付运期或付运
时间等。
对不同操作可能带来的不同后果，著者则常常用实例加以说明。
除了对CIF和FOB买卖作出分别论述外，本书还将很多篇幅用在对责任、风险和赔偿等方面的说明上。
涉及到复杂的条款，著者会分别说明该条款对买方的好处，对卖方的好处，对双方的不利之处以及在
不利情况下如何规避等。
　　这本书的论述方法生动地说明了大陆法系和英美法系的区别。
在方式上，将重点放在争议和分歧上，注重解决问题，而不是列出体系，一一论述；在表述上，中英
文并用，经常引用英美法律条文、判例来说明问题。
这对于大陆法系的学者具有不同的意义，除了可以了解外国法律的特点，还可以熟悉英美法的传统和
运用方式，开阔眼界。
也正是因为这一点，使这本书显得有些难读。
同时由于这本书的目的不是要全面介绍国际贸易，而是让读者知悉和学习解决国际贸易中的实务问题
，因此对那些希望或正在从事国际货物买卖实务的人来说，就不仅仅是一本很好的教材，更是一本实
战技术全书，值得反复研读。
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章节摘录

　　4.8.2 买方想去减少损失但卖方不合作的困境　　这是买方面对的另一困境，他看到有机会有藉口
可去拒绝接受货物，也认为卖方是违反了条件条款，但他并不敢百份之百肯定。
确也是，谁敢肯定，你只要去看许多先例，上诉后被推翻，再上诉又被改回来，好象只要有上诉机会
，希望在人间，胜败仍难分，就可知道是傻瓜才敢去百份之百事前肯定自己一定胜诉。
毕竟，清楚明了的案情现实也不多，总会有得争。
除非货物是黄金变了交付废铜，是食糖变了交付垃圾，是棕油变了交付海水。
即使如此，刚提的简单例子中会仍有可能是运输途中出事，是买方风险，与卖方无关，怎可去拒绝接
受？
在1994年立法后新增加的Section 15A，意图去减少买方以太技术性的货物描述和质量不符去拒绝接受
货物，照说买方会更难去成功并合法的拒绝接受。
而一不成功，变了是乱拒绝的买方毁约，要面对赔偿卖方损失。
　　这一来，买方拒绝接受货物的同时，也会想去尽量减少损失，以便将来败诉，也不会面临卖方巨
额损失的索赔。
　　但现实中，卖方经常不合作，或会是卖方不懂，或是不合理的反应，或是想以此来迫／威吓买方
去收回拒绝接受货物的通知，否则会把事情搞大。
　　这一来，会是双方在僵持，互不信任，互不妥协，令拒绝接受货物后无法去作出合理措施如尽快
转售给第三者等等。
这僵持下去，会令部份货损变为全损，或仓库费用大增。
这对双方都是坏事，因为最后胜败是任何一方（买卖方）都不应去百分之百自信的。
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编辑推荐

　　生动地说明了大陆法系和英美法系的区别。
在方式上，将重点放在争议和分歧上，注重解决问题，而不是列出体系，一一论述；在表述上，中英
文并用，经常引用英美法律条文、判例来说明问题。
这对于大陆法系的学者具有不同的意义，除了可以了解外国法律的特点，还可以熟悉英美法的传统和
运用方式，开阔眼界。
也正是因为这一点，使《国际货物买卖》显得有些难读。
同时由于《国际货物买卖》的目的不是要全面介绍国际贸易，而是让读者知悉和学习解决国际贸易中
的实务问题，因此对那些希望或正在从事国际货物买卖实务的人来说，就不仅仅是一本很好的教材，
更是一本实战技术全书，值得反复研读。
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