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前言

　　什么叫做最会说话呢？
说起来很简单，就是在恰当的时机，对恰当的人，说出恰当的话。
但是，要真正达到这一效果和境界，其实很不简单。
　　古代有一位国王，一天晚上做了一个梦，梦见自己满嘴的牙都掉了。
于是。
他就找了两位解梦的人。
国王问他们：“为什么我会梦见自己满口的牙全掉了呢？
”第一个解梦的人就说：“皇上，梦的意思是，在你所有的亲属都死去以后，你才能死，一个都不剩
。
”皇上一听，龙颜大怒，杖打了他一百大棍。
第二个解梦人说：“至高无上的皇上，梦的意思是，您将是您所有亲属当中最长寿的一位呀！
”皇上听了很高兴，便拿出了一百枚金币，赏给了第二位解梦的人。
　　同样的事情，同样的内容，为什么一个会挨打，另一个却受到嘉奖呢？
因为挨打的人不会说话，受奖的人会说话而已。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<世界上最会说话的人>>

内容概要

人生在世，你无法生活在一个孤立无援的空间里，无论我们将怎样度过漫漫人生，选择什么样的生活
方式，实现什么样的目标，都无可避免地要与他人交往、沟通以及和谐相处。
因此，成为最会说话的人，也许是生命中最基本、最重要的一件头等大事。
    最会说话的人，将左右逢源，如鱼得水；    不会说话的人，将处处受限，寸步难行。
    上世纪40年代，美国人将“口才、金钱、原子弹”列为世界上生存和发展的三大法宝。
到了60年代，又将“口才、金钱、计算机”看成最具力量的三大武器。
口才――即如何说话，一直独占鳌头。
    学会说话也许并不是我们想象的那么容易，但同样也不如我们想象的那么困难。
说话的全部奥妙，仅仅存乎一心。
本书为你揭示了其中的全部秘密，只要我们遵循书中简单有效的原则，不断领悟与不断实践，就一定
可以成为世界上最会说话的人，从而在人脉、财路和官运方面事事亨通，称心如意！
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章节摘录

书摘背后赞美，宝玉窃芳心    《红楼梦》中有这么一段描写：史湘云、薛宝钗劝贾宝玉作官为宦，贾
宝玉大为反感，对着史湘云和袭人赞美林黛玉说：“林姑娘从来没有说过这些混账话！
要是她说这些混账话，我早和她生分了。
”    凑巧这时黛玉正来到窗外，无意中听见贾宝玉说自己的好话，“不觉又惊又喜，又悲又叹。
”结果宝黛两人互诉肺腑，感情大增。
    在林黛玉看来，宝玉在湘云、宝钗、自己三人中只赞美自己，而且不知道自己会听到，这种好话就
不但是难得的，还是无意的。
倘若宝玉当着黛玉的面说这番话，好猜疑、使小性子的林黛玉可能就认为宝玉是在打趣她或想讨好她
。
    背后说别人的好话，远比当面恭维别人说好话，效果要明显好得多。
不用担心。
我们在背后说他人的好话，是很容易就会传到对方耳朵里去的。
    要赞美一个人时，当面说和背后说所起到的效果是很不一样的。
如果我们当面说人家的好话，对方会以为我们可能是在奉承他，讨好他。
当我们的好话是在背后说时，人家会认为我们是出于真诚的，是真心说他的好话，人家才会领情，并
感激我们。
假如我们当着上司和同事的面说上司的好话。
我们的同事们会说我们是在讨好上司，拍上司的马屁，从而容易招致周围同事的轻蔑。
另外，这种正面的歌功颂德所产生的效果是很小的，甚至还会有起到反效果的危险。
同时，上司脸上可能也挂不住，会说我们不真诚。
与其如此，还倒不如在公司上司不在场时，大力地“吹捧一番”。
而我们说的这些好话，是终有一天会传到上司耳中的。
    有一位员工与同事们闲谈时，随意说了上司几句好话：“梁经理这人真不错。
处事比较公正，对我的帮助很大，能够为这样的人做事，真是一种幸运。
”这几句话很快就传到了梁经理的耳朵里，梁经理心里不由得有些欣慰和感激。
而那位员工的形象，也在梁经理心里上升了。
就连那些“传播者”在传达时，也忍不住对那位员工夸赞一番：这个人心胸开阔人格高尚，难得。
    在背后赞扬别人，能极大地表现说话者的“胸怀”和“诚实”，有事半功倍之效。
比如，夸赞上司，说他办事公平，对你的帮助很大，还从来不抢功。
那么，往后上司在想“抢功”时，便可能会手下留情。
    当别人了解到你对任何人都一样真诚时，对你的信赖就会日益增加。
    我们在背后说别人好话时，会被人认为是发自内心、不带私人动机的。
其好处除了能给更多的人以榜样的激励作用外，还能使被说者在听到别人“传播”过来的好话后，更
感到这种赞扬的真诚，从而在荣誉感获得满足时。
还增强了上进心和对说好话者的信任感。
    >>多在第三者面前赞美他人    德国历史上的“铁血宰相”俾斯麦，为了拉拢一位敌视他的议员，便
有计划地在别人面前赞美那位议员。
俾斯麦知道，那些人听了自己对议员说的好话后，一定会把他的话传给那位议员。
后来，俩人成了无话不说的政治盟友。
    人往往喜欢听好听的话，即使明知对方讲的是奉承话，心里还是免不了会沾沾自喜，这是人性的弱
点。
一个人受到别人的赞美时，绝不会感到厌恶。
除非对方说得太离谱了。
作为一项学问，赞美的奧妙和魅力无穷，然而，最有效的赞美还是在第三者面前赞美他人。
    设想一下，若有人告诉你，谁谁谁在背后说了许多关于你的好话，你能不高兴吗？
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这种赞美，如果是在你的面前说给你听的，或许适得其反，让你感到很虚假，或者疑心对方是否出于
真心。
为什么间接听来的便会觉得特别悦耳动听呢？
那是因为你坚信对方在真心地赞美你。
    当你直接赞美对方时，对方极可能以为那是应酬话、恭维话，目的只在于安慰自己。
要是通过第三者来传达，效果便会截然不同。
此时，当事者必定认为那是认真的赞美，没有半点虚假，从而真诚接受，还对你感激不尽。
    在现实中，我们往往看到这样的现象：当父母希望孩子用功读书时，采用整天当面教训孩子的方法
，还是很难获得一些效果，但是，假如孩子从别人嘴里知道父母对自己的期望和关心，父母在自己身
上倾注了很多心血时，便会产生极大的动力。
又如，当下属的人，平时上司在面前说了很勉励的话，但还是没有多大感触，但当有一天从第三者的
口中听到了上司对自己的赞赏后，深受感动，从此更加努力工作，以报答上司对自己的“知遇”之恩
。
    多在第三者面前去赞美一个人，是你与那个人关系融洽的最有效的方法。
假如有一位陌生人对你说：“某某朋友经常对我说，你是位很了不起的人！
”相信你感动的心情会油然而生。
那么，我们要想让对方感到愉悦，就更应该采取这种在背后说人好话、赞扬别人的策略。
因为这种赞美比起一个魁梧的男人当面对你说：“先生，我是你的崇拜者。
”更让人舒坦，更容易让人相信它的真实性。
这种方法不仅能使对方愉悦，更具有表现出真实感的优点。
                            P19-P21
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媒体关注与评论

书评一本能让你的工作与生活左右逢源的佳作。
    揭示11种一流话语高手的核心诀窍，玩转人脉、财路和官运的高效利器。
    也许世界上最困难也最容易的事情，就是成为最会说话的人。
    本书全部思想源自下列顶尖精英的博大智慧：    人脉高手，他们左右逢源，尽享好运亨通；    高效
经理，他们创新业绩，超越成功巅峰；    营销大师，他们纵横捭阖，谱写商界传奇；    军事奇才，他
们攻无不克，激励百万雄师；    旷世领袖，他们万众追随，铸造惊天伟业。
    他们无一不是吾辈学习和效仿的典范。
    本书度身定制的11项强力法则，为你铺设左右逢源的辉煌之路！
    最会说话的人，是善于赞美的人；最会说话的人，是懂得倾听的人；最会说话的人，是真诚关爱的
人；最会说话的人，是很会设问的人；最会说话的人，是言词幽默的人；最会说话的人，是含蓄批评
的人；最会说话的人，是懂得婉拒的人；最会说话的人，是简洁明了的人；最会说话的人，是最会激
励的人；最会说话的人，是善讲故事的人；最会说话的人，是坦荡亲和的人。
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编辑推荐

　　一本能让你的工作与生活左右逢源的佳作，揭示11种一流话语高手的核心诀窍，玩转人脉、财路
和官运的高效利器。
　　也许世界上最困难也最容易的事情，就是成为最会说话的人。
本书全部思想源自下列顶尖精英的博大智慧：人脉高手，他们左右逢源，尽享好运亨通；高效经理，
他们创新业绩，超越成功巅峰；营销大师，他们纵横捭阖，谱写商界传奇；军事奇才，他们攻无不克
，激励百万雄师；旷世领袖，他们万众追随，铸造惊天伟业。
他们无一不是吾辈学习和效仿的典范。
　　本书度身定制的11项强力法则，为你铺设左右逢源的辉煌之路！
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