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内容概要

销售之“道”，就是赢得人心的“道”。
如果赢得人心是你想做的，甚至愿意比别人更多的付出，那么人性的光芒将照亮你职业的道路⋯⋯  
销售的力量来自“真实”，一种发自内心的情感和自然的行为，“真实”是一种思想、一种情绪、一
种力量。
你必须将它贯穿在你的销售行动中⋯⋯    《销售演练场》不仅是一本用演练展示销售的思想、策略、
行为、技术的书，而且还是一种全新的销售技术培训模式。
演练习场培训模式彻底打破了以讲授为主的单向培训方式，它让学员从多角度讨论一个问题，通过引
导学员，形成一种原理和实际运用相结合、和实战相结合、群策群力的互动培训方式。
    我保证这是你“一口气”读完的第一本销售技术培训专著。
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