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章节摘录

版权页：   插图：   银行的理财业务以在银行存款达到一定额度的高端客户为服务对象，可提供个人投
资理财咨询、储蓄存款组合、储蓄存款约定转存、委托扣款、代领工资、代理保险、保管箱业务等系
列个人理财业务。
由于我国各大商业银行在全国各地都有众多的营业网点和储蓄网点，而且目前个人财富绝大部分都以
储蓄存款的形式存放于银行，所以银行在开展个人理财业务上一直呼声最高，不同银行提供的理财品
牌也是种类繁多。
 2）非银行金融机构提供的个人理财业务现状。
 （1）证券公司。
券商所进行的理财业务首先起源于机构的委托理财，之后才逐渐有了面向个人客户的受托资产管理业
务，但券商的理财业务一直受证监会有关条例的制约，其理财服务的对象一般是定向客户，没有广告
宣传，大多游离于政策之外，因而不被广大的消费者所认同。
但是，2003年1月招商证券和招商银行联合推出的“招商受托理财计划”受到市场的广泛追捧。
2003年年底，中国证监会出台了新的《证券公司受托资产管理业务试行办法》，从2004年2月1日起生
效，符合资格的证券公司将被允许面向社会设立形式多样的集合受托理财产品。
自此，证券公司集合受托理财业务正式起航。
 券商正式加入个人理财的机构队伍增加了这个市场的竞争性，也为居民拓宽了更多选择的渠道。
券商理财有许多的专家资产管理的优势，其提供的投资收益和回报都是其他金融机构所不能比的。
但相对银行而言，证券公司在客户拥有量上还相差很远，在市场的开拓上也要艰苦得多。
 （2）保险公司。
保险公司的理财业务从概念上与商业银行和证券公司强调的有所不同。
保险公司首先强调的是所提供服务的“保险”作用，但附加的理财功能却一再吸引大量的投保人。
其中最明显的是保险市场上先后出现了两个新险种——投资联结保险与分红保险，引起了百姓的普遍
关注。
 保险理财除了具有保障功能以外，还具有以下优势：①利润合理。
在投保之前就明确知道保费的预定利率，它是固定的，不会随银行利率的调整而调整。
②税法上的优惠。
按照我国现行法律，任何保险金所得都是免税的。
③安全性。
即使保险公司倒闭，但因保险公司对客户所缴的保费要提存责任准备金，人寿保险的投保人、被保险
人、受益人对责任准备金有优先受偿权。
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编辑推荐

《高等院校经济与管理核心课经典系列教材:电子金融概论(第2版)(金融学专业)》可作为经济类和管理
类本科生的教学和参考用书，也可作为研究生以及银行、证券、保险、基金等金融机构从业人员的参
考用书。
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