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内容概要

内容提要
本书通过丰富的资料、通俗的语言和科学的分析方法，系统地介绍韩国的社
会概况、经济特点、市场特征、贸易政策、投资环境以及韩国人的生活习惯与做
生意的特点，提出进一步开拓韩国市场的策略和方法，阐述与韩国人做生意的实
用技巧，力图为对韩国商贸人员和有志于与韩国人做生意的新一代企业家和对
外商贸人员提供指南及扩大韩国市场的生意经。
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