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内容概要

探询财富奥秘，品味精彩人生，每一位浙江商人都是一本市场经济的教科书，“敢为人先的奇思妙想
，四两拨千斤的创富传奇”——风光无限的浙江商人引领中国创富群体最强音。
本书根据众多草根浙商的成功经验编写而成，书中有这些成功浙商的为人处世、创业守业、用人留人
、创新发展的故事与心得，为每一位有志于经商、有志于成功人士提供指导。
     为什么哪里有市场，哪里就有浙江人？
为什么全国500强企业中，浙江企业总是位居前列？
为什么每年的福布斯富豪榜上，浙商总是占据绝大多数？
浙江商人作为商人的一个群体，不仅创造了许多财富，而且为全国商人提供了一套可学可操作的经商
哲学。
经商要学浙商，浙江商人最大的优势在于精神优势。
    本书根据众多草根浙商的成功经验编写而成，书中有这些成功浙商的为人处世、创业守业、用人留
人、创新发展的故事与心得，为每一位有志于经商、有志于成功人士提供指导。
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书籍目录

第一章 做企业就是做人　1．先做人，后做事　2．要对得起自己的良心　3．勤奋是一生的资本　4．
一定要吃得起苦　5．在挫折中磨炼自己　6．把敬业当成一种习惯　7．节俭是一种美德　8．诚信是
做人的根本　9．要有拼搏精神　10．做人要脚踏实地　11．认真做好每一件事情　12．相信自己一定
能成功　13．要有服务他人的精神　14．为人处世要灵活　15．学会主宰自己的命运　16．执著地追
求心中的梦想第二章 做自己的老板　1．要有做老板的“野心”　2．要清楚自己要做什么　3．胆识
是经商的第一关键　4．敢于“第一个吃螃蟹”　5．态度决定成败　6．做与别人不一样的事情　7．
不做自己做不到的事情　8．精通本行业的业务　9．做好最坏的打算　10．认准了就坚持到底　11．
家族力量打天下　12．与众不同的融资方式　13．千万不能与政策对着干　14．用利益换发展　15．
安心做好一件事情第三章 人脉即财脉　1．人脉是事业成功的关键　2．重视每一个人　3．学会推销
自己　4．帮助他人就是帮助自己　5．老乡一家亲　6．建立你的人脉网络　7．把握好与政界的关系
　8．有钱大家赚　9．合作重于竞争　10．善于借脑　11．没有永远的敌人　12．吃亏是福第四章 牢
牢抓住市场　1．善于捕捉商机　2．要有猎狗一样的嗅觉　3．走在政策的前面　4．用懒人的思维想
问题　5．寻找消费者的不满　6．市场需求决定生产　7．要有赌博的豪情　8．时间就是机遇　9．眼
光要准，出手要快　10．与顾客谈恋爱　11．用质量说话　12．宁做刺猬不做狐狸　13．避免恶性竞
争　14．与经销商结成同盟第五章 让他人为我挣钱第六章 发展才是硬道理第七章 从优秀到卓越后记
附录 《福布斯》2005年中国富豪榜上榜浙商全榜单参考资料
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章节摘录

　　当一些成功的商人或者企业家出现在媒体中时，大部分人对他们都是非常羡慕和崇敬的，因为在
他们看来，要成为一个成功的商人或者企业家，必须具备一些特殊的才能和天赋。
不是一般人就能够成为成功的商人和企业家的。
事实上，经商、做企业并不像常人所说的那么困难：任何一个会做人的人，都能够经商和创业。
　 在谈到如何做企业的时候，浙商一致认为，做企业首先要会做人。
　 阿里巴巴兼淘宝网CEO马云认为，做企业也好，做员工也好，都应该学会做人。
对此，他曾经有一番精辟的论断：“阿里巴巴把80％的MBA开除了，要么送回去继续学习，要么到别
的公司去。
我告诉他们应先学会做人，什么时候你忘了书本上的东西再回来吧，如果你认为你是MBA就可以管理
人，就可以指三道四。
所有的MBA进入我们公司以后先从销售做起，六个月之后还能活下来，我们团队就欢迎你。
我想给他们多点时问，沉得低才能跳得更远。
”　 青春宝集团董事长冯根生在胡庆余堂当学徒的时候，就认识到规规矩矩做人是很重要的。
他说起一件奇怪的事：“我在扫地的时候，经常捡到钱。
捡到钱，我就放在抽屉里。
　 “我捡到的钱，相当于现在的20块、30块钱，我就放在抽屉里，第二天一早交给师傅。
大概一年多以后，好像就没有了。
十几年以后，我师傅八十岁，快去世的时候，我去看他，最后一次去看他，那时候已经是1960年了。
我的师傅把我叫到床边，他说根生啊，你还记得吗?今天我该告诉你。
我说什么事，他说你在当学徒的时候，扫地时捡到钱，你都交给我了，今天我告诉你，这是老板要考
你，一共试了你15次，你每次都交。
15次以后，老板就说了，这个小孩是诚实的，他捡来的钱都不要，还会去偷吗?　　“这时，我才知道
原来是这么在考我。
我14岁的时候，我祖母70岁了，当我离开祖母身边，去当学徒的时候，路上我祖母告诉我一句话，一
定要规规矩矩做人、认认真真工作。
规规矩矩做人，老板给你的钱你拿，老板不给你的钱，你一分钱都不能去碰它，现在这句话叫廉政。
认认真真工作，就是勤劳，现在对干部的要求，廉政勤劳就是好干部。
旧社会教育的语言不同，性质一模一样。
因此我记住了，给我的钱我要，不给我的钱我从来不会去拿，一分钱都不要，这培养了我做人的道理
。
”　　事实正是如此，一个人怎样做人，他就会怎样去做企业。
尽管企业是一种法人，而人是一种自然人，但是，在经商、贸易过程中，企业与企业之间的关系，是
人与人之间关系的反映。
善于做人的人，在商场上同样能够游刃有余，得心应手。
而不善于做人的人，在商场中往往需要付出较高的代价。
这正应了这样一句话：“做好人自然就能做好事”。
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媒体关注与评论

　　书评　 浙江是一个具有炽烈企业家精神的地方，浙江商人既聪明又肯吃苦，敢冒风险，敢为人先
，最让人佩服。
　 ——著名经济学家 吴敬琏　 在没有机会的地方会创造出机会，在有机会的地方能抓住机会。
浙江商人来北京就是来抓机会的，他们的思维总是比常人快半拍。
　 ——著名经济学家、北京大学教授 张维迎　 浙江人有着强烈的自我创业、自我发展的欲望，有着
深厚的务工经商传统和商品经济意识。
有着百折不挠、自强不息的艰苦创业精神，凭着这股精神，浙江经济细胞不断裂变，发展水平不断提
高，使得一些原本是掌鞋的、打铁的、缝衣服的、修打火机的等等普通劳动者成了百万富翁、千万富
翁，成长为国内著名、世界知名的企业家。
　 ——经济学家 李兴山　 浙江人的经商意识是渗透到骨子里面的，即使是菜市场上卖菜的年轻人，
也从未把自己看做是一个谋生活费的小贩。
他们认为自己是在经商，是在做经理，他们甚至有名片。
 　 ——经济学家 焦新望　 浙江企业成功的关键是浙江商人天生有着一种经商的能力资源。
浙江没有良好的工业发展所需的自然资源，没有大规模的外资投入，但浙江众多小企业、个体户的模
式，却给浙江人提供了高出内陆人几十倍的经商机会。
浙江商人在这种锻炼中，资本积累很快，这使得浙江商人在观念、行为上能走在别人的前面。
　 ——杭州商学院经济学院副院长 郑勇军
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