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前言

李嘉诚是一个万众瞩目的神话，是一座无法逾越的巅峰，是一部引人人胜的煌煌巨著，是一部跌宕起
伏的人生传奇。
他被冠以许多商人、企业家可望而不可即的头衔：1981年获选为“香港风云人物”，1989年获英女王
颁发的CBE勋衔，1999《福布斯》世界富豪排名榜中位列第十，是亚洲首富，在我们仰慕这位商界领
袖级人物的同时，更应该学会品读他不凡的人生经历：做人如何才算到位，做事如何才算到家，做企
业如何才算成功。
不了解李嘉诚的人，更多地只是看到他富可敌国的财富。
其实，财富本身不足以让他显得不凡与高贵。
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内容概要

自1988年开始登上华人首富的宝座，多年来，李嘉诚已经成为华人圈里最耀眼的商业明星。
他白手起家的经历鼓舞着无数中国逐梦者。
他居华人首富多年，让华人企业家心悦诚服。
他是财富和成功的象征。
他的故事传遍了华人世界的大街小巷，他的“超人”名号妇孺皆知。
    既是超人，必有超人之处。
作为成功的商人，他的财技和资本运营手段成为人们争相研究的对象；作为成功的商人，他以信为本
的处世哲学让众多的同行对他交口称誉；作为成功的商人，他不遗余力的慈善行为让其他的企业家难
以望其项背。
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章节摘录

“生于忧患”，则是李嘉诚观念的诠释和印证。
从评论界的评论和李嘉诚谈论的经验，可以看出：超人智慧、勤奋、吃苦耐劳，或者说凭机会、靠幸
运等，只凭其中的任何一个因素都不能造就一个成功者。
一个出类拔萃的超人靠的是它们的和，靠的是总体的实力与用人的巧妙、做人的高尚。
要想获取，必先给予李嘉诚不爱占人便宜，也不会随便落人情。
在与人交往或是做生意过程中，他经常是先把好处给别人，然后才考虑利益回报。
在李嘉诚看来，人际关系存在着一个“成本”，使用方法和时机得当，则能降低成本或不用投入也可
获得人心。
其中的关键是要“雪中送炭”，而不要“锦上添花”，这样才能获得一一个好名声。
由于李嘉诚在业界的实力及声誉，他被推选为香港潮联塑胶制造业商会主席。
在此任上，李嘉诚做了一件功德无量的事，至今为香港商界传作佳话。
1973年，石油危机波及香港。
由于香港的塑胶原料全部依赖进口，香港的进口商趁机垄断价格，将价格炒到厂家难以接受的高位。
年初的每磅塑胶原料是6角5分，秋后竟暴涨到每磅4至5港元。
不少厂家被迫停产，濒临倒闭。
李嘉诚其时的经营重心已转移到地产上，况且长江实业公司本身有充足的原料库存。
因此，这场塑胶原料危机对他影响不大。
但是李嘉诚毫不犹豫挂帅救业，在他的倡议和牵头下，数百家塑胶厂家人股组建了联合塑胶原料公司
。
原先单个塑胶厂家由于购货量小而无法直接由国外进口塑胶原料，现在由联合塑胶原料公司出面，需
求量比进口商还大，因此可以直接交易。
所购进的原料，按实价（其实并不高，只是被进口商炒高了）分配给股东厂家。
在厂家的联盟面前，进口商的垄断不攻自破。
笼罩全港塑胶业两年之久的原料危机，一下子烟消云散。
李嘉诚在救业大行动中，还将长江实业公司的12.43万磅原料，以低于市价一半的价格救援停工待料的
厂家。
直接购入国外出口商的原料后，他又把长江本身的配额20万磅，以原价转让给需量大的厂家。
危难之中，得到李嘉诚帮助的厂家达几百家之多。
李嘉诚被称为香港塑胶业的“救世主”。
俗话说，患难见真情。
佛家更说，救人一命胜造七级浮屠。
李嘉诚救人于危难的义举，为他树立起了崇高的商业形象，而信誉和声望无疑又会回馈他无尽的生意
和财富。
李嘉诚此举，无疑是经商的上乘之作。
由此我们不难悟出，当业内同行需要你施以援手，而你又有能力时，你该怎么办？
落井下石，踩沉对方，你可以少一个竞争对手。
但切不可忘记，即使你真能扼杀对方，总会有新的竞争对手崛起。
一个人不可能永远独霸一个行业，也不可能赚完所有的钱。
正确的取向是，救人于危难之时，不但赢得了人缘、信誉及声望，也树立起了你的形象，实际上为你
日后创大业赚大钱奠定了基础。
不仅是为行善积德，就是在商言商，你日后的所得势必能超过你的付出。
以李嘉诚而言，一个被称为“救世主”的人，谁不愿意和他做生意呢？
1987年10月1日，香港股市恒生指数飚升到历史高峰的3950点。
牛气冲天，正是售股集资的大好时机。
此前，9月14日，李嘉诚宣布长实系四公司：长实、和黄、嘉宏和港灯合计集资103亿港元。
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这是香港证券史上最大的一次集资行动。
长实系发行的新股，将由5家证券经纪公司包销，向公众发售。
10月19日，美国华尔街股市突然狂泻508点，造成香港股市恒指暴跌420多点。
这场股灾毫无预兆，其突发性令全球股市行家及学者大惑不解。
10月26日，香港股市恒指更暴挫1121点，全面崩溃。
当时，5家包销商所拟定的供股价都较市价高出30％以上。
根据协约规定，长实系的大股东或控股公司与5家包销商共同对半承担其责任，也就是各负责51.5亿港
元。
李嘉诚靠他的经验，躲过了这场始料不及的股灾浩劫。
长实系上市公司市值下跌，但实际资产不受损失。
股灾中，李嘉诚首先站出来“救市”。
他以大局为重，认购了数亿股票支持股市。
这就是被有关传媒评价的“百亿救市”行动。
李嘉诚在这次股灾中，再次扮演了白衣骑士的角色。
从中不难看出李嘉诚的经营艺术：要想获取，必先给予。
知恩图报。
以善从商，中华民族素来讲究“和为贵”，“和气生财”，“善有善报，恶有恶报”。
善心佛性为李嘉诚树立了良好的形象，财源滚滚而来。
“知恩图报，以善从商”这一做人处世准则在李嘉诚的经历中随处可见。
比如，作为推销员的李嘉诚成为五金厂的第一等功臣，深受老板器重。
但是，一次推销遭遇战的落败，使李嘉诚看到了镀锌铁桶的穷途末路以及塑胶制品的蒸蒸日上。
推销铁桶的李嘉诚与推销塑胶桶的塑胶公司老板在酒店不期而遇。
李嘉诚使出浑身解数进行争夺，但塑胶桶轻而易举就获胜了。
从不轻易言败的李嘉诚，第一次感到自己的彻底失败，而且败得毫无还手之力。
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媒体关注与评论

环顾亚洲，甚至全球，只有少数企业家能够从艰困的童年，克服种种挑战而成功建立一个业务多元化
及遍布全球五十四个国家和地区的庞大商业王国。
李嘉诚在香港紊有“超人”的称号。
事实上，全球各地商界翘楚均视他为拥有卓越能力、广阔企业视野和超凡成就的强人。
“我们时代最伟大的企业家”，而且“在任何时代，都是最伟大的企业家”。
——斯蒂夫·福布斯
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编辑推荐

《李嘉诚财富人生》由北京工业大学出版社出版。
在20岁前，事业上的成果百分之百靠双手勤劳换来；20岁至30岁之前，事业已有些小基础，那10年的
成功，10％靠运气好，90％仍是由勤劳得来；之后，机会的比例也渐渐提高；到现在，运气已差不多
要占三至四成了。
〈br〉不敢说一定没有命运，但假如一件事在天时、地利、人和等方面皆相背时，那肯定不会成功。
〈br〉与新老朋友相交时，都要诚实可靠，避免说大话。
要说到做到，不放空炮，做不到的宁可不说。
〈br〉你要相信世界上每一个人都精明，要令人信服并喜欢和你交往，那才最重要。
〈br〉人才取之不尽，用之不竭。
你对人好，人家对你好是很自然的，世界上任何人也都可以成为你的核心人物。
〈br〉知人善任，大多数人都会有部分的长处，部分的短处，各尽所能，各得所需，以量才而用为原
则。
〈br〉做人最要紧的，是让人由衷地喜欢你，敬佩你本人，而不是你的财力，也不是表面上的服从。
〈br〉人生自有其沉浮，每个人都应该学会忍受生活中属于自己的一份悲伤，只有这样，你才能体会
到什么叫做成功，什么叫做真正的幸福。
〈br〉苦难的生活，是我人生的最好锻炼，尤其是做推销员，使我学会了不少东西，明白了不少事理
。
所有这些，是我今天lO亿、100亿也买不到的。
〈br〉人们赞誉我是超人，其实我并非天生就是优秀的经营者。
到现在我只敢说经营得还可以。
我是经历了很多挫折和磨难之后，才领会了一些经营的要诀。
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