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前言

　　博弈论看似深奥，却并不神奇。
　　人生在世，时时刻刻都会面临博弈。
小到选择周末去哪里放松，大到选择职业，无一不是博弈。
博弈就是从一系列的生活事件中抽象提炼出来的行为规则，它可以教你学会策略性思维，以帮助你从
理性的角度出发去看待和分析事物，最大限度地预测他人的反应，并在此基础上作出合理的行动。
如果不懂博弈，我们将会面临一些风险。
一群老鼠一起去偷油。
它们经过千辛万苦之后终于找到油缸，但油缸很深，油只有一点，它们只能闻到油味却喝不到。
三只焦急的老鼠冥思苦想终于想出一个主意：一只老鼠咬着另一只老鼠的尾巴，依次吊下去，直到喝
到油，然后大家轮流喝油，谁都不可以独享。
　　第一只老鼠先喝到油，它咂着嘴巴想：“油就这么一点点，要是都轮流喝，我就只能喝一点点，
太不过瘾了。
还好我运气好，排在第一个，我得先喝个痛快。
”它把先前的约定抛到了脑后，贪婪地吮起油来。
　　第二只老鼠也在想：“油很少，要是都被第一只老鼠喝了，我喝什么？
我岂不是白忙一场，不行，不能让它独享。
”于是，它毫不犹豫地张开了嘴巴，看着第一只老鼠掉到缸底并被油淹没，然后自己痛快地喝起来。
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内容概要

博弈是从一系列的生活事件中抽象提炼出来的行为规则，它可以教你学会策略性思维，以帮助你从理
性的角度出发去看待和分析事物，最大限度地预测他人的反应，并在此基础上规划合理的行动。
如果不懂博弈，我们将会面临一些风险。
    本书分别介绍了历史、职场、管理、谈判、人际关系、商场、投资、爱情等方面的博弈技巧，通过
一系列深入浅出的分析，阐述了各种博弈的规则与理论，以便人们能够从中领悟到生存的技巧和成长
的智慧。
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书籍目录
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你的加班费　老板为什么要给你加薪　实现职场目标要从现在开始努力　跳槽，利还是弊　做有原则
的处事圆通之人第四章　管理中的博弈术——管人先要管心　企业与员工的博弈　企业与经销商的博
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负与增负的博弈第五章　人际交往中的博弈术——众人拾柴未必火焰高　走出囚徒困境，要助人如助
己　一报还一报还是宽大为怀　当利益挑战道德　诚信是博弈中获胜的关键　收敛锋芒才能更安全　
两败俱伤是怎样出现的　打败对方未必就是赢　不必剩勇追穷寇　互利互惠是人际交往的基础　酒吧
问题与从众效应　逐个击破将有更大的威力　难得糊涂的智慧　不要和他人发生正面冲突　放弃是为
了得到更多　人多未必力量大　公共资源的悲剧第六章　谈判中的博弈术——智慧比口才更重要　情
侣博弈式的谈判策略　选择最好的报价时机　抓住对方的弱点　讨价还价的技巧　保持威胁的可信性
　保护好自己的信息第七章　商场上的博弈术——利益是最高目标　价格战中的纳什均衡　麦当劳与
肯德基的默契　买一辆送一辆的诡计　少数派策略，商机在哪里　低调是弱者的生存智慧　惩罚与奖
励，诚信形成的机制　双赢才是真的赢　计算出属于你的优势策略　竞争对手也是伙伴　如何在竞争
中取得优势　以退为进，困境下的生存策略　从胆小鬼走向英雄　二手车市场的困惑　后发制人，跟
随也能取胜　当断则断，时间决定商机　项目竞标中的价格诚实　秉持合作精神的强强联手第八章　
投资中的博弈术——有人赢就一定有人输　“智猪博弈”：你说我容易吗　散户警示：为什么受伤的
总是我　博傻理论：谁是那个最大的笨蛋　零和正和：成败输赢总有时　彩票梦：馅饼砸到的不是你
第九章　爱情中的博弈术——谁是与你共度一生的人　我是不是该安静地走开　誓言说吧说吧不是罪
　不做布里丹的驴子　牛粪呼叫鲜花　执子之手，子在哪里　麦琪的礼物是否成了无用之物　毕业呼
叫转移，博弈到此结束

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<一看就懂的博弈论>>

章节摘录

　　这两个学生很高兴，他们抓紧当天晚上和第二天上午的时间认真复习，作好了应对考试的一切准
备。
考试开始以后，他们被分别安排在两个不同的考场里，并很快拿到了试卷。
试卷一共有两页，第一页上是一个非常简单的题目，他们轻松地做完了，并暗自庆幸教授还真是照顾
自己。
等翻到第二页的时候，他们傻眼了——上面只有一道考题，题目是：爆胎的是哪个车轮？
　　在故事中，这位教授就面临一个难题，即要不要相信学生的话。
如果只是出于直觉而不相信学生的话，那么就是对学生的不尊重，但如果相信了学生说的话，但他们
其实是在撒谎，那对其他学生来说就是不公平的。
而问题的关键在于，教授无法去实地验证学生的话。
那教授该怎么办呢？
这时，聪明的教授就运用了博弈思维去解决这个问题。
他把两个学生分开放在两个不同的考场里，这样他们就无法串供。
在这样的情况下，如果两个学生的答案是一致的，就说明他们说的多半是真话，如果他们的答案是不
一致的，就说明他们说的多半是谎话。
。
在这个故事中，博弈思维得到了淋漓尽致的运用。
　　其实，所谓“博弈”就是指可以分出胜负的游戏，也就是双方或多方在竞局中为争夺利益所采取
的策略。
只要参赛者讲究博弈策略，排阵有方，本来较弱或比较被动的一方就有可能打败较强或比较主动的一
方，取得最后的胜利。
就像上述故事中处境被动的教授就是通过一个巧妙的计策来验证了学生的话。
　　博弈可以说是无处不在的，我们的工作和生活就是永不停息的博弈决策过程，小至决定早餐要吃
什么，晚上要不要到超市疯狂采购一番，要不要看场电影、散散步、买部车、把菜吃完，或是读哪一
本书，大至报考什么学校、选择什么专业、从事什么样的工作、怎样开展一项研究、如何打理生意、
该和谁合作、做不做兼职、要不要辞掉工作、要不要竞争总裁的职位，甚至是要不要结婚、什么时候
结婚、该和谁结婚、要不要孩子、怎样将孩子抚养成人等，不管有意无意，一时冲动还是深思熟虑。
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编辑推荐

　　人人都应该掌握的博弈之道，一学就会的制胜之道，一看就懂的权谋之策。
　　策略决定胜负，博弈成就输赢　　博弈是一种策略。
从古至今，运用它获得成功的例子不胜枚举。
　　博弈是一门艺术。
领悟了它，便可以驾轻就熟地处理生活中的难题。
　　博弈是一种计谋。
它是出奇制胜的法宝。

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<一看就懂的博弈论>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 7


