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前言

李嘉诚是广东潮州人，他出生在一个书香门第。
就在李嘉诚出生后没几年，全家的顶梁柱——祖父就不幸去世了，因为父亲是一个纯粹的读书人，根
本就不知道如何去维持这个家，于是家里的经济条件从祖父死后就越来越差，生活也越来越困难。
不久抗日战争爆发，为了躲避战祸，他们一家辗转逃到香港避难，这样一家人才算有了一个较为稳定
的生活。
可是，生活再一次给年幼的李嘉诚以打击，父亲因患病长期得不到治疗，在不到40岁时就离开了人世
。
父亲的去世，使家里只剩下孤儿寡母了。
李嘉诚为了帮助母亲承担家庭生活的重负，所以就辍学到社会上找事情做。
一家茶楼的老板看他可怜，就答应李嘉诚在茶馆里当个跑堂儿的。
后来，在茶楼一些客人的影响下，他辞掉了茶楼里的工作，开始经商，从而书写了自己的成功传奇。
李嘉诚先后供职于香港的五金厂、塑胶制品公司等厂家；1948年自筹资金在香港筲箕湾创建长江塑胶
厂，任经理和厂长；1957年成立长江工业有限公司；1972年成立长江实业有限公司，出任董事长兼总
经理；1978年组建长江实业集团有限公司（以下简称“长实集团”），就任董事局主席兼总经理，同
时兼任和记黄埔有限公司董事局主席。
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内容概要

　　李嘉诚是个神话，更是个超人。
他的财富数量一直名列世界华人的前茅，他的商业意识总是赶在时代的潮头，在全球的华人世界中，
李嘉诚几十年来一直有着不可替代的作用。
　　所有的人都想知道李嘉诚经商成功的绝招。
面对世人的追问，他终于说出自己的成功之道：有钱大家赚，利润大家分享，这样才有人愿意与你合
作。
假如拿到10％的股份是公正的，拿到11％也可以，但是如果只拿9％的股份，就会财源滚滚来。
　　本书通过对李嘉诚在商场奋斗中的实战经验的详细阐述，将李嘉诚经营智慧中最闪耀、最精妙的
部分展示出来，堪称是对李嘉诚经商成功智慧的最佳阐释，一定会让读者读后有所悟，有所得。
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书籍目录

第一章 禁得起磨砺俗话说，读万卷书不如行万里路。
同样的道理，一个人能取得商道真经。
往往是在生活中磨砺自己的结果。
李嘉诚与众不同的人生经历，让他懂得了如何去做人，同时也孵化出他的经商才能从茶楼的伙计做起
敢于对命运进行思考敢于寻找自己的位置做一个不轻易放弃的推销员初创业时需要以身作则好商人需
要磨炼不断地学习新事物从小事中悟商道勤奋是个人成功的要素第二章 勇于进取商场总会布满荆棘，
充满挑战，但是，顺境是属于那些勇于进取的人。
李嘉诚是个知难而上的人，所以，人们看到商场中的李嘉诚总是那么的顺风顺水在挫折中寻找转机不
要满足于现状成功不怕起点低万事开头难低谷总是暂时的善于向他人取经第三章 善于抓住机会在商人
的成长过程中，是否能在商场中更好地生存，是否能将企业做大、做强，很大程度上取决于他是否善
于抓住机会。
机会作为走向成功最重要的因素之一，通常对商业行为起着推动和催化的作用成功必须要抢占先机在
危机中寻找转机善于觅得商机看准之后再迈脚商人需要嗅觉敏锐你不找机遇，机遇也不找你审时度势
，奠守不败之基捕得商机，才能做得了大事做好自己，才能赢得机会机会面前，谨慎研究再下手第四
章 学会用人一个商人能否成功，主要取决于他能不能进行有效的人力资源的开发，能否让公司全体员
工的能量都释放出来。
“事业上唯一真正的资源是人，充分开发人力资源，这样才能做好工作。
”这就是李嘉诚的用人理念长江不择细流，有容乃大指挥“一人”的策略中西合璧的人才理念对员工
有颗感恩的心听得进他人的意见遵循量才而用的原则第五章 营造良好的信誉良好的信誉是一个商人所
拥有的独特资源，它能在企业经营的各个方面提升竞争力。
李嘉诚在经商过程中，十分注重企业的信誉，他奉行以善待人、诚信为本。
使企业信誉得到有效的积累和维护诚信是企业存活的根本信誉是靠平时的点滴积累而成的把名誉看做
是最大的资产信誉是发展的法宝信誉和诚实是商人的生命第六章 先义后利若你总是不择手段地牟利，
别人便不会再跟你打交道，这就验证了不义之财都是短期的。
李嘉诚深知其中的道理，所以在经商的过程中总会把情义放在第一位充分考虑到他人的利益有钱大家
赚，利润大家分面对竞争。
顾及合作方的利益是最重要的真心能换来实意可以用爱得到全世界以和为贵，互惠互利钱财取之有道
第七章 拥有应对市场竞争的智慧李嘉诚说：“我凡事必有充分的预备然后才去做，一直以来，做生意
、处理事情都是如此。
例如天文台说天气很好，但我经常问我自己，如5分钟后公布有台风，我会怎样?”正是他准备充分，
才让他经常成为商战中的胜者不畏惧对手随机应变是正道准备充分，考虑周全经商就是斗智斗勇紧随
时代发展的需要做企业凭自己的实力做生意把球踢给对方以退为进，欲擒故纵一张一弛稳步发展善谋
者必有胜局第八章 掌握投资之道国际著名投资大师彼得·林奇说：“长期而言，你将来的财富不只取
决于你目前赚了多少钱，而是你能拿多少钱去投资。
”李嘉诚正是明白了这个道理，让有限的资金发挥复利的效果。
创造出惊人的财富不要迷信幸运防止经营套路单拿出四两拨千斤的功夫善于操纵，由一而多不把鸡蛋
放在一个篮子里不离开核心产业把经商当做一生的事业先学会理财谋求成功没有绝对的公式第九章 把
眼光放长远在纵横变幻的商海中，有许多经商的路数可以遵循，但有一条是必须要牢记的，即不能只
用褊狭的眼光看脚下和面前的利益，而是要把眼光放长，去看更远的商机做生意要有大局意识第十章 
提担起社会责任
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章节摘录

茶馆的跑堂儿是一份专门伺候人的工作，茶楼每天天不亮就开门迎客，一直营业到午夜还不能休息，
不用说是对一个未成年的孩子，就是对一个大人，这也是一份很繁重的工作。
但是他想到自己的母亲和弟弟妹妹都在温饱线上挣扎，还是咬着牙拼下去。
有一次，因为太累了，他把开水溅到了客人的身上，要不是客人替他求情，他差点儿就被老板辞退了
。
虽然茶楼的工作很累，但小嘉诚在这里却学到了很多东西，因为茶楼是三教九流聚会的地方，各种各
样的人，各种各样的事，都能看到听到。
久而久之，就使他练出了一种眼力，一个人是从事什么职业的，他的性格特征、生活习惯为人处世的
方法，一见面李嘉诚就能猜出个八九不离十，也知道了该怎样与这些人打交道。
这样的本领，对他后来事业的发展起到了很大的作用，这可能也就是所谓的“实践出真知”。
李嘉诚在茶楼里泡了两年之后，贫困的生活使李嘉诚过早地成熟了。
后来，在茶楼一些客人的影响下，他辞掉了茶楼里的工作，想找一份更有前途的工作。
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编辑推荐

《顶级智慧1:听李嘉诚讲经商之道》：艰难的人生道路，曲折的创业经历，使李嘉诚懂得了勤奋、守
信和学习是人生的最大财富，而胆识、才气和运气也是成功不可缺少的因素。
一本好书，将改变无数人的命运商业巨子的成功秘诀，华人首富的不息传奇李嘉诚是个神话，更是个
超人。
他的财富数量一直名列世界华人的前茅，他的商业意识总是赶在时代的潮头，在全球的华人世界中，
李嘉诚几十年来一直有着不可替代的作用。
所有的人都想知道李嘉诚经商成功的绝招。
面对世人的追问，他终于说出自己的成功之道：有钱大家赚，利润大家分享，这样才有人愿意与你合
作。
假如拿到10％的股份是公正的，拿到11％也可以，但是如果只拿9％的股份，就会财源滚滚来。
当生意更上一层楼的时候，绝不可有贪心，更不能贪得无厌。
做生意必须具有国际视野，能全景思维，有长远眼光。
没有一样事情会无止境地好，同样道理，没有一个行业会一直好下去。
竞争即搏命，更是斗智斗勇。
倘若连这点勇气都没有，谈何在商场立足。
诚信是金。
一个人一旦失信于人一次，别人下次再也不愿意和他交往或发生贸易往来了。
即使本来有一百的力量足以成事，但我要储足二百的力量去攻，而不是随便去赌一赌。
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