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前言

人在追求事业成功和生活幸福的过程中，要营造一个关系圈。
只有建立起自己的关系圈，才能拥有一些可以完全信任的人，可以委以重任的人，可以为你分担忧愁
的人，这些关系是你一生最宝贵的资源。
    正如人们常说的：没有关系，只能是一分耕耘、一分收获；若加上关系，必将是一分耕耘、数倍收
获。
关系资源越丰富，赚钱的门路就越多；关系圈档次越高，钱就来得越快、越多。
因此，关系是一个人获取财富和成功的途径。
    要建立自己的关系圈，在日常生活中，应选准对方的兴趣和闪光点，营造出良好的交际氛围，赢得
他人的认可。
与他人在友好的气氛中聊聊天，一餐便饭，一封感谢信，一份小礼品，几句祝福语等，都是很好的选
择。
多进行感情投资，对他人多一分关心和帮助，多一些沟通，尤其对失意落魄、潦倒的朋友，趁自己有
能力时，出手帮忙解决困难，你会被他视为患难与共的挚友，这样你将会受益无穷。
与他人产生误会，要冷静客观地思考，不能冲动。
要克服小肚鸡肠的性格缺陷，让自己成为有气度有度量的人。
要与朋友相互激励，相互支持，取长补短，风雨同舟，患难与共。
    在与人交往的过程中，不要犯了别人的忌讳，不揭人之短，不戳人之痛。
因为这些都会伤害对方的自尊，轻则影响双方的感情，重则导致友谊的破裂，甚至导致关系圈的破裂
。
    每个人在为事业拼搏的同时，别忘了亲情，别忘了对家的那份责任，家是使你不再担心凄风冷雨的
温馨港湾。
要知道，父母是陪伴你、给你幸福的人，爱人是和你共度一生的人，孩子是使你感到亲切的人，兄弟
姐妹是作为你后盾的人。
    无论你是初来乍到的新兵，还是久经沙场的老将，在职场中打拼，要与上司建立良好的关系，必要
时把功劳让给上司也是明智的选择。
不要把同行当冤家，应该乐于合作，有钱大家赚，有饭大家吃。
要把对手当做前进的动力，认清方向，不断进取。
在生意场上应一诺千金，表里如一，使生意红红火火，财源滚滚。
    本书从实用的角度出发，揭示了构建关系圈的技巧及手段，破解了赢得良好人脉关系的秘密，阐释
了运用人脉关系的技巧，提出了开拓关系圈所必须遵守的法则。
通过阅读本书，你会练就左右逢源、应付自如的交际本领，在最短的时间内将所有的关系都掌握在自
己手中。
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内容概要

　　本书从实用的角度出发，揭示了构建关系圈的技巧及手段，破解了赢得良好人脉关系的秘密，《
关系圈》阐释了运用人脉关系的技巧，提出了开拓关系圈所必须遵守的法则。
通过阅读本书，你会练就左右逢源、应付自如的交际本领，在最短的时间内将所有的关系都掌握在自
己手中。
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章节摘录

版权页：由此可见，本是萍水相逢，只要其中一个先伸出友谊之手，陌生人也许就会变成好朋友。
人在旅途。
如果是单枪匹马，往往是寂寞乏味的，两个人在一起就会有互相照顾的伙伴，而三个人就充满了欢乐
和阳光。
真正的友情在于执著地寻觅，也在于慷慨地奉献。
要构建自己的关系网，应注意以下几点。
（1）确定目标，不断努力。
订立可以变通的目标，试着每天打5-10个电话，一个星期就有50个，一个月下来，有可能达到200个。
平均一下，你的人际网络中每个月大概可能增加十几个“有力人士”。
（2）不放走任何一个目标。
大忙人虽不好找，并不表示绝对无法接近。
不必浪费时间在上班时间打电话给他们，这些人不是在开会就是在打电话，或是出外办事了。
要利用空当。
“拉关系”的高手认为傍晚六七点是与这些忙人接触的“重要时刻”。
秘书、助理等大概都走了，只剩下一些工作狂还没舍得走，希望自己“埋头苦干”能给老板留下深刻
印象。
此时是联系这些人的最佳时机。
有时乐观一点，不要以为位高权重者都是高不可攀的人物。
只要抓住窍门和机会，就能联系到每一个人。
每个企业都有门卫。
设法找到他们，跟他们建立良好的关系，他们也许能告诉你老板的行踪。
（3）懂得发现信息。
街上、饭店大厅、机场、公共汽车站、酒吧、舞会、亲友聚会，处处都有不少最新信息。
跟人谈上一两个小时，一定可以学到东西。
出差、旅行也是拓展关系圈的好机会。
（4）记下拓展关系的历程。
有时不但要记在脑子里，还要记录在特定的本子上，就像写日记一样，数十年如一日，这可能不容易
做到。
如果有恒心、有耐力，就说明你在认真地拓展自己的关系圈。
在记忆犹新的时候就要赶紧写下，如果等到日后再来补记，效果就大打折扣了。
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编辑推荐

《关系圈》：破解人际关系的密码传授建立人脉的技巧，没有关系，只能是一分耕耘、一分收获；但
若加上关系，必将是一分耕耘、数倍收获。
关系资源越丰富，赚钱的门路就越多；关系圈档次越高，钱就来得越快。
建立起自己的关系圈，才能拥有一些可以完全信任的人，一些可以委以重任的人，一些为你分担忧愁
的人，这些关系是你一生中宝贵的财富。
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