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内容概要

人类一思考，上帝就发笑！
    其实真正的原因是：人类经过思考，便可以与上帝友好相处。
　　如果顾客是上帝的话，销售人员的思考也会令上帝发笑，因为通过思考，销售人员能够准确把握
顾客的心理，赢得顾客的心！
　　卡夫卡有一篇小说，描写了一个销售员极其悲惨的命运，天天被客户拒绝，最后郁闷而死。
　　如果这个销售员善于思考的话，他就不会郁闷而死，反而会成为百万富翁。
　　这本书，就是一本教销售员思考的书，相信通过这种思考，销售员会真正的改变自己。
　　作为一名推销员，应该怎样设计自己的人生呢？
这正是本书要与你深入探讨的问题。
　　人的一生中，没有做过销售员是一种遗憾。
　　就如同没有当过兵、没有读过大学一样，是不完整的人生。
　　在美国有这样一句话：如果你不能当总统那么你就做销售员吧！
　　销售员是当今企业需求最大，也是个人发展空间最大的一种职业。
　　世界500强的高层管理人员，做过销售工作的占了60%以上。
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