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内容概要

我们要根据高等教育的精神，坚持定位准确、内容实用、面向实践的原则，特别注重学生整体素质和
综合职业能力的培养。
本《商务谈判实务》教材，主要阐述了商务谈判的主要原理、方法、策略和技巧，主要内容包括商务
谈判导论、商务谈判的组织与管理、商务谈判的过程、商务谈判策略、商务谈判语言技巧及综合实训
等内容，我们没有追求完整系统的学科结构，但注重高等教育特色与教学要求。
　　本教材适用于高等院校、成人教育相关专业商务谈判课程的教学，也可作为企业谈判人才培训及
自学学习用书。
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