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内容概要

作为一个现代人，想要获得财富，就需要财商，就有必要提高财商，学习富爸爸的思维方式、理财模
式、赚钱技巧及掌握提高财商的基本方法。
挖掘出你更大的潜能，迅速提升你的商机洞察力、综合理财力。
懂得如何运用金钱．如何捕捉别人无法识别的机会，正确解读财富自由的人生真谛。
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书籍目录

前言
引言
第一课 认识财商——富人和穷人的想法不一样
 1.让你一生富有的秘密
 2.财商并不是简单的理财
 3.穷人相信“穷富由天定”
 4.穷人最缺的就是“野心”
 5.冒险是每一个富人的天职
第二课 了解经济——年轻人一定要懂点经济学
 1.经济学基础：理性人假设
 2.需求和供给：经济学基本原理
 3.资源稀缺性：经济学的前提之一
 4.货币：猪牙也可以买东西
 5.商品：可以买卖的物品
第三课 金钱观念——不做金钱的奴隶，只做金钱的主人
 1.有钱人都有正确的金钱观
 2.金钱并没有善恶
 3.对金钱抱有平常心
 4.恐惧和贪婪让财商误入歧途
 5.用钱去换取更多的钱
 6.钱不是省出来的
第四课 创富规划——迅速成为有财一族的黄金法则
 1.创富目标是抓住财富的绳索
 2.向百万富翁学习制定创富目标的方法
 3.制订适合自己的创富计划
 4.详细规划创富的进程
 5.新理念指引成功创富
第五课 性格密码——高财商人必备的人格魅力
第六课 风险意识——在始影随形的风险与收益中获利的思路
第七课 节俭习惯——控制开支，留住财富
第八课 以钱赚钱——掌握生钱原理，实现财富梦想
第九课 理财方法——让财富增值的有效途径
第十课 白手起家——让你从一无所有到无所不有
第十一课 创新能力——财商的发展与崛起始终离不开创新
第十二课 善用资源——处用可以利用的一切来实现财富目标
第十三课 双赢理念——走合作之路，得双赢“钱”途
第十四课 原始积累——叩开财富之门的必经阶段
第十五课 投资法则——投资人的成功宝典
第十六课 自我增值——给自己投资最能获益的投资
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章节摘录

版权页：才上魔法书一美元的宝马轿车有一位美国妇人在纽约市的多家报纸上刊登了一美元卖宝马轿
车的广告。
人们并不以为然，因为一美元是不可能买到宝马车的。
一周过去了，没有人购买。
刚毕业的小伙子约翰看到这则广告，满怀希望地拿着一美元按报纸上的地址找上门去。
约翰问：“为什么这辆车只卖一美元呢？
”妇人说：“因为我的丈夫去世了，他的遗产全都是我的，只有这一辆宝马车属于他的情人。
根据他的遗嘱，得把这辆车卖掉，所得的款项全部归他的情妇。
所以，一美元即可。
”最后，约翰高高兴兴地开着宝马车回家了。
富爸爸的金科玉律经济人假设也叫“理性经济人”，是经济学中最根本的一个假设，整个经济学大厦
就是建立在这个假设基础上的。
所谓经济^假设是指作为个体，无论处于什么地位，其人的本质是-致的，即以追求个人利益，满足个
人利益最大化为基本动机。
经济人假设起源于享受主义哲学和英国经济学家亚当·斯密（AdamSmith）的关于劳动交换的经济理
论。
亚当·斯密认为：人的本性是懒惰的，必须加以鞭策；人的行为动机源于经济和权力维持员工的效力
和服从。
在经济学家的眼里，千差万别的活生生的人都是理性经济人——不懈地追求自身最大限度满足的理性
的人。
确实，不仅经济学中如此，生活中也是如此，每个人在做任何事情的时候都基本上是追求效用最大化
的，有人做事是为了求名，有人是为了求利，有人为感受帮助他人的兴奋和喜悦，有人只是追求一种
崇高，但无论如何都是寻求自我的满足。
显然，经济人都是自利的，以自我利益的最大化作为自己的追求。
当一个人在经济活动中面临着若干不同的选择机会时，他总是倾向于选择能给自己带来更大利益的那
种机会，即总是追求最大的利益。
比如说买一件商品，都希望买到的是“物美价廉”的商品，绝不会希望买到“物次价高”的商品。
理性人假设对于人生的启示在于：理性人从来不盲目跟随大家的选择一拥而上，不关心市场热点，别
人做什么与他们无关，他们不会跟着做什么，不会做一个没有原则的跟屁虫。
理性人总是相信自己的思考，他们用理性、逻辑性来分析现实问题和现象，决不简单地拍脑袋，跟随
别人的思路行动。
理性人更会努力去做一个主导者，由他们来掌控事情的进展。
因为机遇总是可遇而不可求的，利益也总是有限的’，谁能够先发现机会，就能够抢占先机，谁能够
走在前面，就能够成为更大的受益者。
成功，就在于不盲从。
有主见。
经济学的理性人假设涉及个人工作、生活、人生的方方面面，而要成为一个高财商的人，首先就要成
为一个理性的人，在自己的理财路上，要保持理智的思考，少犯错误，才能在成功的路上越走越远。
2需求和供给：经济学基本原理听了老怀特的话，马布里若有所悟：“哦，这个我明白了。
可是我有个问题，为什么经济学上还把‘物品’和‘商品’分开来说，两者之间有什么关系吗？
”老怀特笑着说：“你这个问题问得很好，其实，我们说，物品之所以成为商品，不一定在于它本身
具有多大价值，而更主要是看它是否存在一定的需求和供给。
没有供给的商品是没有意义的。
“比如说，有的人幻想住在水下的公寓。
然而依照现有的技术水平，这种幻想实现的可能性实在太小，或者说是几乎不可能的，所以也就没有
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价值可言，从而也就没有什么与之相应的价格。
同样，没有需求的东西是没有价格的。
因为根本没有人愿意花钱去买它。
这都是因为需求和供给的关系。
”财商魔法书“尿布大王”的成名史有一家原本生产雨伞的小企业，生产规模很小，基本上过着靠天
吃饭的日子。
一天，公司的总经理在看报纸时，偶然看到了一份最近的人口普查报告，上面写着在该国，每年有250
万婴儿出生。
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媒体关注与评论

人们纠结于财务问题的主要原在是，他们在学校里待了很多年，却对金钱一无所知。
结果便是他们学会了怎样为金钱工作，而不是让金钱为他们工作。
　　——世界财商专家罗伯特·清崎
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编辑推荐

《富爸爸财商课》是一部家庭寓言式的财富自由书，财商是一种力量，一种可以改变的力量。
财商改变人生，富爸爸为你打开财富自由之门，彻底揭示金钱和财富的规律，为你揭开致富的奥秘。
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