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内容概要

墨墨编著的《每天学一点说话艺术》正针对口才的训练而特意创作的，全书立足说话艺术的角度，从
“亲近术”“攻心术”“幽默术”“论辩术”“变通术”“拔钉术”“淘金术”“度量术”“加分术
”“避雷术”
“拒绝术”“倾听术”十二个方面来全方位地阐释语言艺术的要义。
采用论述和故事相结合的方式，深入浅出地指导读者如何掌握说话的技巧。
《每天学一点说话艺术》内容贴近生活，便于读者理解和掌握，具有极强的可操作性，能够实实在在
地帮助读者在短时间内迅速提高说话水平。
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章节摘录

　　“金舌头”的这种方法，其实适用于每一个人，你也可以在平时读书看报时，把每天看到的最感
兴趣或者有触动性的文字都勾画抄写下来，然后记住其中你认为很有意义的话，每天只要一两句，两
三个月你就会发现你的思想比以前丰富得多了。
这样，在演讲或辩论的时候，它们都将成为你不错的素材，然后再运用自己的方式加以发挥，说得自
然一点、顺口一些，就能令人刮目相看了。
　　但要注意，在应用它们的时候，一定要加入你自己的想法、观点。
每说出一句话时，绝不能像背书一样，或者像鹦鹉学舌一样把记住的话重述一遍，而是要利用这句话
说明你对人和事物的看法或观点，证明你认为对与错的道理。
　　除此之外，还有哪些方法可以用来充实自己的谈资呢？
　　不可缺少的一点就是，要有一定的记忆能力。
我们的演讲词、论辩词都是通过记忆把所要讲述和运用的材料和内容储存在大脑中，登台演讲或进行
交谈、论辩时，才能张口即来、滔滔不绝。
所以，记忆力强是演讲者、论辩者一项重要的素质。
否则到了台上，就会丢三落四，再加之紧张的情绪作祟，演讲就会变得一团糟。
　　记忆力除了先天的因素之外，也可以借助后天的培养。
培养记忆的方法很多，我们可以自己从学习中寻找、总结适合自己的规律和方法。
也可以学习、借鉴他人的成功方法，如形象记忆法、数字记忆法、联想记忆法等。
　　另外，除了从书本上涉猎知识以外，我们每天所遇到的各种事件都可以作为题材和资料，甚至可
以作为一个有利的事实依据。
所以，在你吸收它们时，只要你不是毫无主见地去吸收的，那么，你在应对别人的谈话时就不会显得
捉襟见肘了。
　　可见，论辩并不是一件简单的事情，有人甚至将其形容为“战场”，我们要想成功地取得战斗的
胜利，就必须先做准备，再开口，这样才能百战不殆。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　你为什么得不到老板的器重？
　　为什么得不到同事的支持？
　　为什么得不到爱人的理解？
　　为什么得不到孩子的尊重？
　　俗话说：不会说话，一万句无用；会说话，一句足矣。
　　说话是一门艺术，只要你掌握了它，一“语”即可定乾坤！
　　古人云：一言可以兴邦，片语可以辱国。
说话虽是简单的事，但是说话却不容易。
　　学会坏话好说、狠话柔说、大话小说、笑话冷说、重话轻说、急话缓说、长话短说、虚话实说⋯
⋯不但能让你魅力倍增，还能让你办起事来得心应手。
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