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内容概要

本书是根据全国房地产营销员职业资格考试和全国房地产营销师职业资格考试的基本知识体系选编而
成的。
本书在强调房地产营销人员应具备的房地产营销理论知识的同时，特别注重介绍房地产营销的实践操
作方法，是一本理论和实践相结合的指导用书，可作为房地产企业经营者、营销策划和销售人员的读
物，也可作为大、中专院校相关专业房地产市场营销课程的配套参考书。
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