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前言

　　进入21世纪以后，中国银行业的改革与发展，在快速地向前推进，各家商业银行正面临着严峻的
挑战。
其中一个突出的问题是需要人才的支持，特别需要懂经营，会管理，又熟悉银行业务及市场经济规则
的高素质人才。
造就一大批职业经理人和银行家，这是当前中国银行业面临的一项紧迫任务。
而人才的培养，需要教育与培训，要求银行培训工作有大的进展，使各家商业银行成为名副其实的“
学习型组织”。
　　但是，银行的教育培训，要求甚高，专业性较强，要做好并不容易。
结合这几年培训的实践，我们体会到，要做好银行培训，须解决好三个问题，一是课程设计，二是教
师选聘，三是教材编写。
　　银行培训，除通常的那种资格认证及考试的培训外，更多的是一种与银行业务发展相配合的应用
型和发展型的培训。
委托做培训的银行及参加培训的员工，十分注重课程内容的实用性、知识的新颖性，以及能否达到提
升银行竞争力和个人能力的目的。
一句话，培训的目的全在于应用。
为此，培训课程的设计应努力做到：　　1.培训课程要有较强的针对性和实用性。
呈现在读者面前的这套丛书，冠名为《商业银行实训书系》，把通常的“培训”一词改成了“实训”
。
其中实训的“实”字至少有三层含义：一是指培训内容偏重于“实务”。
这正是银行员工培训与大学金融（银行）专业普通教育的区别之处，因为后者更侧重于理论基础知识
的教育。
当然，银行培训偏重于实务，这丝毫不意味着可以轻视理论的指导，有意削弱培训内容的学术性和哲
理性。
二是指培训课程的“实用”性。
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内容概要

　　本书是关于介绍“银行个人理财业务全攻略”的专著，书中具体包括了：中国居民理财常见问题
、基于生命周期理论的理财策略、不同收益的人民币理财产品特征、风险与收益是一对孪生兄弟等内
容。
     本书适合从事相关研究工作的人员参考阅读。
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章节摘录

　　理财基本理念　　中国民间有句俗话，“一分钱要掰成两半花”。
可想而知，中国人对钱使用的谨慎达到了何等精细的程度。
然而，理财决不仅仅是节俭问题，更在于通过合理的方式获取更多的财富。
理财思想观念的陈旧及个人和家庭理财方式的滞后，必将导致财富的匱乏与生活水平的降低，所以，
我们首先应当做的是，树立正确的人生理财观念。
特别是在当代，千变万化的经济环境在不断改变着人们理财的价值取向，如果想成为理财高手，必须
先树立起正确的投资理财观念。
　　1.1 人生需要规划，财产需要打理　　“肯定是出了什么问题了，为什么赚不到更多的财富？
为什么偏偏是我？
为什么我们的钱仅仅够吃穿？
”这样的抱怨我们耳熟能详。
之所以如此，也许就是因为我们从来没有去规划过自己的财富。
　　1.1.1　人人需要理财　　首先富人需要理财。
比尔·盖茨开创微软帝国之后，多年蝉联全球首富，但是他仍然注重理财。
从微软首次公开募股时起，盖茨就一直在减持自己的微软股票，所持有的微软股份份额已由首次公开
募股时的45％下降到工。
％以下。
比尔·盖茨将手中的钱进行了大量投资，涉及多个领域。
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