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内容概要

赵文卓编著的《客户经理成功之道》少说教，重实战，几乎每个观点后面都有案例分析，以图抛砖引
玉。
因读者入行深浅不同，本书也是由浅入深。
菜鸟级的可以从头到尾按部就班，师傅级的可以从中间看起，希望能有所启发，大师级的则可看看案
例，或许有新的体会。
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