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内容概要

　　《21世纪高等职业技术教育规划教材·汽车专业：汽车营销实务》共分九章，主要讲述汽车营销
的基本理论和操作实务，内容涵盖汽车市场营销原理、汽车市场营销分析、汽车市场营销策略、汽车
经销店营销实务等方面的知识。
通过本书关于汽车营销系列知识的学习，学员可以比较系统而完整地掌握现代汽车市场营销的基本原
理和内容。
《21世纪高等职业技术教育规划教材·汽车专业：汽车营销实务》为高职高专汽车运用工程、汽车服
务工程、汽车营销等汽车相关专业的教材，也可作为相关专业的参考用书和从事汽车营销工作的相关
从业人员学习、培训参考用书。
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