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内容概要

　　《市场营销实战技巧》是一本“教、学、做”一体化的新型营销教材。
《市场营销实战技巧》紧紧围绕“市场营销职业能力培养”这一主线，将课程分为营销经典理论和典
型行业营销宴战两部分内容。
营销经典理沧部分充分体现了“管用、够用、适用”的教学指导思想，每章内容对学生应该重点掌握
的知识进行阐述，帮助学生抓住重点以及深刻理解营销的基本原理、案例分析和实践应用；典型行业
营销实战部分，同样安排了行业销售技巧、案例内容，帮助学生提高营销实践能力、应用能力和解决
分析实际营销问题的能力，从而达到市场营销职业能力的培养与训练目的。
　　全书共分11章，包括：市场分析与营销组合、营销策划宴战技巧、营销沟能技巧、关系营销实战
技巧、整合营销实战技巧、服务营销实战技巧、网络营销技巧、工业品营销技巧、汽车营销技巧、医
药营销技巧、保险营销技巧，涵盖了当前企业市场营销岗位所需的职业能力和典型行业的营销技巧。
　　《市场营销实战技巧》适用于高职高专培养创新、创业型人才的需要，同时也适用于一线的市场
营销人员实际工作的需要。
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编辑推荐

　　《市场营销实战技巧》根据教育部高职高专教材编写的总体要求，突出了“以素质为基础，以就
业为导向，以能力为本位，以学生为主体”的职业教育课程改革总体指导思想，从职业岗位需求出发
，以职业能力培养为核心，体现了新知识、新技术、新方法的应用，着重强调了知识的应用性，即学
生实际营销职业能力的培养，试图让学生在学习后建立起一个较为系统、实用的营销理论框架，并在
此基础上提高营销实践能力、应用能力和解决实际营销问题的能力。
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