
第一图书网, tushu007.com
<<农村经纪人知识>>

图书基本信息

书名：<<农村经纪人知识>>

13位ISBN编号：9787564712402

10位ISBN编号：7564712406

出版时间：2012-8

出版时间：电子科技大学出版社

作者：新型职业农民科技培训教材编委会　编

页数：250

字数：178000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<农村经纪人知识>>

内容概要

该套教材采用了国家最新标准、法定计量单位和最新名词、术语，并注重行业针对性和实用性，力求
做到内容浅显易懂、图文并茂，让农民朋友易于学习、掌握。
该套教材共涵盖种植、养殖、加工、农产品安全等四个大类，共20多种，是目前国内同类教材中最新
的一套培训系列教材。
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