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内容概要

　　《现代企业经营管理（第4版）》由东北财经大学出版社出版。
本书理论框架清晰，内容简明，设计新颖，桉例丰富，习题和训练多样，可操作性强，职业教育特色
明显。
可作为高职高专院校财经类、管理类、营销类、信息类专业的教材，也可供企业经营管理人员及市场
营销人员参考。
本书为更好地适应高等职业教育的新特点和高职高专教学的实际需要，体现“产学结合型”的要求，
保持第一版的章节体系的基础上，坚持了“先进、精简、适用”的原则，形成了新颖性、职业性、便
利性的新特点。
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章节摘录

版权页：   插图：   代销在商业实践中一般具有以下特征： （1）委托人与代销商之间不是买卖关系，
而是代销关系，代销商虽然以自己的名义在当地市场销售货物，收取货款，但货物的所有权属于委托
人。
 （2）代销货物在出售前，包括运输途中和到达寄售地后的一切风险和费用，全部由寄售人承担。
但代销货物由代销商控制之后，由于代销商的故意或过失未尽到相应的管理义务而造成的货物毁损、
灭失则应由代销商承担责任。
 （3）代销是由代销商向买主销售，看货成交，属于凭实物进行的现货交易，并可在运输途中先行销
售，销售不成的仍可运往目的地代销。
 企业在选择代销作为自己的商品经营方式时，除了要了解上述内容外，还应注意根据代销的利弊和自
己的切实情况，发挥代销的优势，克服代销的弊端。
一般来说，在现实经济生活中，代销一般有这些有利之处： （1）代销属于现货交易，买主可看到现
货，可亲眼确认产品质量，购买放心，容易成交。
 （2）委托人拥有货物所有权，便于其任意处理，有利于调整价格随行就市。
 （3）代销商不承担风险和费用，不占用其流动资金，容易调动其经营的积极性。
 除了这些优势以外，代销同样也存在一些明显的弊端，主要有： （1）委托人要承担货物售出前的一
切风险，包括运输中的风险、储存风险、市场变化风险、货物积压风险、代销商少付或不付所得货款
的风险。
委托人的风险很大。
 （2）货物不能如期寄出，要占用大量资金；寄出货物付费繁多，包括运费、仓储费、税费等，在国
际贸易中这些还需支付外汇；如果货物出售不了，将货物运回，又需支付大量费用。
 鉴于代销有以上利弊情况，商品经营者在选择其为贸易方式时需特别慎重，特别需要选好代销商和代
销地，订好代销协议。
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