
第一图书网, tushu007.com
<<国际贸易>>

图书基本信息

书名：<<国际贸易>>

13位ISBN编号：9787565410567

10位ISBN编号：756541056X

出版时间：刘文广、 吉庆彬 东北财经大学出版社  (2013-01出版)

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<国际贸易>>

作者简介

刘文广，教授，教育部教学指导委员会委员（高职高专经济类），中国高等院校市场学研究会副会长
，教育部全国高校教师网络培训中心特聘主讲教授，教育部全国优秀教材评审委员会高职高专组组长
，吉林省哲学社会科学专家委员会成员，吉林省国际经济贸易学会常务理事，高等教育出版社特聘咨
询专家，北京师范大学出版社财经类专家委员会专家，全国高职高专经济管理类专业教学资源建设专
家委员会委员，全国高校市场营销大赛评审委员会委员，吉林省首批中青年骨干教师、吉林省首批高
职名师，吉林省优秀教学团队带头人。
曾兼任长春市第八塑料厂副厂长、大连天马食品有限公司总经理、皓月集团副总裁。
三次破格晋升讲师、副教授和教授。
主持“新世纪高职高专电子商务专业人才培养模式及专业建设改革的研究与实践”等国家级、省级科
研课题、教研课题、咨询项目及执行标准12个；在国内外公开发表《论企业经营机制转换的目标着陆
点》等学术论文50余篇；出版《关税与贸易总协定通论》等专著、教材33部（6部为教育部国家级规划
教材）。
获国家级、省部级教科研奖9项，其中EDI模拟研究获国家级教学成果二等奖、前国家经贸委培训司创
造发明奖，软件部分获中国软件登记中心50年著作权保护；创办全国首批电子商务专业（教育部国家
级改革试点专业）； “国际贸易实务”被授予国家级精品课程称号。
此外，通过企业实践还取得了国家第五批标准化农业示范园区、皓月中国名牌、环保排放达标等国家
级和省级企业职务性成果。
 吉庆彬，吉林省经济管理干部学院商务系副主任，副教授，全国高职高专经济管理类专业教学资源建
设专家委员会委员，长期从事专业及课程建设工作，是学院电子商务专业省级示范和国家级试点建设
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章节摘录

版权页：   插图：   斯密这里所说的优势包括自然优势和获得优势。
所谓自然优势，是指一国先天所具有的气候、土壤、矿产和其他相对固定的状态的优势。
所谓获得优势，是指一国后天所获得的优势，比如发展某种产品生产的特殊技术和设备以及长期积累
起来的大量生产资金。
 首先，分工极大地提高了社会劳动生产率。
 斯密认为，人类有一种天然的倾向，就是交换。
交换是出于利己心并为达到利己的目的而进行的活动。
交换的倾向形成分工，分工使社会劳动生产率极大提高。
斯密在《国富论》一书中以制针为例，说明工场手工业中实行分工协作可以大大提高劳动生产率。
他说，由一个人制针，所有的18道制针工序都由他自己来完成，每天最多只能生产20枚。
如果实行分工生产，由10个人分别去完成各种工序，平均每人每天能生产4800枚。
这种劳动生产率的极大提高，显然是分工的结果。
分工之所以能够提高劳动生产率，斯密认为原因主要有三点：一是劳动者的技巧因分工而日进；二是
分工免除了从一个工序转到另一个工序所损耗的时间；三是分工促进了专业化机械设备的发明和使用
。
 其次，国内的分工原则也适用于国家之间。
 斯密认为，适用于一国内部不同职业之问及不同工序之间的分工原则，也同样适用于国家之间。
他认为，国际分工是各种分工形式中的最高阶段。
国家之间进行分工能够提高各国的劳动生产率，使产品成本降低，劳动和资本得到正确的分配和运用
，通过自由贸易用较小的花费换回较多产品，这样就增加了国民财富。
斯密主张，如果外国的产品比自己国内生产的要便宜，那么最好是从国外进口而不要自己生产这种产
品。
他举例说，苏格兰这个国家气候寒冷，不适宜种植葡萄，因而应从国外进口葡萄酒。
但如果采用建造温室等方法，苏格兰也能自己种植葡萄并酿造出葡萄酒，只是其成本要比从国外购买
高3倍。
斯密认为，在这种情况下，如果苏格兰政府限制进口葡萄酒，并鼓励在本国种植葡萄和酿造葡萄酒，
显然是一种愚蠢的行为。
斯密主张，各国都应积极参加国际分工和国际贸易，用本国的优势产品去交换别国的优势产品，这对
贸易双方都有利。
斯密这里所说的优势指的是绝对优势。
 （3）绝对成本理论的影响。
 亚当·斯密提出的以绝对成本论为基础的自由贸易理论，在资本主义上升时期成为英国工业资产阶级
反对封建残余，发展资本主义的有力武器，在历史上起过进步作用。
他指出了分工对于提高劳动生产率的巨大意义，各国之间根据各自的优势进行分工，通过国际贸易使
各国都能得到利益，这也是十分正确的。
但是，他的理论还有其局限性，它只能说明在某些产品的生产中具有绝对优势地位的国家参加国际分
工和国际贸易才能获得利益。
现实中，世界上有很多国家在任何产品的生产中都不存在比别国具有绝对优势的地位，它们生产的所
有产品效率都低，成本都高。
那么，这类经济落后的国家是否应该参加国际分工和国际贸易，如果参加，它们是否能够从中获得利
益？
依据斯密的绝对成本论，对这种问题只能做出否定的回答。
这就成为绝对成本理论的最主要的缺陷。
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编辑推荐

《高等院校经管类精品课程教材新系:国际贸易:理论、实务、案例、实训》根据教育部高职高专人才
培养目标编写，其特点是结构新颖，实用性强。
适宜作为高等职业院校、大专院校、成人院校市场营销专业、电子商务专业或相关专业的教材，也可
作为自学参考书及培训教材。
主要介绍了国际贸易的基本概念、和实务规则与应用。
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